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Ş IRKET MERKEZI :Sanayi Bölgesi; BURSA 

Tel: 18500-18504 Büro Ata-

türk Cad. Tıcaret Bankası  

La Hani Kat 1, Tel 14489 

ISTANBUL BÜROSU: Mandaturac ılar Çarp- 

a No. 3501 — 3502. 
Atatürk Bulum, 

Unkapanı , 	Istanbul 

Tel . 22 35 73, 27 72 53 

İK 

Dikkat I 

Daha evvel ba ş ka yerde bas ı lan yaz ı lara ücret ödenmez. 
Yaz ı larda ki fikirler yazarlara aittir. Cemiyeti ve dergiyi so-
rumlu kurnaz gönderilen yaz ı lar bas ı ls ı n veya bas ı lmas ı n iade 
ec!ilmez. 

Reklfrm Tarifesi 

Ön kapak içi 	 1250.— TL. 
İ ç 	sahife 	 1000.— TL. 
Arka kapak Içi 	 1250.— TL. 
Arka kapak 	  1500.— TL. 
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İ . Ü. 
İ KT İ SAT FAKOLTES İ  
MEZUNLAR! 
CEM İ YET İ  

Özel —Ayl ı k 

  

Haber Bülteni 

BEYOĞ LU TÜNEL GAL İ PDEDE CADDES İ  NO. 48/1 iSTABUL 

Tel. : 44 04 36 — 44 48 63 — 49 89 03 

Iktisat Dergisi (May ı s - Haziran - Temmuz) Ekidir parayla sat ı lmaz 

Sevgili İ ktisatç ı lar, 

Cemlyetimizin 32 nci Genel Kurulunda Cemiyet Divan ı  üyeliğ ine seçilen üye. 
lerle eski baş kanlar ı n oluş turduğu Cemiyet Divan ı  ilk toplant ı sı n ı  yapm ış  ve önü-
müzde ki üç y ı l kin Divan Ba şkanl ığı na Nihat Batur'u getirmiş tir. Başkan Vekilli-
ğ ine Faruk Çehreli ve Divan Sekreterli ğ ine de Mehmet Emanet seçilmi ş lerdir. 

Adana Ş ubemizin y ı ll ık genel kurulunda yönetim kuruluna seçilen arkada ş ları - 
m ı z aşağı daki gibi görev taksimi yapm ış lard ı r : 

1 — Nihat Yüksel «Başkan» 2 — Atilla Öztrak «Ba ş kan Vekili» 3 — Gürcan 
Gül «Sekreter» 4 — Cabbar Yenidoğ an «Muhasip . Veznedar» 5 — Osman Kölemen 
«Üye». 

Şube adresi : Adliye karşı s ı  No.21 Sokak No : 32/1 ADANA 

* Güner Yeltan (1966 mezunu) Halen Çelik Halat Ş irketi Sat ış  ve Pazarlama 
ş efi olarak çal ış maktad ı r arkada ş lar ı na duyururuz. 

* Celadet Moral ı gil'in «Alman Ekonomisine Bak ış » adl ı  çevirkini bütün me-

zunlar ım ı za tavsiye ederiz. Bedeli 7.— TL. s ı  olan bu kitab ı  Cemiyet Genel Marka-

zimizden de temin edebilirsiniz. 

* 1972 y ı l mezunlar ı m ı zdan Ahmet Veli . Menger Holding Muhasebe Müdürü 

Gülseren Zambak ile Maliye ıBakanliğa Hesap Uzman ı  Yavuz Baylan 25/2/1975 
tarihinde Beyoğ lu Evlendirme Dairesinde seçkin davetlilerin huzurunda hayatlar ı nı  
birleştirmiş lerdir. Mutluluk dileriz. 

* Mezunlar ı m ı zdan Türkiye Halk Bankas ı  Müfetti ş i Tuğsal Bakanay aynı  
bankan ın İ stanbul Bölge İ stihbarat Müdürlüğ üne, İ stanbul Ş ubesi Muhasebecisi Y ıl 
maz Ölt ı ndal da İ stanbul Bölge İ stihbarat Müdür Yard ı mc ı l ığı na ataımmş larchr. Can• 

dan kutlar ı z. 

* Fabri Hakçoban ı  dede olmak yolunda ilk ad ı m ı n ı  atmış  bulunuyor. Geç-

tiğ imiz ay sevgili k ı z ın ı  yak ı n dostları n ı n huzurunda ni şanlanma. Tebriklerimizi sunar 

evliliklerinin biran önce gerçekle şmesini dileriz. 
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* Genç tüccar kardeş lerimizden Doğan Bilgeç'in Lâlelideki dükkan ı n ı n so-
yulduğunu üzülerek haber alm ış  bulunuyoruz. Daha ziyade radyo ve benzeri malze-
me üzerine i ş  yapan kardeş imizin fazla zarara uğ ramadığı n ı  umarak geçmi ş  olsun 
deriz. 

* Genç ve dinamik idareci karde ş imiz U ğ ur Çatbaş ' ı n M İ GROS - TÜRK teş • 
kilât ı n ı n başı na Genel Müdür olarak getirildiğ ini memnuniyetle carniam ıza duyurur, 
başar ı lar ı n ı n devam ın ı  dileriz. 

* Ankara Şubemiz eski Başkanlar ı ndan ve Divan üyemiz Orhan Buldaç' ı n bir 
oğ lu olmuş tur. Yuvaya mutluluk yavruya uzun ömürler dileriz. 

* Anadolu Bankas ı  Krediler Müdürü Erol Okuyan ı n'da bir oğ lu olmuş tur. 
Uzun ömürlü olmas ı n ı  diler aileyi candan kutlar ız. 

* İ thal Mallar ı  Fiat Tescil ve Tetkik Dairesi Fiat Uzman ı  Temel Baydurcan' 
in 19.May ı s.1975 tarihinde Mustafa Korhan Baydurcan ad ı n ı  alan bir oğ lu dünyaya 
gelmiş tir. Uzun ömürlü olmas ı  dileğ iyle tebrikler sunar ı z. 

* İ thal Mallr ı  Fiat Tescil ve Tetkik Dairesi Fiat Uzmanlar ı ndan olan genç 
kardeş imiz Reyyan Ündücü Say ı n Füsun Demirle 2.6.1975 günü Kad ı köy Evlendin. 
me Dairesinde saat 16.45 de hayat ı n ı  birleş tirmiştir. Genç Ündücüleri candan 
kutlar, mutluluk dileriz. 

* İthal Mallar ı  Fiat Tescil ve Tetkik Dairesinde Fiat Uzman ı  görevini yapan 
değerli hoca Sözer Yaşmut kardeş imiz'de 15/7/1975 günü Say ı n Tülây Demir ile 
hayat ı n ı  birleş tirmiş tir. Genç evlileri candan kutlar ı z. 

* Değ erli mezunumuz Mustafa Karanfil'ln Ş iş li Halâskargazi Caddesi No, 
335/A İ stanbul Tel : 46 33 34 adresinde ki KARANF İ L Çiçek Evi'nin bütün mezun-
lar ım ı z ı n hizmetinde olduğunu bir kere daha duyururuz. 

* Tacettin Aliefendio ğ lu Türkiye İş  Bankas ı  Müfetti ş liğ inden Destek Reasü-
rans T.A.Ş . Müdürlüğ üne atanm ış t ı r (Tel 47 49 84) Candan kutlar baş arı lar dileriz. 

* Faruk Çehreli kardeş imiz R ı zapaşa Yokuşu No. 44 de yeni i şyerinde faa-
liyetine devam etmektedir. (Tel. 26 47 72) 

* Gümrük ve Tekel Bakanl ığı  eski müfetti ş lerinden İ hsan ERAY' ı n İ skende. 
run Gümrükleri Baş müdürlüğ üne atand ığı n ı  memnuniyetle haber alm ış  bulunuyoruz. 
Candan kutlar ı z. 

* Anadolu Bankas ı  İ stanbul Ş ubesi Müdür Muavini Alev Özpeker Bankan ı n 
Bayrampaş a Şubesi Müdürlüğ üne atanm ış t ı r. Başar ı lar ı n ı n devaml ı  olmas ı nı  diler 
candan kutları z. 

* Suat Müftüoğ lu Yeş ilköy Gümrük Müdür Muavinli ğ inden Haramidere Güm-

rük Müdürlü ğ üne atanm ış t ı r. Tebrik eder ba ş ar ı lar ı n ı n devam ı n ı  dileriz. 

* Bayram Bayram kardeş imizinde ye ş ilköyde ki görevinden Kilis giri ş  glitn-

r üğ  ü ne atand ığı n ı  öğ renmiş  bulunuyoruz. 

* Nevin Semerciler ile Mustafa Ar ıkol Beyoğ lu Evlendirme Dairesinde 20.5. 
1975 günü nikâhland ı lar. Candan kutlar ız. 

* Gülten Diril kardeş imiz İş  Bankası  Tü rbe Ş ubesi Müdürlüğü emrine ter-

fien tayin olmuş tur. Candan kutlar ı z. 
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* Leyla Gürsel Pakistan Hava Yollar ı  Hilton Oteli giriş  Elmadağ  / İ stanbul 
adresinde yeni görevine baş lad ı . 

* Yönetim Kurulu eski üyelerimizden Denizcilik Bankas ı  Sar ıyer Şubesi Mu-
hasebecisi Salim Sayar' ı n Bankan ı n Kontrolörlüğ üne atand ığı n ı  memnuniyetle duyu-
rur başar ı lar dileriz. 

Kaybettiklerimiz 

* Denizcilik Bankas ı  Genel Müdür Muavini Adnan Pakel'in annesinin yak-
t ı n ı  üzülerek haber alm ış  bulunuyoruz. Büyük ac ı ları nı  paylaşı r merhumeye rahmet 
dileriz. 

* Genç yaş ta büyük baş ardann ı  iş lemekten k ıvanç duyduğumuz çok değerli 

mezunumuz Sümerbank Genel Müdür Muavini Hamza Güveli karde ş imiz Gemlikten 
Ankaraya dönerken görevi s ı ras ı nda Ankara yak ı nlar ı nda geçirdi ğ i bir trafik kazas ı  
sonucu 10/7/1975 günü aram ızdan ebediyen ayr ı lmış  bulunuyor. Değ erli kardeş imizi 
üzüntü içinde rahmetle anar kederli aile efrad ı na baş sağ l ığı  dileriz. 

* Yönetim kurulu eski üyelerinden Güral Bahadan ı n Babas ı  Yük. Müh. Hamdi 
Bahadan' ı n vefat ı  da bizim için büyük üzüntü oldu. Bir gün önce halas ı n ı  kaybeden 

Gürol Bahadan kardeş imize büyük sab ı r diler en derin sevgilerlmizle ac ı lar ını  can-
dan paylaşı rken merhum ve merhumeleri rahmetle anar ız. 

* Ankara şubemizin yarat ı c ı  ve yaş at ı c ı lar ı ndan çok sevgili ablam ız Meliha 
Turkan han ı mefendinin sevgili e ş i Asil Çelik San. ve Ticaret A.Ş . Teknik Koordina-
törü Metalürji Yük. Müh. A Nejat Turkan' ı n 25.6.1975 günü vefat ederek 27.6.1975 
günü Zincirlikuyu aile mezarl ığı nda toprağ a verildiğ ini büyük üzüntüyle öğ renmiş  
bulunuyoruz Kederli aileye sab ı r merhuma rahmet dileriz. 

Sevgili değerli üyelerimiz, 

Yaz aylar ı  geldi cemiyet gezilerimiz hafta sonlan itibariyle yap ı l ıyor. Hafta 
sonlar ı n' birlikte değ erlendirmeyi arzuluyanlara program ı n özetini veriyoruz. Ge-

niş  bilgi almak isteyenler lütfen Cemiyet Sekreterli ğ hnize müracaat etsinler (Tel : 
44 04 36 — 44 48 63 — 49 89 03), 

Motor Gezileri 

27 Temmuz Pazar Sedef Adas ı  (Marmara) 
3 Ağ ustos Pazar Hayat Koyu (Bo ğ az) 

24 Ağ ustos Pazar Poyrazköy (Boğ az) 

Otobüs ve di ğ er geziler 

2. Ağustos (Cumartesi) Ş ile — Ağ layan kayalar 

8-9-10 Ağ ustos (Cuma, Cumartesi, Pazar) Marmara adas ı  
17 Ağ ustos (Pazar) Terkoz gölü — Karaburun 
30 . 31 Ağustos (Cumartesi - Pazar) Abant - Akçakoca 

Not : 
Otobüs gezileri ile Şehir d ışı  gezilere kat ı lmak istiyenlerin en az bir hafta 

önce kapora vererek yer ay ı rtmalann ı n gereğ ini önemle duyururuz. 

Değ erli İ ktistç ı lar! Sizin olan Derginiz yaz ı lar ı n ı zı  bekliyor. 
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DEVLET ISTATISTIK ENSTITÜSÜ BAŞ KAN' YAŞAR YAŞ ER GÖREVINDEN ALINDI 

Devlet Bakan ı  Mustafa Kemal Erkovan'a ba ğ l ı  Devlet istatistik Enstitüsü Ba ş -
kan ı  Yaşar Yaşer görevinden al ı nmış t ı r. 

1959 y ı l ı nda istatistik Enstitüsüne memur olarak giren ve Enstitüde Ş ube 
Müdürlüğ ü, Daire Baş kanl ığı , Tetkik Araş t ı rma Dairesi Ba ş kanl ığı  ve Ekim 1972'den 
beri Enstitü Baş kanl ığı  yapmış  olan Yaşar Yaşer Başbakanl ık Müş avirliğ ine tayin 

olmuş tur. 

Eski Başkan Yaşar Yaşer 1960, 1965 ve 1970 Nüfus Say ı mlar ı nda fiilen görev 
almış , ve 26 Ekim 1975 de yap ı lacak olan Nüfus Say ı m ı n ı n bütün haz ı rl ı klar ı n ı n 

bizzat başı nda bulunmuş tur. 

Eski Baş kan Yaş ar Yaşer 1972 y ı l ı nda göreve tayin olduktan sonra Enstitü 1973 
y ı l ı nda 38 Milyon, 1974 y ı l ı nda ise 42 Milyon sayfa yay ı n yapmış t ı r. 

Devlet Plönlama Teşkilöt ı nda uzman olarak çal ış an Enstitünün yeni Baş kanı  
Mehmet Y ı lmaz Ar ıyörük'ün Devlet hizmeti kifayetli olmad ığı  için görevi ancak 
«tedvir» edebileceğ i söylenilmektedir. 

* Yönetim Kurulu Genel Ba şkan Vekilimiz Yalç ı n Sar ı  geçen dönem yönetim 

kurulu üyemiz Leylö Bahtoğ lu ile ni şanlanmış t ı r. Yak ı n tarihte evlenecek olan yeni 
niş anl ı lar ı n h ı zla haz ı rland ı klar ı n ı  öğ renmiş  bulunuyoruz. Candan mutluluk dileriz. 

Sevgi ve Sayg ı lar ı m ı zla, 
Genel Merkez Yönetim Kurulu 
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IKTISAT DERGISI 

İ STANBUL ÜNIVERSITESI IKTISAT FAKÜLTESI 
MEZUNLARI CEMIYETI YAYIN ORGANIDIR 

Iktisaden zay ı f bir millet fakrü sefaletten kurt ı,imaz; Kuvvetli bir medeniyete, refah 
ve saadete kavu ş amaz; ktimai ve Siyasi felâketlerden yakas ı n ı  kurtaramaz. 

K. ATATÜRK 

CILT : XXII 

HAZIRAN 1975 

SAYI : 132 

Fiat ı  : 5 T.L. 

Y ı ll ı k : 60 - 6 Ayl ı k . 30 TL. 

Cemiyet Ad ı na Sahibi ve Yaz ı  iş leri Müdürü 

Nihat BATUR 

Genel Yay ı n Müdürü : Dr. Metin ÇAĞ LAR 

idare Yeri : Tünel Galip Dede Cad. No. 48/1 

Telefon : 44 04 36 . 49 89 03 . 44 48 63 

P. K. 599 Karaköy/1st. 

Bas ı ld ığı  yer : YEML İ K BASIMEV İ  

IÇINDEKILER 

2. Dergisinin Sesi   *** 

3. Türkiye Orta Do ğ u Ticari ili ş kilerinin Geli ş tirilmes 	 Turgut KAYA KAN 

13. Türkiye ve Orta Do ğ u Ekonomik ili şkileri 	 Ş aban ÇAVU Ş OĞ LU 

23. Yugoslav Ekonomisi   Doç. Dr. Nazif KUYUCUKLU 

32. Türkiye Ekonomisinin Dar Bo ğ azlar ı  ve Çözüm Yollar ı  ... Nusret I Ş IKYILDIZ 

41. Hukuk Postas ı    Ali CANMAN 
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İ  K T İ  S A T 

Der inin Sesi... 

Sevgili Okurlar, 

Bu sahifelerde s ı k s ık tekrarlad ığı m ı z para ve kredi sorununa ıbu say ı m ı z-

da yeniden değ iniyoruz. Yaz oylar ı yla birlikte bir bunal ı m haline gelen bu 

soruna bir çözüm yolu bulmak ş art!.. Bütün dünyay ı  sarna Enflasyon ham, 

madde darl ığı  ve enerji sorunu ülkemizi de en geni ş  ş ekilde etkisi alt ı nda 

tutuyor. Ziraat sökteründen sanayiye daha fazla kayan adeta kalk ı nman ı n 

gerçekleşmesinin tek yolu, ümitli gibi bak ı lan sanayinin de kendine özgü 

sorunlar ı  var. Bilhassa, a ğı r sanayi kurulu ş lar ı n ı n ham madde, makine ve 

enerji ihtiyaçlar ı  d ış a dönük oldu ğu hallerde sorun daha kar ışı k neticeler 

doğ uruyor. Yarat ı lan değ erlerin pazarlanmas ı  ise ayr ı  bir konu ayr ı  bir ihti. 

sas istiyor. Ham maddesi yurd içinden temin edilebilen sahalarda ise ters 

yönden etkisi alçak ve ekonomiyi dar bo ğ azlara, ç ı kmazlara sürükleyecek ta. 

ban fiyatlar ı n ı n tesbitinden, bilinçzlz uygulamalardan kaç ı nmak laz ı m. Tek yön-

lü derinli ğ ine ele ş tirrne ve inceleme yapmadan tayin edilecek ayarlamalar 

geriye tepen silah tesiri yapar. Yarar beklerken zarar do ğ urur! . Bir yandan 

kalk ı nmay ı  hedef tutarken bu ters ayariamalaria kalk ı nman ı n ana unsuru 

olacak sanayi kurulu ş lar ı  dumura uğ ratmaya hakk ı n ız yok. Ham maddesini 

alabilecek, yat ı r ı m] sağ lam, türk ekonomisinin istikbali kurulu ş lar ı n para 

kredi kaynklar ı  kadar önemli fiat ayarlamalar ı  da bilgili ve ehil ellerin süz. 

geçinden geçmeli. Enflasyonun etkisiyle, dört be ş  y ı l önce ayarlanan kredi. 

ierle bugünün dev kurulu ş lar ı n ı n derdine derman olmaya kalkmak, «Dinyata 

pirince giderken bizi evde ki bulgurdan da eder!... 

Biz iktisatç ı lar olarak heray dergimizin sahifelerinde yurdumuzun kal. 

k ı rımas ı n ı n büyük umudu olan bu konulara çözün yollar ı  getirece ğ iz. Ayr ı ca, 

geçen y ı l olduğ u gibi düzenleyece ğ imiz iktisat haftas ı , konferans ve seminer• 

lerle geni ş  bilgi vermeye çal ış acağı z. 

Ancak, bas ı n ile TRT ve TV den de ilgi bekliyoruz. 

Sevgi ve Sayg ı lar ı mla, 

İ KT İ SAT DERG İ S İ  

- 2 - 
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DER G İ S İ  

Türkiye - Orta Do ğu 
Ticari ilişkilerinin 

Geliş tirilmesi 

TURGUT KAYAKAN 

Ram D ış  Ticaret A. Ş . Gen. Md. 

Orta Doğu ülkelerinde döviz gelirlerimiz bak ı m ı ndan en büyük potansiyel in-

şaat ve tahhüt i ş lernde görülmektedir... Bu tür i ş lerin sonuçlanmas ı  y ı llara taş acağı  

için hem döviz gelirlerimiz bak ı m ı ndan devaml ı l ı k sağ lanacak, hem de büyük ra. 

kamlara varan ihracat olanaklar ı  sağ lanacakt ı r. 

1. D ış ticaretimizde çeş itli grupla-

r ı n paylar] 

Türkiye'nin d ış ticaretinde Or-

ta Do ğ u ve Kuzey Afrika ülkelerinin 

pay ı ndaki geli ş me yenidir. 

son y ı llarda belirli bir haldedir. 

1963 y ı l ı ndan bu yana di ş t ı ca-

retimizde en büyük geli ş me AET  

ile olan ili ş kilerimizde görülüyor. 
Onu takiben serbest dövizle müba-
dele yap ı lan «Di ğ er Ülkeler» gru-
bunda geli ş me göze çarpmaktad ı r. 
Bu grup içinde Japonya, Kanada, 
Yunanistan gibi ülkelerle Orta Do-
ğ u ve Kuzey Afrika ülkeleri birara-
da gösterilmektedir 

A ş a ğı daki tabloda bu geli ş im 
aç ı kça izlenebilir. 

— 3 — 
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T İ S A T 

Tablo 1 

1963 	1969 	1970 	1971 	1972 	1973 

Mily.0 PayZ 1111y.$ PayZ Mily.$ PayZ Mily.$ PayZ N1ly.% PayZ Milv0 311 

335.9, 31.1 499.3 37.3 564.3 36.7 722.2 39.3 999.5 40.3 1766.3 51.7 

201.6 .13.1 241.9 13.1 269.1 17.5 345.7 1 ,:.7 465.3 19.3 339.d 9.9 

260,5 24.7 214.4 16.1 262.3 17.1 24 1 .8 11.1 295.3 12.1 316.3 9.3 

149.7 1442 164.5 12.3 222.9 14.5 3 , 6.5 16.5 429.4 17.5 715. 2^.9 

35.3 3.1 139.4 14.2 1:39.9 17... 194.7 1 7 .5 249.6 1S.2 276.9 

22.7 2.1 23.5 2.1 13.6 1.2 37.5 2.' 8.4 0.4 2.3 0.1 

1055.7 100 1331.0 170 1527.1 100 1847.4 100 2447.5 100 3417.4 100 

ALT 

/7TA 

ABD 

DIĞ ERLERI 

ZOĞ UELOKU 

DIĞ ER 
KLIRINĞ  

Görüldü ğ ü üzere, Türkiye'nin döviz durumunun düzelmesi i e uyumlu 
olarak di ğ er kliringli ülkelerin ve Do ğ u Blakunun paylar ı  azlamaktad ı r. 

Serbest dövizli mübadele 
hacmi geli ş irken bu gurup içinde 
AET ile olan d ış ticaret 51.7'ye 
kadar yükselmi ş tir. Bu yükselme 
pay ı n ı  EFTA ve ABD hisselerinden 
sa ğ lam ış , ayr ı ca di ğ er ülkelerin 
pay ı  da % 20 civar ı na yükselmi ş -

ti r. 

2. D ı sticaretimizde ithalat ve ihra-
cat ı n seyri 

D ış ticaretimizde de ğ i ş ik blok-
lar ı n a ğı rl ığı n ı n nas ı l bir gelişme 
gösterdi ğ ini böylece rsaptad ı ktan 
sonra bu geli ş mede ithalât ve ib- 

racat ı n ne denli rol oynad ığı n ı  gör-

meye çal ış al ı m. 

2. No. lu tablodan ç ı kan so-

nuçlar ı  şöyle özetleyebiliz. 

AET'nin duş ticaretimizdeki pa-

y ı  hem ithalat hem de ihracat yö-
,nünden ilerlemi ş tir. 1963'de genel 

rakamlarda ithalat yönünden 
28.5, ihracat yönünden % 33 olan 
hisseler, 1973'de % 55 ve % 46.4 
olarak artm ış t ı r. Fakat en h ı zl ı  
AET'den olan ithalât ı m ı zda görül-

müstür. 

Di ğ er ilginç geli ş me Orta Do- 
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Tablo : 2 

, 1963 1969 197' 1971 
F 

1972 1973 

Ith. thr. 1th. thr. 1th. thr. Ith. Ihr. Ith. Ihr. Ith. thr. 

AET 28.5 38.0 35.5 40.0 34.3 41 .6 38.9 39.4 41.8 39.2 55.0 46.4 

EFTA 16.2 24.5 2/.1 15.1 17.4 17.8 18.3 19.4 19.3 18.5 8.8 11.7 

ABD 30.6 13.5 19.3 11.2 21.7 9.6 14.7 11.2 -12.3 11.7 

— -,:-: 	
1 

o,;  9.9 

DIĞ ERLERI 15.3 12.0 11.4 13.6 13.7 15.8 16.1 17.4 15.9 21.5 1'1.9 24.2 

DOĞ UBLOKU 7.3 9.6 12.3 16.9 12.2 14.2 9.7 12.0 1 0 .4 9.9 8.3 7.7 

DIĞ ER 
KLIRtNG 

2.11 2.4 1.4 3.2 1 ,7 2.1 2.3 1.6 n.3 n.2 0.2 v).1 

GENEL Z 
TOPL. 101.0 100.0 100.0 130.0 190.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.3 

ğ u'yu da içine alan di ğ er ülkeler 
grubunda olup, AET'd e n sonra hem 
ithalât hem ihracatta en büyük pay 
bu grupdad ı r. 

Fakat burada dikkati çeken 
AET'de ithalât pay ı  bir 

misli yüks e Imi s ıkan , bu grup d a 
aksine ibracat ı m ı z içindeki pay ı n ı n 
bir misli yükselerek % 12'den °,43 
24.2'ye ç ı km ış  bulunmas ı d ı r. 

Yukar ı da ,d , eğ indiğ imiz üzere, 
bu grup içinde Japonya, Kanada, 
Finlandiya, Avustralya, İ spanya, 
Yunanistan ve Hindistan'da bulun-
maktad ı r. 

3. «Diğ er Ülkeler» grubunda Orta 
Doğ u ve Kuzey Afrika Ülkeleri 

a) Ayn ı  biçimde bu ülkeler 
içinde Orta Do ğ u ve Kuzey Afrika 
ülkelerini ay ı rarak d ış ticaret ili ş -
kilerimizi inceleyelim. 

İ hracat ı m ı z ı n ülkelere göre da-
ğı l ışı nda Orta Do ğ u ve Kuzey Af-
rika ülkelerinin yerini tablo dan 
saptamadan önce diyebilirizki ken-
dileriyl olan ticaretimiz 1970'den 
1973 sonuna kadar 4 misline yak ı n 
bir düzeye eri şmi ş tir. 109,6 milyon 
dolarl ı k d ış ticaret hacmi 1973 so-
nunda 390 milyon dolar ı  bulmu 3-
tur. Bu geli ş me ile AET'd ıen sonra 
bu grup ikinci s ı rada gelmektedir. 
Amerika ve EFTA gru ıbunu geomis-
tir. 
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Tablo : 3 

IRAK 

1963 197 ,  
• 

1971 	 1972 	I 1973 

Ith. 

J 

Ihr. Topl. 

I 

Ich.Ihr. Tc, r.l. Ith. Ihr. Tool. Ith. Ihr. Topla  th. Ihr. Topl. 

19.6 - 	19.6 34.7 5.7 4).4 49.3 6.9 56.2 30.2 16.4 46.6 33..4 410.1 43.5 

LUBNAN 9.318.4 10.7 
İ  

4.7 129. ". 33.7 5.0 44.7 49.7 25.6 30.1 6 , .. 7 70.4 1"3. 174.2 

LIBYA - 0.8 9.3 7.8 2.3 1J.1 7.1 2.9 10.0 5.4 5.4 - 9.2 9.2 

S.ARAB1S '.1 Ğ .1 .2 7.4 0.3 7.7 21.0 0 .6 21.6 51.9 1.2 53.1 84.1 1.5 35.6 

IRAN 15.2 - 15.2 - 5.2 5.2 4.6 4.1 8.7 14.6 12.0 26.6 14.7 12.) 26.7 

SURIYE - 2.k.3 2.8 1.8 1.8 3.0 5.5 3.5 1.1 10.5 11.6 3.7 24.5 28.2 

URDUN - 1.6 1 6 0.$ 0.7 1.5 1.5 9.8 2.3 0.7 0 .5 1.2 1.9 1.5 3.4 

FAS 0.02 0.0 0.3 0.92 0.5 0.5 2.4 1.1 1.5 0.5 1.0 1.5 

HISIR 3.1 4.2 7.5 3.6 3,2 6.5 6.1 2.3 8.4 0.2 2. 1  '2.2 

TUNUS 0.8 0.7 1.5 1.3 0.6 1.9 2.3 1.9 4.2 iI.6 3.8 5.4 

KUVEYT 3.7 3.7 5.9 5.2 10.2 	. 

TOPIAM 35.2 23.7 58.9 	59.3 50.2 109.', 96.4.. 59.8 
t l 

156.2 132.9 94.1 227.0 215.5 174.6 390.1 

ç 

b) Irak, Lübnan, Libya, Suudi 
Arabistan, Iran, Suriye, Ürdün ola-
rak yedi ülkenin 19'63, 1970 ve 
1973 y ı llar ı  olarak d ış ticaretimiz-
d ı eki oranlar ı n ı n nas ı l de ğ i ş ti ğ ini 
aş a ğı daki tabloda göre ıbiliriz. 

Di ğ er ülkeler grubu içinde ye-
di Arap ülkesi d ış ticaretimizdeki 
pay ı n ı  yüzde yüze yak ı n yükselt-
mi ş , 19631de 58.9 milyon dolarla  

% 5.6 olan bu pay, 1973'de 390 
milyon dolarla % 11.4'e ç ı km ış t ı r. 

Tablo 3 ve 4'den ç ı kan bir so-

nuç da, Orta Do ğ u ülkeleriyle yap-
t ığı m ı z d ış ticaret içinde 1963'de 
Irak birinci durumdayd ı . Onu taki-
ben Lübnan, İ ran, Suriye ve Li ıbya 
geliyordu. Bu s ı ra 1970'de de buna 
yak ı nd ı . Ancak, 1972 ve 1973'de 
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1963 1970 	, 1973 

Milyon 8. Pay % Milyon £ Pay Z Milydn 0 Pay % 

EAT 335.9 31.8 564.3 36.7 1766.8 51.7 

EFTA 291.6 19.1 269.1 17.5 339.8 9.9 

ABD 260.5 24.7 262.3 17.1 316.3 9.8 

DIĞ ERLERI 90.8 5.6 113.3 7.4 325.2 9.5 

DOĞ U BLOKU 85.3 8.1 
_., 

189.9 13.0 276.9 S.1 

DIĞ ER KIARING 22.7 2.1 19.6 1.2 2.3 0.1 

7 
0.DOĞ U ÜLKESI 58.9 5.6 199.7 . 	7.1 390.1 11.4 

TOPLAM 1055.7 8190 1527.1 %100 3417.4 Z100 

birinci s ı ray ı  Lübnan alm ış t ı r. 

1973'de Lübnan' ı  Suudi Ara-
bistan, Irak, kan ve Suriye takip 
etmektedir. 

c) Bu geli şmede ithalât ve ih-
racat ı n etki derecelerini ayr ı  ayr ı  
incelersek : 

1970 y ı l ı nda bu ülkelere d ış - 
ticaretimiz içinde ithalöt ı n 	p3 , ıı  

54.1, ihracat ı nki % 45.9 	idi. 
1973'de, ithalöt % 55.2, ihracat ise 

44.8'dir. İ hracat ı m ı z bir geli ş -
me göstermekle bera ıber, 
gene de alt ı ndad ı r. 1974 y ı l ı  sonuç-
lar ı  elde olmamakla beraber, artan 
petrol fiayatlar ı  dolay ı siyle, ifira-
cat ı m ı zdaki art ış  devam etmekle 

beraber, ithalât ı n nisbi olarak de-

ğ erinin daha da yükselmi ş  olaca-

ğı n ı  tahmin ediyoruz. 

d) Belli ba ş l ı  Orta Do ğ u ve 

Kuzey Afrika ülkeleri ile olan d. ş  
ticaretimizIn maddelere göre de-

ğ erlendirmesini yaparsak, ş u so-

nuçlarla kar şı la şı yoruz. 

e) İ thalât verilerini 	inceler- 

sek : 

Orta Do ğ u ülkelerinden son 

iki y ı lda 260 milyon dolarl ık ham 

petrol sat ın alm ış  bulunuyoruz. Bu 

11 ülkeden ithalât ı m ı z ı n yakla şı k 
75'ni te ş kil etmi ş tir. Bundan 

sonraki amonyak, gübreler ve baz ı  
kimyevi maddelerden olu ş an grup 
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Tablo : 5 

1970 1971 1972 1973  

Ith. ' 	1hr. Tool. 1th. Itı r. Tool. 1th. thr. Topl. 1th. Itı r. Tool. 

59.3 50.2 109.6 96.4 69.3 166.2 132.8 94.1 227.0 215.5 174.6 390.1 

Z 54.1 % 45.9 % 100 %58.0 %42 

L? 258.5 %41.5 %100 %55.2 %44.8 %100 

6'y ı  tutuyor ve tamam ı  Lübnan' 
dan ithal edilmi ş tir. Ham petrol 
itharat ı m ı zda son iki y ı l esas kay-
nak Suudi Arabistan'd ı r, sonra Irak 
ve İ ran gelmektedir. 

f) lhracattaki 	incelemelerin 
verdi ğ i sonuçlar da ş öyle. En çok 
pamuk ihraç etmiş iz. lki y ı lda ya-
p ı lan genel ihracat toplam ı n ın yak-
laşı k % 29'nu pamuk sa ğ lam ış . 
Bundan sonra et geliyor. Onu taki-
ben baş l ı ca ihraç ürünümüz çimen-
to olmu ş . Sonra s ı ras ı yla .mens ıı -
cat, kimyevi maddeler, kereste, 
sentetik iplik, •üspe, zeytinya ğı , 
giyim e şyas ı ; buzdolab ı  geliyor. 

Tar ı msal karakterdeki ihracat 
ürün! eri toplaman yakla şı k % 32'n I 
tutuyor. 

g) Bu ülkelerle d ış ticaret aç ı k  

ve fazlalar ı m ı zm seyrine bakacak 
olursak, görüyoruz ki, 1970 ve 1973 
y ı llar ı nda denge hep aleyhimize ve 
s ı ras ıyla 9, 1, 26.6, 38.7, 40.9 mil-
yon dolar. Dört y ı lda toplam 115 
milyon dolar aleyhimize sonuçlan- 

Burada dikkati çeken bir husus 
da Lübnan ile dış ticaretimiz devam 
l ı  lehirnize sonuçlanmiş  ve 1970-
1973 y ı llar ı nda toplam 110 milyon 
dolar fazlal ı k vermiş  aksine Irak, 
Suudi Arabistan devaml ı  aleyhte 
sonuç vermi ş tir. 

ıh) Di ğ er bir yönden Irak, Lüb-
nan, Libya, Suudi Arabistan, İran 
ve Suriye'nin Türkiye dahil 16 Eti-
keye d ış ticaret hacimlerinde ver-
dikleri önem ise s ı ras ı yla şöyle-
dir : 
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Irak için 
Lübnan için 
Libya için 

Suudi Arabistan için 
Iran için 

Suriye için 

Türkiye 6 ne ı  durumda 
1 nci durumda 

12 ,nci durumda 
6 nci durumda 
9 ncu durumda 
4 ncü durumda 

İ nceleme konusu yapt ığı m ı z 
6 ülkenin geli ş miş  ülkelerin d ış ti-
caret hacmindeki yerleri Türkiye'-
de oldu ğ undan çok farkl ıd ı r. Bu 
pazarlara en etkin biçimde 1973 
y ı l ı  itibariyle Avrupa'dan İ talya gir-
mi ş  bulunuyor. Italya'n ın d ış ticare-
tinde, % 7.2' ,Iik bir paya sahiple-. 

Almanya, İ ngiltere ve Fransa' 
n ı n d ış ticaret haciynlerinde ba ş l ı -
ca alt ı  ülkenin paylar ı  % 2.7 - 0 /0 
3.7 aras ı nda de ğ iş iyor. Daha yuka-
r ı da belirtildi ğ i üzer, Türkiye iç:n 
bu oran % 11'in üzerindeydi. 
4. Değ erlendirmeler 

Tetkiklerimizin verdi ğ i sonuç-
lar ı  k ı saca a ş a ğı daki ş ekilde belir-
teb I iriz. 

— Türkiye'nin 	d ış 	ticaret 
hacminde son y ı llarda görülen h ı z- 
l ı  art ış  her ş eyden önce AET ülke- 
leriyle olan Ticari 	ili ş kilerimizin 
geli ş mesinden 	etkilenmektedir. 

AET d ısticaretinnizde 	50'nin üs- 
tünde yer tutarken, onu Orta Do-
ğ u ve baz ı  Afrika ülkelerinin olu ş -
turdu ğ u grup izliyor. Paylar ı  % 11' 
in üstünde bulunuyor. 

— Orta Doğ u \Le Kuzey Afri-
ka ülkesi, özellikle Irak, Lübnan, 
Libya, Suudi Arabistan, Iran, Suri-

ye ve Ürdün'ün olu ş turdu ğ u 6 ülke 

ile d ış ticaret hacmi 1963'den bu 
yana devaml ı  geli ş me gösteriyor. 

1963'de 60 milyon dolar ı n alt ı n-

daki d ış ticaretimiz 1973 sonunda 

40 ,0 mliyon dolara vermi ş tir. 

- AET d ış ticaret hacmini ö- 

zellikle ithalât ı m ı zdaki büyük ar-

t ış larla etkilemektedir. Yani, d ı s-

ticaretimizdeki, aleyhimizdeki far-

k ı n gittikçe artmas ı  sonucunu ve-

ren bir geli ş me sözkonusudur. it-

halât ı m ı z bu ülkelerden bir misli 

yükselmi ş tir. Buna kar şı l ık Orta 

Doğ u ülkelerine olan ihracat ı m ı z ı n 

genel ihracat ı m ı z içindeki pay ı ,  bir 

misline yak ı n art ış  göstermi ş tir. 

— 10-12 y ı l kadar önce d ış ti-

caretimizde Orta Do ğ u ülkeleri 

içinde Irak ba ş ta gelirken, 1972 ve 
1973'de Lüibnan ba ş ta gelmekte 
ve onu Suudi Arabistan, Irak, ve 
Suriye takip etmektedirler. 

— Di ğ er bir husus da, Lübnan 
hariç di ğ er ülkelerle olan d ış tica-
retimiz genellikle aleyhimize so- 
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nuçlanmaktad ı r. Lübnan ile ili şki-
lerimiz ise aksine devaml ı  aktif 
bakiye vermektedir. 

— İ liş kilerimizi maddeler yö-
nünden inceledi ğ imizde görüyoruz 
ki, yapt ığı m ı z ithalat ı n % 75'ni ham 
petrol teş kil ediyor. Amonyak, güb-
reler, kimyevi maddeler de ba ş l ı -
ca kalemlerden. 

— ihracat olarak ba ş ta pamuk 
olmak üzere takriben % 29 tar ı m-
sal maddeler en öndedir. % 32'ni 
bunlar oluş turuyr. Sanayi 'ürünleri 
ise % 65'in üstünde bir oranla 
belli ba ş l ı  50-60 çe ş it üzerinden 
ihraç edilegelmektedir. Ancak, sa-
nayi ürünlerde en dikkati çeken 
husus, devaml ı l ık ve ayn ı  zaman-
da çe ş itli ülkelere yayg ı nl ı k bu-
lunmay ışı d ı r. 

Devaml ı l ık ve yayg ı nl ı k gös-
teren ürünlerin ba şı nda buzdolab ı , 
sentetik iplik, mensucat, baz ı  kim-
yevi maddeler gelmektedir. 1972 
ve 1973'de çimento, kereste iyi bir 
geli ş me göstermi ş ken, 1974'de 
bunlar ın ihrac ı  türlü nedenlere 
hemen hiç yap ı lamam ış t ı r. 

— Orta Doğ u ülkelerinin di-
ğ er geli ş mi ş  ülkelerle olan d ış . ı -
caret ili şkilerine Türkiye ile 	Ic- 
yaslamal ı  olarak bak ı ld ığı nda, gö- 
rülür ki, bizim 	d ış ticaretimizdeki 
kadar önemli bir yerleri 	yoktur. 
Almanya, İ ngiltere, ve Fransa'da 

°A 2.5-3.5 aras ı nda bir paya sa ıhip-
tirler. Ancak, İ italya'da % 7'yi tut-
maktadir (1973'de). 

Ayr ı ca, Orta Do ğ u ülkelerinin 
d ış ticaret hacimlerinde ise Türki-
ye'nin s ı ra ıs ı  1972-1973'lerde Lüb-
nan'da birinci, Libya'da 12 nci, Irak 
ve Suudi Arabistan'da 6 m ı , Iran -
da 9 uncu durumda oluyor. 

5. OTA DOĞ U VE KUZEY AFRİKA 
ÜLKELERIYLE TÜRKIYE'N İ N DIŞ  
TICARETI NASIL GELIST İ R İ L-
MELID İ R. 

— Herş eyden önce by pazar-
larla s ı k ve devaml ı  temaslar kur-
mak gerekir. D ış ar ı da kurulacak 
ş übe ve irtibat ofislerinin yararlar ı  
büyüktür. Bunun için ihracata dö-
nük pazarlama organizasyonlar ı n ı n 
kurulmas ı  ve bu pazarlarla devam-
l ı  ili ş kiler sa ğ lanmas ı  hususunda 
özendirici tedbirler al ı nmal ı d ı r. 

— Orta Do ğ u ülkeleri siyasi 
rejimlerinin de etkisi alt ı nda eko-
nomik yap ı lar ı  ve sat ı n alma usul-
leri de ğ i ş ik biçimlerde i ş lemekte-
dir. 

Devlet sat ı n alma müessese-
'erinin hakim oldu ğ u piyasalarla 
serbest piyasa sistemine göre ça-
l ışı lan yerler vard ı r. 

En kaliteli mala en iyi_ fiyat 
vermeyi tercih edenler oldu ğ u gibi 
fiyata daha a ğı rl ık veren memle- 
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•ketler de vard ı r. ithalatlar ı n ı  lisan-

sa ba ğ l ı  olarak yürütenler vard ı r. 
İhaleler yolu ile al ı mlar ı n' yapan-
lar da mevcuttur. Dolay ı siyla Or-
ta Do ğ u ülkelerini iyi tan ımak ge-
reki r. 

— Yak ı n olmam ı za ra ğ men 
Orta Do ğ u ve Kuzey Afrika ülkele-
rine olan ula şı m olanaklar ım ı z ye-
terince geli şmis değ ildir. Son y ı l-
larda petrolün yaratt ığı  sat ı n al-
ma gücünü, yollar, mesken inş aat ı , 
hava meydanlar ı , liman in ş aatlar ı , 
okul, hastahane gibi genel yat ı r ı m-
lara yönelten bu ülkelerin ba ş l ı ca 
limanlar ı  çok s ık ışı k bir haldedir. 
Tahliye i ş lemleri güçlükle yürüyor. 
Gemiler limanlarda uzun zaman 
bekliyorlar. Süvey ş 'in aç ı lmas ı  bu 
s ı k ışı kl ığı  daha da artt ı racakt ı r. 

Demiryolu ile ula şı m olanak-
lar ı m ı z da yetersiz bir hale gel-
mi ş tir. Vagonlar a şı r ı  bekletilmek-
te ve vagon bulma s ık ı nt ıs ı  s ık s ı k 
ihracatç ı lar ı m ı z ba ğ lant ı lar ı n ı  ger-
çekle ş tirememe zorunda 'o ı rak-
maktad ı r. Geride kalan tek olanak 
kara yolu ta şı mac ı l ığı d ı r. Ancak, 
Türkiye'de Orta Do ğ u'ya yap ı lan 
kara yolu ta şı mac ı l ığı  son dere;e 
pahal ı d ı r. Gönderilecek mal ı n be-
delini navlun bazen 1-2 misli a ş -
maktad ı r. Bu durumda nakliyecile-
rimizi Orta Do ğ u'ya yap ı lacak nak-
liyelere özendirici ve maliyeti azal 
t ı c ı  tedbirler al ı nmas ı  gerekir. 
Vergi muafiyetleri, ucuz yak ıt, h ı z- 

l ı  amortisman v.s. düşünülecekler 

aras ı ndad ı r. 
— Orta Do ğ u ülkelerinde dö-

viz gelirlerimiz bak ı m ı ndan en bü-

yük potansiyeli in ş aat ve taahhüt 

i ş lerinde görüyoruz. Okul, hastane 
inş aatlar ı , komple anahtar teslim 

mefru ş at, tu ğ la fabrikalar ı , mes-

ken inşaat, yol inş aat ı , hava mey-

danlar ı  depo ve silo, sağ l ık hava 

tesisleri, liman in ş aat ı  gibi taah-

hütlerin, Türk ,müteşebbisleri ve 

ihracat pazarlama ş irketleri 

ile, gerekirse konsorsiyum!ar 
kurarak, al ı nmas ı  halinde yaln ı z 

sanayi ürünü de ğ il, i şçi ve mühen-

dis eme ğ i, teknik bilgi de ihraç 
olana ğı  bulabilece ğ iz. 

Bu tür i ş lerin sonuçlanmas ı  
y ı llara ta ş aca ğı  için hem döviz ge-

lirlerinniz bak ı m ı ndan devaml ı l ı k 

sağ lanacak, hem de büyük porta-
lere varan ihracat olanaklar ı  sag-
lanacakt ı r. 

Bir Orta Do ğ u ülkesinden al ı -
nacak üç büyük proje, belki de o 
ülkeye 2-3 y ı l süreyle yap ı lacak ih-
racat ı n tutar ı na e ş it olacakt ı r. An-
cak, müte ş ebbislerirnizi burada ür-
küten husus, d ış  pazar ş artlar ı nm 
bilinmemesi, yat ı r ı lacak temirklt 
mektuplar ı n ı n mali portesinin bü-
yüklü ğü ve -bu konuda bizde henüz 
yeterli tedbirlerin mevcut olmay ı -
şı , para de ğ iş ikliklerine karşı  si-
gortan ı n olmay ışı , hatta ihaleye 
giren müteahhitin sonuç al ı n ı ncaya 
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kadarki süre içinde dahi kur de ğ i-
ş ikliklerine kar şı  korunmay ışı  gibi 
çe ş itli engeller müteahhitlerimizi 
ve ihracatç ı lar ı m ı z ı  korkutmakta-
d ı r. 

— Orta Doğ u ülkelerine ihra-
cat olanaklar ı n ı n geli ş tirilmesin-
de Lübnan' ı n sahip oldu ğ u ş artla-
r ı n Türkiye'de yarat ı lmas ı  da çok 
ilginç bir konudur. Bugün ihraç ü-
rünlerimizin büyük k ı sm ı n ı n Lüb-
nan arac ı l ığı  ile Orta Do,u ve Ku-
zey Afrika ülkelerine pazarlanab'l-
mesinde Lübnan'daki bankac ı lrk, 
sigortac ı l ık, nakliye ve ticari so-
runlara ili ş kin mevzuattaki rahat-
l ı k büyük etken olmaktad ı r. Bey-
rut'un serbest pazar olarak kurul-
mu ş  olmas ı  da önemli bir âmildir. 
Türkiye'de Iskenderun, Mersin gi-
bi b ı r bölgede buna benzer ko ş ul-
lar ı n sa ğ lanabilmesi Orta Do ğ u ile 
i ş  ili şkilerimiz' tahminin üstünde 
kamç ı layacakt ı r. 

	

Belli ba ş l ı lar ı na temas 	etti- 

ğ imiz bu noktalar ı n dışı nda baş ka- 

lar ı  da vard ı r. En önemli olanlar ı n- 

dan biri de paras ı  oldu ğ u için se-

çim imkân ı  olan bu ilginç pazarla-

ra, rakiplerinnlIze ayn ı  ş artlarla ay-

n ı  dinamik ve sür'atli bir tutum 

	

içinde girebilmemiz, bunun 	için 

de bürokratik sorunlar ı m ı z ı n bana-

dilmesidir. Mevzuat güçlükleri 

çinde hergün çe ş itli sorunlar ı  çö-
zerek harcayaca ğı = enerjiyi ve 
gayreti bu pazarlara ve oran ı n al ı -
c ı lar ı na ay ı rabilirsek, alaca ğı m ı z 
sonuçlar ku ş kusuz çok büyük ola-
cakt ı r. 

Not : Bu araş t ı rmada baz ı  Orta 

Doğ u ülkelerine ait rakam- 

lar eksiktir. Ayr ı ca, ABD 

baz ı  listelerde dikkate al ı n
mam ış t ı r. 
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Türkiye ve Orta Do ğ u 
Ekonomik ili şkileri 

Ş ABAN ÇAVUŞ OĞ LU 
Sanayici 

Ortado ğ u pazarlar ı nda politik amaçlarla çok dü şük fiyatlarla her türlü ürünün 

sat ı ldığı n ı  görmekteyiz. Bu şartlar alt ı nda ihracatta bulunacak sanayicilerimizin, 

branş lar ı na göre, birlikte hareket etmeleri zorunludur. 

D ış  ticaretle ilgili olarak 	ül- 

kemizdeki görünüm, bir yandan ih-
racat ı m ı z gittikçe azal ı rken, itha-
lat ı n ise daha yüksek oranlarda 
artmas ı  durumundad ı r. 1975 y ı l ı  
Ocak-Şubat döneminde yap ı ları  
237 milyon dolarl ı k ihracat (1974 
de 310 milyon dolar) ola 24 lük bir 
azalma göstermi ş tir. Yine ayn ı  dö-
nemde ithalat ı m ı z % 62 bir art ış la 

440 milyon dolardan 714 milyon 
dolara f ı rlam ış t ı r. İ ki ayl ı k d ış  ti-
caret aç ığı m ı z 477,6 milyon dolar-
d ı r ki bu aç ı k 1970 y ı l ı ndaki tüm 

d ış  ticaret aç ığı m ı zdan çok yük-

sek oldu ğ u görülmektedir. Gerek 
ithalattaki ve ihracattaki ve gerek-
se cari kalemlerdeki olumsuz ge-
li ş meler 1971 y ı l ı ndan bu yana bi-
riken döviz rezervlerini eritme du-
rumuna girmi ş tir. 

ihracat ve i ş çi dövizlerinden 
elde edilen gelirler toplam ı , ithalat 
talebine cevap vermedi ğ inden, 
Merkez Bankas ı ndaki alt ı n ve dö-
viz rezervleri de 1974 A ğ ustosun  
dan bu yana h ı zla erimekted'r. 
18.8.1974'te 2 milyar 071,3 milyon 
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dolar olan rezervler 21.3.1975 tari-
hinde 1 milyar 263,6 milyon dolara 
düş mü ş  bulunmaktad ı r. Böylesine 
bir d ış  ticaret aç ığı  tablosu kar şı -
s ı nda, ilk akla gelen ithalat ı  k ı s ı t-
lama formülüne el at ı lmas ı  çok 
sak ı n ,cal ı  bir hal tarz ı d ı r. Çünkü: 
ithalat ı m ı z ı n 1974 y ı l ı  rakaplar ı m 
inceledi ğ imizde, toplam ithala-i-
m ı z ı n % 34,1 inip yat ı r ı m mallar ı -
na, % 61,7 sinin ham madde ve 
ara mallar ı na, % 4,2 sinin ise tü-
ketim mallar ı na ait oldu ğ unu gör-
mekteyiz. 1975 y ı l ı  ithalat ı na ait 
DPT tahminleri de rakam olarak 
1974 ten pek farkl ı  değ ildir. 

Sanayiin i ş ler halde tutulabi;- 
mesi için gerekli ham ve mamül 
maddeler ithalat ı m ı z ı n en yüksek 
kalemi olan ara mallar ıd ı r. Ara mai-
lar ı nda olsun, yat ı rrm mallar ı nda 
olsun ıkis ınt ı  yap ı lmas ı  halinde hem 
kalk ı nma, hem de üretim duracak 
ve ard ı ndan beklenmedik so ısyo-
ekonomik problemler getirecektir. 
O halde; çareyi ba ş ka yönlerde 
aramak zorunlu ğu vard ı r. 

Bugün; Türkiye'nin birisi i ş çi 
dövilzeri, di ğ eri de ''hracat olmak 
üzere ba ş l ı ca iki döviz kayna ğı  
vard ı r. urizm ve di ğ er yan girdiler 
dikkate al ı nmayacak kadar ufak 
döviz kaynaklar ı d ı r. Böylece; ihra-
cat konusuna ve Türk Sanayiinin 
ihracat potansiyeli ve Ortado ğ u 
ülkeleri ile Sanayi mamûlleri yö-
nünden ili ş kilerinden söz etmeden  

önce, k ı saca sanayi tarihçemize 
de ğ inmek istiyorum. 

18. yüzy ı l ı n sonlar ı nda, 	Os- 
manl ı  i ,m ,paratorlu ğ u özellikle, pa-
muklu ve ipek dokuma mamûlle-
ri ,nde sadece yurt içi talebini kar-

şı lamakla kalmay ıp d ış  ülkelere 

dahi ihracat yapabiliyondu. G ı da, 

Toprak, Deri, A ğ aç, Dokuma, K ı r-
tasiye ve Kimya Sanayiinde önem-

li olmasa bile, oldukça iyi seviye-
lerde üretimde bulunan 200 ün üs-
tünde S ı nai Kurulu ş lar mevcuttu. 

Bunlar genellikle el eme ğ ine da-

yanan atölyelerdi. 

Bu s ı rada Bat ı  Avrupada yeni 

s ı nai geli ş meler oluyor, el eme ğ i 

yerini makineler al ı yordu. Avrupa 
Feodalizmden, Kapitalizme geçi ş in 
sanc ı lar ı  ile k ı vran ı yordu. Ve böy-

lece el eme ğ inin yerine; atölye-

, lerden olu ş an, sermaye ile imaki-
neye dayanan kütle üretimi ba ş l ı -
yordu. Ve ilk darbe Osmanl ı  impa-
ratorlu ğ u sanayiine yani; parr ı uklu 
dokuma ve ipekli marnûller sana-

yiine indirilmi ş , bu Sanayi kollar ı  
rekabet edemez duruma dü ,ş ,ürü ,l-
m ,ü ş lerdir. 

1838 den sonra geli ş en İ ngiliz 

Sanayii, ihracatta rekabet tan ı ma-
yan bir düzeye eri ş mi ş tir. Bu ge-
li ş rm kar şı s ı nda, di ğ er Bat ı  Avru-
pa ülkeleri Sanavilerini korumak 
için gümrük duvarlar ı n ı n arkas ı na 
s ığ ' ı n,m ış lard ı r. Osmanl ı  imparator-
lu ğ ,u ise, Ağ ustos 1838 de imzala- 
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n ı p, 1 Mart 1839 da yürürlü ğ e gi-
ren; Osmanl ı-ingiliz Ticaret söz-
le ş mesi ile ve bunlar ı  izleyen 25 
Kas ı m 1838 Fransa, 14 Mart 1840 
Felemenk, 22 Ekim 1840 Prusya, 1 
Mart 1841 Danimarka ülkeleri ile 
yapt ığı  anla ş malarla; Osmanl ı  im-
paratorlu ğ una % 5 vergi ödemekle 
her türlü sanayi mamüllerinin iç 
pazarlarunn ı zda serbestçe sat ı lma 
hakk ı  kazan ı lm ış  ve ayr ı ca % 9 
vergi ödemekle de her türlü ham 
madde sat ı n alma hakk ı  elde olun-
mu ş tur. 

Unutmamak laz ı md ı r ki; ayn ı  
tarihlerde Osmanl ı  tüccar ı  bir ey 
!etinden, di ğ er bir eyaletine ma! 
satarken % 12 vergi ödemekle yü-
kümlü idi. Böylece 1840 tarihle- 

rinde Osmanl ı  imparatorlu ğ u sa- 
nayiinin tamamen çöktü ğ ünü izle- 
mekteyiz. Ve nihayet 19 uncu yüz- 

y ı l sona ererken Avrupa kapitaliz-
mine aç ı lman ı n do ğ al sonucu ola-
rak, memleket ekonomisi belli 
ba ş l ı  sanayi kollar ı n ı n tümünden 

yoksun kal ı p, en ilkel mamüllerini 

bile d ış ardan ithal etmek zorun-
lu ğ unda kalm ış t ı r. Ve i ş te böyle-
sine yok olan bir sanayi tarihini 

miras alan neslimiz; 	Sanayiimizi 
bugün hangi noktaya getirmi ş tir 

ve d ış a dönük, yani ihracata yö-
nelik gücümüz nedir? 

Sanayi Sektörlerimizin 	üre- 
timlerine göz att ığı m ı zda şöyle bir 

tabloyu izlemekteyiz. 

Imalat Sektörü üretim paylari (% olarak) 

1973 1974 1975 

Tüketim mallar ı  53,53 52,33 50,86 
Ara 	mallar ı  32,49 33,11 33,70 
Yat ı r ı m mallar ı  13,98 14,56 15,44 

100,00 100,00 100,00 

Kaynak : DP 

Bu tablo bize, ihracat yönünden 
tüketim ara mallar ı  ve yat ı r ı m malla- 
r ı m ı z ı n önemli bir üretim düzeyinde 
bulunmad ığı n ı  göstermektedir. Hem 

kolay ve hem de gere ğ i kadar üre- 

tim ş ans ı  olan tüketim mallar ı  ih-

racatta rahat pazar bulma ş ans ı  
içinde olabilir. Unutmamak gerekir 
ki; i,hracattaki d ış  pazar ı n kendine 
özgü ş artlar ı , beklenen ş ans ı  yü- 
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zümüze güldürmemektedir. Hele 

Ortado ğ u ülkelerine tüketim mal-

lar ı n ı , ve yat ı r ı m mallar ı n ı  satmak 

hiç te kolay de ğ ildir. Ortado ğ u ül-

kelerine ihracat yönünden sana 

yiimizin imkanlar ı n ı n anlat ı m ı na 

girmeden önce; Türk Sanayi ma-
mülleri ihracata haz ı r m ı d ı r? soru-

sunun cevab ı n ı  arayal ı m : 

Üçüncü be ş  y ı ll ı k 	Kalk ı nma 
Plan ı n ı n «ihracat ve yap ı s ı » bölü-
müne göz att ığı m ı zda: «Üçüncü 
plan döneminde ihracat ı n, y ı lda or-

talama 9,4 oran ı nda artt ı r ı lmas ı  
öngörülmü ş tür. Sanayi ürünlerinin 
toplam ihracat içindeki pay ı n ı n 
1977'de yüzde 42'ye yükselmesi 

hedef al ı nm ış t ı r. Sanayi 	ürünleri 

iharacat ı  içinde de ço ğ unlukla ya-

t ı r ı m mallar ı ndan olu ş an; demir 

d ışı  metaller sanayii, madeni e ş -

ya, makina imalat, elektrik, elektro-

nik ve ta şı t araçlar ı  sektörlerinin 

toplam ihracat içindeki pay ı n ı n 

1972 y ı l ı nda yüzde 2,5 dan, 1977 
y ı l ı nda yüzde 11 dolay ı na yüksel-
mesi beklenmektedir.» denmekte-
dir. 

Di ğ er yandan; 1975 y ı l ı  Ocak- 

Ş ubat ay ı  mukayeseli ihracat ra-
kamiar ı na göz att ığı m ı zda durumun 
genel ihracat yönünden hiç de ümit 
verici olmad ığı n ı  görmekteyiz. 

— Tar ı m ve Hayvanc ı l ı k Kesimi 
(Bitkisel ürünler, hayvan ve 
hayvan ürünleri, su ürünleri 
orman ürünleri) 

1974 
(Ocak-Ş ubat) 

211,297 Milyon 

1974 
(Ocak-Ş ubat) 

$ 159,646 Milyon $ 
24,44 gerileme 

Il — Madencilik ve Taş oca ğ i 
Kesimi 

(Metalik olm ı yan ta ş  ocakç ı -
l ığı  ürünleri, Maden Cevheri) 

III — Sanayi Kesimi 
a) Tar ı ma 	dayal ı 	i ş lenmi ş  

ürünler. 
b) i ş lenmi ş  petrol ürünleri 
c) Sanayi ürünleri 

Toplam 

	

6,200 Milyon $ 	13,079 Milyon $ 
110,9 art ış  

	

92,736 Milyon $ 	63,917 Milyon $ 
% 31,07 gerileme 

	

56,200 Milyon $ 	46,799 milyon $ 
°/o 16,72 gerileme 

310,233 Milyon $ 236,642 Milyon $ 
23,72 gerileme 
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Sanayi ürünleri için de, Ill. be ş  
y ı ll ı k kalk ı nma plân ı n ı n ihracat ı n-
da önemli art ış  görülece ğ ini sap- 

Ocak-Ş ubat aylar ı  ihract rakamla-

r ı na da bakt ığı m ı zda maalesef yüz 
güldürücü bir durum yoktur. 

tayan ürün 	cinsleri 

Şöyle ki : 

mukayeseli 

1974 

OCAK—Ş UBAT 

1975 

OCAK—Ş UBAT 

Demr 	D ışı 	Metaller 5,882 Milyon $ 2,523 Milyon $ % 57,10 gerileme 

Sanayii 	ürünleri 

Makine Sanayi 	Ürünleri 1.470 Milyon $ 1,182 Milyon $ % 19,59 gerileme 

Madeni 	Eşya Sanayii 378 Bin $ 369 Bin $ % 23,80 gerileme 

Ürünleri 

Elektrikli 	Cihazlar 57 Bin $ 84 Bin $ % 47,36 art ış  

Taşı t Araçlar ı 	Sanayii 858 Bin $ 84 Bin $ % 47,36 art ış  

Çimento Sanayiinde 1,545 Milyon $ 550 Bin $ % 35,59 gerileme 

1975 y ı l ı  ilk aylar ı nda çimen-
tonun Dünya fiatlar ı  çok müsait ol-
mas ı na ra ğ men (36 $ tonu), yanl ış  
hesaplar neticesi ihracattn tama-
men durdurulmu ş  olmas ı  neticesi, 
iç tüketim fazlas ı  yüzbinlerce ton 
çimento stoklarda aylarca bekle-
tilmi ş , yeniden ihracat karar ı  ile 
Tonu 20 $'a al ı c ı  zor bulunur bir d ış  
pazar ş artlar ı na düş ülmüş tür . 

Aç ı klad ığı m veriler ş unu gös-
termektedir ki; kalk ı nma planlar ı  
de ğ i ş mez kanunlar de ğ illerdir, Dün 
ya ekonomik konjonktürlerine göre 
revizyon edilmeleri zorunludur. 
Bu ş artlar alt ı nda III. Be ş  y ı ll ı k 
kalk ı nma plân ı m ı z ı n revizyon i ş -
lemine ivedelikle ihtiyac ı  vard ı r. 

Sanayiimiz ve Ortado ğ u ülke- 

leri ili ş kileri konusunda, baz ı  Orta-

do ğ u ülkelerinin yap ı s ı  ve sanayi 

ürünleri ihracat ı m ı za dair bir kaç 

örnek verecek olursak : 

KUVEYT'E MAMÜL İ HRACI 

Petrol gelirlerindeki art ış lar ı n 

etkisiyle Kuveyt'in ithalat ve yat ı -
r ı m olanaklar ı  da artm ış t ı r. Halen 

Kuveyt'te muhtelif un fabrikalar ı -
na ilâveten 2 çimento fabrikas ı , 1 

gübre fabrikas ı , 1 metal i ş leme 

fabrikas ı  mevcuttur. Basra Körfe-
zindeki di ğ er emirliklerin de i ş ti-
rakiyle Kuveyt'te büyük bir demir 
ve çelik kompleksi kurulmas ı  için 

haz ı rl ı klara ba ş lanm ış t ı r. Ayr ı ca 
300 milyon dolarl ı k bir petrokimya 
komplekş inin kurulmas ı  da plân-
lanm ış  bulunmaktad ı r. 
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1974 y ı l ı nda Kuveyt'e a ş a ğı -
daki rnamüllerimiz ihraç olunmu ş -

tur : 

Çeş itli 	bisküvi, alüminyum 
profiller, yak ı t tank ı , kereste, cam 

eş ya, cam yünlü, tül perdelik, çe-
ş itli çama şı r, idrofil pamuk, diki ş  
makinesi ve aksam ı , hava gaz ı  o-
ca ğı , vantilatör, paslanmaz çelik-
ten tra ş  b ı ça ğı , plastik mutfak e ş -

yas ı , fayans. 

Kuveyt'e yap ı lan ihracat ı m ı z- 

dan % 12,27 oran ı nda bir pay olan 
Sanayi mamülleri ihracat ı = tat- 
milik"ar olmamakla beraber, büyük 
ölçüde rekabet bulunan bir pazara 
girmi ş  olmam ı z yönünden ilerisi 
için ümit vericidir. Ancak say ı lar ı  
15 kadar alan sanayi mamülleri- 
mizin çe ş itlendirilmesi zorunludur. 

Di ğ er taraftan, aç ı k bir pazar 
olmas ı  nedeniyle mevcut bulunan 
rekabete ra ğ men, Süveyş  Kanal ı n ı n 
aç ı lmas ı yla daha uygun koş ullar- 
da mevcut mamül ihracat ı m ı zm 
geli ş tirilebilece ğ i ve yeni mamül- 
lerimizrr ı de bu pazara sürülebile- 
ce ğ i kan ı s ı na var ı lmaktad ı r. 1973 
y ı l ı  ihracat ı nda en önemli 	pay ı  
alan alüminyum profillerin 	1974 
y ı l ı nda % 55 art ış  kaydetti ğ i görül-
mektedir. 

IRAK'A MAMÜL İ HRACI 

Irak esas itibariyle bir tar ı m 
memleketi olup, toplam gelirin 

80'ini petrolden elde etmekte- 

dir. Irak büyüldiik itibariyle peb ol 

üretici ülkeler aras ı nda onuncu 

gelmektedir. Ancak çal ış an nüfu-

sun % 54'ü tar ı m sektöründe gö-

rünmektedir. Sanayile ş me çabalar ı  
son zamanlarda artm ış  olup, halen 

120 muhtelif proje için 3 milyar 
dolar tahsis edilmi ş  bulunmakta-

d ı r.' 

1974 y ı l ı nda Irak'a ihraç olu-
nan mannüllerimiz ş unlard ı r : T ı bbi 
ilaç, mayi klor, ş ehirleraras ı  oto-

büs, dikiş  makinas ı  ve aksam ı , oto 
radyatör hortum kelepçesi, çelik 
borular, nikelajh perde ray!, askeri 
bot, çizme ve ayakkab ı , çeş itli 
cam eş ya, buzdolab ı  ve aksam ı , 

bütangaz ı  tüpü, çe ş itli zincir, alü-
minyum yemek kab ı , sentetik ku-
maş lar, alüminyum borular, ya ğ l ı  
boya, d'öküm radyatör; oto radya-
törü, çelik e ğe, elektrik motoru, 
stearik asit, cam yünü, çelik ş erit-
ler, demir ve çelikten çe ş itli eşya, 
tar ımsal mücadele ilâçlar ı , ,ş erid 
halinde tra ş  b ı ça ğı  tasla ğı , tra ş  b ı -
çağı , maden klips, elektrik kablo 
su, sentetik dantel, çelik kürek, 
tornovida, vida, zincir, tel-fialat, 
s ı hhi tesisat ve yanalar. 

1975'in ilk 3 ay ı nda Irak'a t ı b-
bi 114, otobüs cam ı , bütan gaz ı  
tüpü, alüminyum levha, askeri 
ayakkab ı , bot ve çizme, telefon 

santral ı , telefon cihazlar ı  ve ak-
sam ı , çelik borular ve sentetik ti-
ner ihraç edilmi ş tir. 
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1973 y ı l ı nda Irak'a ifiracat ı m ı -
z ı n tutar ı  4.592:0,00 dolar iken 1974 
de 16.780.000 dolara yükselmi ş tir. 
Irak'a özellikle 11'4, kuma ş -deri 
konfeksiyon, kereste ve mamâlle-
ri, askeri giyim e ş yas ı , elektrikli 
ev eş yas ı , yağ l ı  boya, alüminyum 
profil ihracat ı m ı z ı  büyük ölçüde 
art ı rabiliriz. 

Çe ş itli siyasal ve ekonomik 
engellere ra ğmen, Irak' ı n sanayi 
mamülü ihrac ı m ı z yönünden ihmal 
edilmemesi gerekmektedir. Bu pa-
zar ı n niteliklerinin, geleneklerinin 
ve çal ış ma usullerinin iyi bilinme-
si; lark'a ihraç edilecek mamülle-
rin kalite ve fiyatlar ı n ı n titizlikle 
saptanmas ı ; al ı c ı larla ş ahsi temas-
lara ve yaz ış malara daha fazla ö-
nem verilmesiyle mamül ihracat ı -
m ı z ı n büyük ölçüde geli ş tirilmesi 
olas ı l ığı  vard ı r. 

LÜBNAN'A MAMÜL İ HRACI 

Lübnan bir çok mamül ihraç 
etmekle beraber, bunlardan yaln ı z 
dokumalar, konfeksiyon, konser-
veler ve mücevherat kendi üreti-
midir. Reeksport amac ıyla da it-
halat yapan Lübnan ı n ithal etti ğ i 
mamüller genellikle a ş a ğı daki, 
gruplardan olu şmaktad ı r : 

Makinalar, elektrik malzeme-
si, tekstil, çe ş itli metaller, ulaş t ı r-
ma araçlar ı , endüstriyel kimyevi 
maddeler, içkiler. 

1974'de tmemleketimizden Lüb 
nan'a ihraç olunan mamüller : 
Margarin (nebati), bütan gaz ı  oca-
ğı , buzdolab ı  ve aksam ı , diki ş  ma-
kinas ı  ve aksam ı , tra ş  b ı çağı , ça-
maşı r makinas ı , elektrik oca ğı , fi-
tingler, tel, halat, cam, mozaik, çe-
lik borular, alüminyum profiller, 
pencere cam ı , cam yünü, çelik ş e-; 
rit, t ıbbi 114, tar ı msal mücadele 
ilâçlar ı , TV al ı c ı s ı , .ş emsiye meka-
nizmas ı , toz deterjan, sodyum si-
likat, sülfirik asit, azot gaz ı , tül 
perde, pamuklu dokuma, terzi ütü-
sü, çe ş itli madeni e şya, santrifüj 
pompas ı  ve aksam ı , telefon cihaz ı . 

1975 y ı l ı n ı n ilk 3 ay ı nda Lüb-
nan'a memleketimizden diki ş  ipli-
ğ i, sentetik-suni kar ışı m ı  kuma ş , 
bütan gaz ı  oca ğı , çama şı r _maki-
nas ı  ve aksam ı , buzdolab ı , TV an-
ten i , alüminyum profiller, çelik 
tel halat, paslanmaz çelikten kül-
lük, tar ı msal mücadele ilâlçar ı  ih-
raç olunmuş tur. Lübnan ithal etti ğ i 
bir çok maddeleri aynen ihraç et 
mektedir. Lübnan d ış  ticaretinin 
özellikleri gözönünde tutulunca, 
Lübnan'da üçüncü ülkelere ihracat 
yapmak için sanayi tesisleri kurul-
mas ı  dü şünülebilir. Örne ğ in, Türk 
Tekstil ,mamüllerinden, Lübnan'da 
konfeksiyon yap ı lmast gibi proje-
lerin uy:gulanma ş anslar ı  yüksek 
görünmektedir. 

SUUD İ  ARABISTAN'A MAMÜL 
İ HRACI 
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Suudi Arabistan 	Ekonomisi 
büyük bir geli ş ime halinde olup, 
çe ş itli alanlara yat ı r ımlar yap ı l-
maktad ı r. Petrol piyasas ı  ko ş ullar ı  
sonucu geli ş menin devam edece ğ i, 
ancak enflasyon ve vas ı fl ı  i ş çi 
yetersizli ğ inin baz ı  güçlüklere se-
bep olaca ğı  tahmin edilmektedir. 
Dinsel nedenlerle ithali yasakla-
nan baz ı  maddeler d ışı nda ithalat 
serbest olup, yaln ı z s ı n ı rl ı  baz ı  
maddeler için lisansa gerek var-
d ı r. ithal bedelleri kolayl ı kla ve 
süratle ödenmektedir. 

Suudi Arabistan ı n 	ithalat ı n' 
olu ş turan ba ş l ı ca madde gruplar ı  
ş unlard ı r : 

G ı da, 	tekstil, 	konfeksiyon, 
makine ve ula şı m araçlar ı , kimye-
vi maddeler. 

Suudi Arabistan 1974 y ı l ı nda 
Türkiye'den a ş a ğı daki mamülleri 
ithal etmi ş tir : Tül perdelik, sente-
tik perdelik kuma ş , buzdolab ı , ve 
aksam ı , P. V. C. yer dö ş emesi ve 
yap ış t ı r ı c ı s ı , alüminyum profiller 
ve levhalar, oto radyatör hortumu 
kelepçesi, çe ş itli telefon santral ı  
aksam ı , paslanmaz çelikten mut-
fak e ş yas ı , emaye banyo kuveti, 
karo fayans, santrifüj pompa, akar-
yak ı t tankeri (kamyon). 

Suudi 	Arabistan'a 	toplam 
1973 ifiracatum ı z ı n k ı ymeti 737.0 ,00 
dolarken, 1974 y ı l ı nda 	2.457.000 

dolara yükselmiş tir. 1,7 milyon do-
larl ı k art ışı n daha büyük rakam-
lara ulaş mas ı  için piyasa ko ş ulla-
r ı  çok müsait görünmektedir. Ay-
r ıca, Suudi Arabistan firmalrlyla 
mü ş terek giri ş imler için büyük 

olanaklar vard ır. Mevzuat, yaban-

c ı larla mü ş tereken kurulan firma-
larda sermayenin % 51'inin Suudi 
Arabistan firmalar ı na ait olmas ı n ı  
öng'örmekle beraber; Suudi Ara-
bistan yetkilileri Türk firmalar ı na 
ayr ı cal ıklar tan ı maya haz ı r olduk-

lar ı n ı  her f ı rsatta belirtmi ş lerdir. 
1961-1973 y ı llar ı  'aras ı nda ,  16 

Arap ülkesine ihracat ı m ı z ve ge-
nel ihracat ı m ı zdaki yüzde paylar 
aş a ğı da gösterilmektedir. 

16 ARAP ÜLKES İ NE Iİ HRACATIMIZ 
(1961-1972) 

Y ı llar Değ er (Bin $ ) Genel İ hr. 
0/0  

19 ,61 33.702 9,7 

1962 25.556 6,7 

1963 25.100 6,8 

1964 24.596 6,0 

1967 26.360 5,0 

1965 28.451 6,1 

1966 26.010 5,3 

1968 29.0 ,80 5,9 

1969 33.945 6,3 

1970 46.945 8,0 

1971 72.246 10,7 

1972 83.787 9,5 
1973 136.613 14,9 
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Not : Söz konusu ülkeler; 
Bahreyn, Cezayir, Fas, Irak, Katar, 
Kuveyt, Libya, Lübnan, Maskat-
Umman, M ı s ı r, Sudan, Suriye, Su-
udi, Arabistan, Tunus, Ürdün, Ye-
men'dir. 

Görüldüğü gibi 1973 y ı l ı nda, 
diğ er y ı llara göre oldukça önemli 
bir art ış  gröülmektedir. Ancak ye-
terli de ğ ildir. 

Orta Do ğ u ülkeleri; Türk Sa-
nayicisinden hangi hizmetleri bek-
liyor, bu sorunun cevab ı n ı  isabetli 
verebilir ve gere ğ ini yapabilirsek, 
Orta Do ğ u ülkelerine de ğ i ş ik yön-
lü ekonomik yakla şı mlarda buluna-
bilir ve Petro-dolarlardan bol bol 
nasibimizi alabiliriz. 

Anahtar teslimi fabrikalar ya-
p ı m ı  : 

Bugün hangi Orta D ğ u ülkesi-
ni i ş  yönünden ziyaret ederseniz 
böyle bir istekle kar şı la ş acaks ı n ı z. 
Bu sadece fabrikay ı  kurup, i ş letip 
teslim etmekle de bitmiyor. Sizden 
sevk ve idarede, i ş letmecilikte, 
e ğ itinnde, formen kadrosunda, ka-
lifiye i şçi kadrosunda ve hatta düz 
i ş çi 'kadrosunda bazen devaml ı , 
bazen bilirli fakat uzunca bir süre 
için elemanlar istiyorlar. 

Acaba; Sanayiimiz böylesine 
geni ş  bir hizmete haz ı r m ı ? Bu 
sorunun cevab ı , kan ı mca evet'dir 
Çünkü, genellikle tüketim mallar ı  
üreten sanayi kollar ı nda iç pazar 

oldukça çetin bir rekabet 	içine 
dü ş mü ş , kârl ı lrk yüzdeleri gittikçe 
ufalmaya ba ş lam ış t ı r. Di ğ er yan-
dan; sanayi geli ş memize özel 
sektör önce tüketim mallar ı  üreten 
sanayi ile ba ş lam ış  ve bu konuda 
önemli hir tecrübeye sahip olmu ş -
tur. 

Her konuda e ğ itilmi ş  eleman-
lar da 'mevcuttur. Makine ve te-
sislerin bir ço ğ unu ülkemizde ima- 
le ,ba ş lan ı l ım ış t ı r. 	Ayr ı ca : IÜke- 
mizde 	Fabrika Kurulu ş  projeleri 
haz ı rlayan ciddi ofisler de vard ı r. 
(Dizayn ve plent ofis). Bu ofisler 
di ş  ülkelerin büyük kurulu ş lar ı n ı n 
tecrübelerinden de istifade ede-
cek «bilgi ve teknoloji al ı m ı » an-
la ş malar ı  da yap ı lm ış lard ı r. O 
halde; yap ı lacak i şbirli ğ i ile Orta 
Do ğ u ülkelerinde 'böylesine verim-
li bir hizmete sür'atle giri ş meliyiz. 
Ülkemizin ciddi sorunu; istihdam 
problemine de yard ı mc ı  olunacak 
ve artan tecrübeler sanayicileri-
mizin ara mallar ı  üreten konularda 
da fabrikalar kurma olana ğı n ı  ya-
ratacakt ı r. 

Çok düş ük sat ış  fiatlar ı n ı  göze 
alabilmek : 

• 
Orta Do ğ u ülkeleri; genellikle 

Japon, K ı z ı lçin, Demirperds ülke-
leri sanayi ürünlerinin birbiriyle 
amans ı z rekabetinin sürdürüldü ğü 
pazarlard ı r. 

Bu pazarlarda, ekonomik ili ş - 
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kilgrin devam ettirilmesinin 	ar- 
kas ı nda yatan, politik 	amaçlarla 
çok dü şük fiatlarla her türlü ürün-
lerin sat ı ld ığı n ı  görmekteyiz. O 
halde; böylesine rekabetin hâkim 
oldu ğ u pazarlarda, ihracatta bulu-
nacak sanayicilerin, bran ş lar ı na 
göre, birlikte hareket etmelerin-
de adeta zorunluk vard ı r. 

Riskin da ğı t ı lmas ı , reklâm ve 
tan ı t ım ı n daha yayg ı n yap ı labilme 
olana ğı n sa ğ lanmas ı , yabanc ı  dil 
bilen çok say ı da sat ı c ı  eleman ı n 
bol bol seyahat ettirilebilmesi, 
baz ı  pazarlar ı n elde edilebilmesi 
için bir süre zarar ı na dahi sat ış  
yapabilme finansman gücünün ka-
zan ı lmas ı  ve nihayet bir d ış  pazar-
da birbirimizle rekabetin önlen- 

mesi gibi say ı s ı z faydalar vard ı r. 
Bu konuda bir örnek vermek iste-

rim; Bildi ğ iniz gibi ülkemizde ku-
rulu iki cam sanayi vard ı r. Bunlar-

dan birinin Irak devlet al ı m ofisi 

ile yapt ığı  ihracat anla ş mas ı n ı  ha-
ber alan di ğ eri, fiat ı  yüzde elli gibi 

a şı r ı  bir ölçüde k ı r ı p i ş i elinden al-
m ış t ı r. Netice zarar ülkeye olmu ş , 

yüzbinlerce dolar kaybetmi ş izdir. 

Uygulamas ı n ı n kolay olmad ı -
ğı n ı  bildi ğ im bu konuda Israel Sa-
nayicilerinin Iran ve bir çok Afrika 
ülkeleri üzerinde, «ihracatta i şbir-

li ğ i, iç pazarda serbest kalma» 
formülünü çok rahat uygulamakta 
oldu ğ unu bilgilerinize sunmak is-

terim. 

«.....1■■■■•■ 

KARANFIL Ç İ ÇEKEV İ  
İ ktisatl ı lar ı n Hizmetindedir. 

Ş i ş li, Halasgârgazi Cad. No. 335/A 
Tel : 46 33 34 

Not: Ş ubemiz yoktur. 
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Yugoslav Ekonomisi 
Doç. Dr. Nazif KUYUCUKLU 

Çiftçilerin ya ş am ve çal ış ma koş ullar ı n ı  iyile ş tirecek olan üretimi artt ı r ı c ı , iş çi 

verimlili ğ ini yükseltici çabalar, kooperatiflere ve benzer örgütlere kat ı lma hareket. 

leri desteklenmektedir. Kooperatife kat ı lma durumunda, çiftçilerin getirdikleri üretim 

faktör ve diğ er mallardaki mülkiyet hakk ı  korunmakta veya baz ı  durumlarda koo-

peratifi statüsüne veya ba ğı t durumuna göre tazminata dönü ş ebilmektedir. Üretimin 

bölüş ümünde de çiftçiler emek ve di ğer faktörlere kat ı lmalar ı na göre pay al ı rlar. 

Bilindi ğ i gibi alt ı  Cumhuriyet-

ten olu ş an Federatif Yugoslavya, 
1943'te, yani henüz sava ş  döne-
mindeyken, halâ lideri bulunan J.B. 
Tito taraf ı ndan ilan edilmi ş  ve res-

mi anayasas ı  da 1946'da haz ı rlan' 

m ış t ı r. Bu anayasa baz ı  dönemlerde 
de ğ i ş ikli ğ i u ğ ram ış , son de ğ i ş ik-

likle her Cumhuriyet ve otonom 
(özerk) eyaletlerin egemenlik, ba-
ğı ms ı zl ı k ve bunlar ı n uygulamada-
ki görünümleri daha bir aç ı kl ı k ka-
zanm ış t ı r. Dil, din ve kültür yö-
nünden çe ş itli ulus ve etnik grup-
lar ı n hâkim bulundu ğ u bir demog-
rafik yap ı ya sahip olan ülkenin çe-
ş itli Cumhuriyetlere ayr ı lmas ı  do-
ğ al olmu ş tur. Bununla birlikte,  

de ğ inilen farklar ve ekonomik ge-
liş mi ş lik noktas ı n ı n de ğ i ş ik bulun-
mas ı  nedeniyle, Cumhuriyetler ve 
Federal Devlette zaman zaman gün-
cel baz ı  sorunlar do ğmu ş tur. Bu 
sorunlar ı n günümüzde de varl ığı  
ku ş kusuzdur. Bununla birlikte ayni 
yönetim ilkelerine dayal ı  fakat 
farkl ı  sosyal, ekonomik yap ı ya 
sahip federal Yugoslavya Cumhu-
riyetleri ve Özerk eyaletler insan-
lar ı , gerekti ğ inde belirli amaçlar, 
etraf ı nda birle ş erek çok güç so-
runlar ı n çözümlenebilece ğ ini de 
göstermi ş lerdir. 

1972'de toplam nüfusu 20.7 
milyon olup içinde bulundu ğ umuz 
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1975 y ı l ı nda 21.3 milyona ula ş a-

ca ğı  tahmin olunmu ş tur. Cumhu-
riyetler Bosna-Hersek, Karada ğ , 

Hirvatistan Makedonya, Slovenya 
ve S ı rbistan'd ı r. Ayr ı ca S ı rbistan 
Cumhuriyeti s ı n ı rlar ı  içinde özellik-
lerinden ötürü kurulmu ş  bulunan 
Voyvodina ve Kosova olmak üzere 
iki özerk eyalet vard ı r. Nüfusça 

büyükl ıük bak ı m ı ndan 8.5 milyonla 

S ı rbistan ba ş ta gelmekte, bunu 4.4 
milyonia H ı rvatistan, 3.8 milyonla 
Bosna-Hersek izlemekte, daha 
sonra da Slovanya ve Karada ğ  s ı -

ralan ımaktad ı r. Yugoslavya nüfusu 
aras ı nda ayr ı ca, kendi istatistikle-
rine göre 1.7 milyon müslüman ve 
127.9 bin Türk vard ı r (1). 

Yugoslav ekonomisinde sos-
yalist ilkeler yürülükte olmakla 
birlikte baz ı  kesimler ve belirli öl-
çekteki i ş letmelerde özel giri ş im-
cilik de, kabul edilmiş tir. Bu du-
rum kendisini, eknominin en i5- 
nemli kesimleri olan endüstri ve 
tar ı mda aç ıkça göstermektedir. 
GSMH. da 1953 lerde % 60.4 olan 
sosyalist kesim pay ı  günümüzde 

80,2'ye ç ı km ış t ı r (2). Bu durum-
da % 20'ye yak , rı  bir bölümün özel 

ıkesimin elinde bulundu ğ u anlaşı l-
maktad ı r. Konunun teorik tart ış -
mas ı  bir yana, iç içe girmi ş  bu iki-
lik, ekonomide uyum içinde sürdü-
rülmeye çal ışı lmaktad ı r. 

Öncelikle hemen belirtelim ki, 
ı ülkenin GSMH's ı  1971'de cari  

yatlarla 204.4 milyar dinara yük-

selmi ş tir (3). 1964'ten sözü edilen 

y ı la kadar ortalama art ış  h ı z ı  % 18 

gibi bir orana yükselmekte, ancak 
gerçek art ış , bu cari fiyat yükseli-

ş inin çok alt ı nda bulunmaktad ı r. 
Gerçekten, Yugoslavya'da 1953- 

1970 aras ı  GSMH' ıda y ı ll ı k büyü-

me h ı z ı  % 7 olarak saptanm ış t ı r ki, 

iki dünya sava ş lar ı  aras ı nda bu bü-

yüme oran ı  % 2-2.5 olmu ş tur (4). 

7 lik bir büyüme h ı z ı , dünyan ı n 

diğ er ülkelerine göre de, yüksek-
tir. Ülkede ortalama nüfus art ış  
h ı z ı n ı n % 0.9 dolay ı nda bulundu ğu 

dikkate al ı n ı rsa (5), net ekonomik 
büyümenin yüksek, ve bunun so-
nucu olarak da GSMH ve milli ge-
lirin h ı zla artt ığı  görülür. Nitekim 
Yugoslavya'da 1972'de ki ş i ba şı na 

milli gelir 860 dolar civar ı ndad ı r 
ve içinde bulundu ğ umuz 1975 y ı l ı n-

da ki ş i ba şı na hedef bin dolar-
d ı r (6). Bu duru ı muyia Yugoslav-

ya orta derecede geli şmi ş  ülkeler 

aras ı ndad ı r. Bilindi ğ i gibi bizde, 
OECD'nin son verilerine göre ki ş i 

başı na gelir 540 dolard ı r (7). 

Ku ş kusuz, GSMI-I'da toplam 
ve kiş i ba şı na art ış lar tüm Cumhu- 
riyetlerde ayn ı  de ğ ildir. Nitekim 

1971'de H ı rvatistan, Yugoslavya 

toplam nüfusunun % 21 dolay ı n- 

daki bir oran ı na sahipken milli ge- 

lirdeki pay ı  °/o 27, Slovenya'n ı n nü- 
fusta pay ı  % '8 'küsür, milli gelirde 
ise Vo16 olmuş tur. Bosna-Herkes 

i- nüfusun % 18 ıküsurunu, milli ge- 
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gelirin % 12 sini, S ı rbistan nüfu-
sun % 41 ini, milli gelirin de 0/0 

38'ini, Makedonya nüfusta % 7.7, 
milli gelirde% 5 •küsürü, Karada ğ  
da nüfusun % 2.4 ünü, milli geliri-
nin de % 1.7 sini yap ı lar ı nda bu-
lundurmu ş lard ı r(8). Böylece baz ı  
Cumhuriyetlerde toplam nüfustaki 
oranlar ı ndan fazla gelir pay ı  yara-
t ı lmakta, di ğ erlerinde ise, bunun 
alt ı na dü ş ülmektedir. Özellikle ki-
ş iba şı na gelir. Slovenya'da yüksek 
Bosna-Herkes, Makedonya ve Ka-
rada ğ  da düş üktür. 1970 ve 1971 
y ı llar ı ndaki toplam yat ı r ı mlarda, 
H ı rvatistan ve Slovenya paylar ı n ı n 
yüksekli ğ i dikkati çeknnektedir. 

Bununla birlikte bu bölgeler ara-
s ı ndaki ki ş i ba şı na gelir f ı rk ı n ı n 
önceleri daha yüksek oldu ğ u dü şü-
nülürse, bu alanda önemli geli ş -
meler oldu ğ unu kabul etmek gere-
kir, Cumhuriyetler ve Özerk bölge-
ler aras ı nda birlik-beraberlik ve 
huzurun sa ğ lanmas ı nda gelir etke-
ninönemli bir faktör oldu ğ u dikka-
te alMarak federal Devletin baz ı  
önemleri vard ı r. Azgelişı mrş  bölge-
lerin (özellikle Kosova'n ı n) toplam 

Yugoslavya ortalames ı n ı n üstünde 
bir h ı zla geli ş mesi iplânlanm ış t ı r 
(9). Bu bölgelerde de s ı nai üretim 
tar ı msal ı n oldukça üstünde seyret-
mekte, sulama sistemiyle tar ı msal 
üretimi art ı rarak Agro-endüstriyel 
bir yap ı  olu ş turulmaya çal ışı lmak-
tad ı r, 

Sözü edilen 1971 y ı l ı nda sos-

yal has ı lan ı n %43.6"s ı  ki ş isel ge-

lir % 47.6's ı  da, tasarruf ve fon 

gelirleri olarak ayr ı lm ış t ı r. 

Verilere göre Yugoslavya'da 
faal nüfus 8.9 milyondur. Bu rakka ım 

toplam nüfusun b/o 43'ünü olu ş tur-

maktad ı r. Böylece nüfusun «genç 

nüfus» oldu ğ u hemen anla şı l ıyor. 

Geri kalan nüfustan 1.2 milyonu 
emekli ayl ığı  gibi kendi gelirlerini 
harcarken, 10.3 milyonluk bir kitle 

de faal nüfusa ba ğı ml ı d ı r. 

Yugoslavya, ikinci dünya sa-
va şı nda Polanya ve Sovyetlerden 
sonra ekonomisi ençok yrk ı nt ı ya 

u ğ ram ış  bir ülkedir. Nüfusundan 
her oniki ki ş iden birinin kayb ı  ya-

n ı nda, bina ve tesislerinin büyük 

bir bölümünü yitirmi ş tir. Bunun 

rakkamla aç ı klanmas ı , 1937'deki 

milli gelirinin dokuz kat ı  yani do-
kuz milyar dolard ı r. Tar ı msal dona-
t ı m ı n ı n üçte ikisi, hayvan varl ığı n ı n 

yar ı dan fazlas ı , tar ı msal ula şı m 

araçlar ı n ı n yine yar ı dan ço ğ u, fab-
rikalar ı n ı n da % 40' ı  tahrip olmu ş -
tur. Tüm bunlar ı n sonucu Yugos-

lavya, sava ş  sonunda ekonomisini 
yeniden veya yeni ülkelere göre 
düzenleme 	çabalar ı na girmi ş tir. 
Özellikle ve öncelikle 	endüstri- 
le şme yönünde baz ı  giri ş imlere 
ba ş vurmu ş tur. Bunu gerçekle ş ti-
rebilmek için de gerekli ilkel mad-
deleri istenen 'ko ş ullarda emre ha-
z ı r tutabilmek bak ı m ı ndan, rejimin- 
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inde gereklerine uyarak madenci-
likte (ve bu arada Bankac ı l ı k ve 
Maliye alanlar ı nda) yabanc ı  kapi-
tal hakimiyetine (1944'te) son 
vermi ş tir. Oysa yabanc ı  kapital 
1938'de madenlerde % 75-90, 

metal i ş leme, kereste ve tekstil 
sanayiinde % 50-75 Seramik; 
Çam , besin, deri ve elektirik üre-
timinde % 25-50, hakimiyet kur-
mu ş tur. Toplumsalla şt ı rma hare-
keti öyle h ı zl ı  geli ş mi ş tir ki, 1947 
ve onu izleyen y ı llarda endüstri iç 
ve d ış  ticaretin % 90' ı  buraya gir-
mi ş  ve küçük sanayi, otel ve di ğ er 
hizmetlere do ğ ru geni ş lemi ş tir. 

Endüstrinin geli ş tirilmesi için 
gerekli nı adenler bak ı m ı ndan Yu-
goslavya'n ı n durumu hiç de fena 
de ğ il, hatt'a demir cev ıher rezerv-
leri yönünden do ğ u Avrupa ülkele-
ri aras ı nda, ş ansl ı lardan biridir.Ni-
tekim, Macaristan, Çekoslovakya, 
İ talya ve Yunanistan ğ ibi ülkeler-
de demir cev ıher rezerveleri çok 
s ı n ı rl ı  ve bu yüzden yerli cevhere-
dayal ı  bir demir - çelik endüstris-
ini kurup sürdürmek olanaks ı zd ı r. 
Yunanistan 1972'de cevher üretimi 
alt ı yübin ton,ancak Çekoslavak-
ya'n ı n bile d ıörtyüzbin küsürdü. Yu-
goslavya, 1966 verilerine göre 464 
milyon ton demir cevher rezervi-
ne sahiptir (10). Bilindi ğ i gibi biz-
de demir cevher rezervi 350 mil-
yon ton dolay ı ndad ı r. Yugoslavya 
için bu pek büyük olmamakla bir- 

likte ülke gereksinmesini uzun y ı l-
lar karşı l ı yalbilecek durumdad ı r ve 

y ı ll ı k üretimi 1972 de dört milyon 

ton civar ı ndad ı r (11). Ta ş kömürün 

yönünden kaynaklar s ı n ı rl ı  olup 

rezervi 319 milyon tondur (12). Bi-
lindi ğ i gi ıbi bizim 13 milyar tondur. 

Bu itibarla, Yugoslavya'n ı n kok ba-

k ım ı ndan ilerde baz ı  s ı k ı nt ı lar ı  ola-

bilir .Ancak,bunu da s ı k ı  ekonomik 

ili şkiler içinde bulundu ğ u Polanya 

ve di ğ er ülkelerden sa ğ layabilir. 

Kald ı  ki; yeni yöntemlerle linyit-
ten kokla ş t ı rmaya geçilmekte ol-
du ğ una göre, linyit, rezervi de bu 
bak ı mdan önemli bir potansiyel 
durumundad ı r. Ülkenin linyit rezer-
vi 26.6 milyar ton olup y ı ll ı k üreti-
mi de 33.6 milyon tondur (13). 
Yugoslavya baz ı  madenlerin üreti-
minde önemli bir ülke durumunda-
d ı r. Kurş un üretimde dünyada al-
t ı nc ı , baksitte dokuzuncu, bak ı r 
ve kereste üretiminde de ondör-
düncüdür (14). 

Görüldü ğ ü gibi, bu baza daya-
narak Yugoslavya, yeralt ı  zengin-
liklerin' bu arada kömür ve özellik-
le linyit üretimini geli ş tirmi ş , en-
düstri için güçlü bir enerji baz ı  ya-
ratm ış t ı r. Nitekim, ikinci dünya 
sava şı  öncesi 1.1 milyar klws. olan 
elektrik enerji üretimi 1973'te 35 
milyar klws'a ç ı km ış t ı r (15). Bi-
lindi ğ i gibi bizim elektrik üretimi-
miz bunun yar ı s ı  bile de ğ ildir. Yu-
goslavya'da 1972 de ki ş i ba şı na 
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enerji tüketimi 1610 kg eşdeğ er 
taşkömür, bizde ise 560 kg d ı r. (16) 
Bu ön ko ş ullar ı  gerçekle ş tirdikten 
sonra zaten hedefi olan yap ı t 
(imalat) sanayiini geli ş tirmiş  ve 
daha h ı zl ı  geli şme olanaklar ı n ı  
bulmuş tur. Bir yandan eski s ı nai 
i ş letmeler sonucu 1957 - 1972 dö-
neminde endüstrinin kulland ığı  e-
•erji miktar ı  13 kat artm ış , üretim-
de y ı ll ı k büyüme % 10.4, endüstri 
sabit değ erlerinde % 9.2 olmu ş -
tur(17) 

1973'te Yugoslavya 2.6 milyar 
ton çelik, 137 bin ton elektrolit ba-
k ır, 113 bin ton kurş un üretmiş , 
yine ayn ı  y ı l 19,9 bin traktör, 128 
bin Kamyon, 5 bin tar ı m makinesi 
imâl etmi ş tir. 	Kimya sanayiin ıde 
de önemli 	gelişmeler oldu ğ unu 
slöylemek gerekir. 2.3 milyon ton 
gübre üretimi yan ı nda baz ı  üre-
tim kalemleride şöyledir : Sülfi-
rik asit 94 bin ton, petrol 3.3 mil-
yon ton, çimento 6 milyar ton, ya-
pay dokuma lifi 84 bin ton. Bun-
lara paralel olarak ayr ıca 137 bin 
otomobil ve 37 bin ton sigara üre-
tilmi ş tir. Otomobil üretiminde, ba- 
z ı  bölümlerinin yap ım ı nda Yugos-.. 
lavya Polonya ile i şbirliğ i yapmak-
tad ı r. Sigara yap ı m ı nda da yaban-
c ı  firmalar vard ı r, örne ğ in Kent 
sigarasi imalât ı  yap ı  I maktad ı  . 

Yugoslavya'n ı n 1971-1975 dö 
nemini kapsayan «Sosyal Plan» ı , 

ekonominin yap ı s ı nda baz ı  de ğ i-

ş imleri öngörüyor. Enerji ,  ve ula-

şı m sanayileri, yerli ilkel madde-

lere dayal ı  metalji daha h ı zl ı  ge-
liş tirilecek, ülkenin d ış  pazarlarda 

rekabet olanaklar ı n ı  artt ı rrp gücü-

nü yükletecek s ı nai üretimi art-

t ı r ı lacaktur. Enerji üretimi 43.5-4  5 

milyar klws'a, çelik üretimi de 
4.5-5 milyon tona ç ıkacakt ı r. 
Böylece plan dönemi sonunda, 
1970'te GSMH'da % 34.4 olan sa-
nayi oran ı  % 35.3'e yükselecek-
tir (18). 

Tar ı m kesiminin GSMH daki 
pay ı  giderek dü şmüş , 190'te daha 
0/0 20.1 dolay ı nda bulunmu ş tur 

(19). Mutlak olarak ise tar ı msal 

üretim geçmi ş e göre sürekli ola-
rak yükselmektedir. Modern ta-
r ı m tekniklerinin uygulanmas ı  ta-
r ı m vd hayvanc ı l ıkta verimi art-
t ı rm ış t ı r. Çeyrek yüzy ı ll ık bir dö-
nemde tar ı msal üretim iki kat ı na 
ç ı km ış , tar ımsal nüfus da % 26 
azalm ış t ı r. Bu durumda tar ı mda 
ki ş i başı na üretim % 2.8 yüksel-
miş tir. Ancak, gerek içi talebin 
yükselmesi, gerek tar ı msal mal-
larda ihracat hedeflerine eri şme 
çabalar ı n ı n sürdürülmesi, tar ı mda 
yap ı sal bir de ğ i ş im sorununu orta-
ya koymu ş tur. iBu bak ı mdan ta-
r ı mda da baz ı  orta dönemli hedef-
ler amaçlanmrş t ı r. 

Ülkenin et üretimi 	1973'te 
850 bin ton, bu ğday ve çavdar 4.8 
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milyon, m ı s ı r üretimi de 8.8 milyon 
ton olmuş tur (20). İ lk iki kalemde 
1970 ten bu yana dalgalanmalara 
karşı l ı k, sonuncusunda yükselme 
yönünde bir kararl ı l ı k dikkati çeki-

yor. 

Nüfusun, sava ş  öncesi, yani 
1939 da % 76.3'ü tar ı m kesiminde 

, bulundu ğ u halde 1971 de bu oran 
Vo 38.2 ye dü ş mü ş tür. 1972 de ta-
r ı msal i ş letmelerin 2.6 milyonu 
bireysel (ferdi) ış letme, 1813'ü de 
kamu i ş letmesi durumundad ı r 
(21). Bireysel i ş letmelerin büyük-
lü ğünde maksimum s ı n ı r 100 de-
kar olup sözü edilen tarihte bu 
büyüklükte olanlar ı n say ı s ı  190 
bin, 50-80 dekar olanlar 422 bin 
30-50 dekar aras ı ndakiler 550 bin, 
30 dekar büyüklüktekiler 400 bin, 
20 dekar olanlar da 470 bindir (22). 
Bunlar ı n toplam ı  iki milyon küsur 
tuttu ğ una göre geri kalan oldukça 
önemli bir bölüm de, büyük bir 
olas ı l ı klar 20 dekar ı n alt ı nda bu-
lunmaktad ı r. Kamu i ş letmeleriyle 
bireyseller aras ı nda baz ı  ili ş kiler 
kurulup geli ş tirilmi ş tir. Kamu i ş let-
meleri ve koperatifler, bireysellere 
gerekli tar ı msal makinalar, tahum 
gübre, hayvan yem, ve krediler 
da ğ larlar. Bireysel i ş letmeler de 
üretimlerini kooperatiflere satar, 

ayr ı ca kooperatif kar ı ndan pay a-
l ı rlar. Bireysel i ş letmeler özellikle 
hayvansal üretimde etkin olmak- 

,rlar. Kamu i ş letmeleri ise pi- 

yasaya arzedilen tar ı msal üretimin 

yar ı s ı na hakinndirler. İş lenebilir 
topraklarda mülkiyet hakk ı  anaya-

sa ile güvence alt ı na al ı nm ış  olup 
çiftçiler topraklar ı , tar ı msal üretimi 
artt ı r ı c ı  yönde kullanma hak ve 
yükümlülü ğündedirler. Çiftçilerin 

ya ş am ve çal ış ma ko ş ullar ı n ı  iyi-

leş tirecek olan üretimi artt ı r ı c ı , 
i şçi verimlili ğ ini yükseltici çaba-
lar, kooperatiflere ve benzer örgüt-
lere kat ı lma hareketleri desteklen-
mektedir. Kooperatiflere kat ı lma 
durumunda, çiftçilerin getirdikleri 

üretim faktör ve di ğ er mallardaki 

mülkiyet hakk ı  korunmakta veya 

baz ı  durumlarda kooperatif statü-
süne veya ba ğı t durumuna göre 
tazminata dönü ş ebilmektedir (23). 
Üretimin bölü şümünde de çiftçiler 
emek ve di ğ er faktörlerle kat ı lma-
lar ı na göre pay al ı rlar. 

Kamu tar ı msal i ş letmelerinde-
ki mülkiyet de özel biçimde ko-
runmu ş tur. Bunlar ı n yönetiminde 
bozulma veya sosyal ç ı karlara ters 
bir i ş leyi ş  ortaya ç ı kt ığı  takdirde 
yönetim kurullar ı  bu i ş letmelerin 
i ş çi komiteleri veya genel kurul-
gibi organlar ı n la ğı vedilerek yeni-
den seçim yap ı lmas ı  hükme ba ğ -
lanm ış t ı r (24). 

D ış  ekonomik ili ş kilerde de 
Yugslavya önemli geli ş meler için-
dedir. Içerde sürekli üretim art ış -
larma ra ğ men ülke sürekli olarak 
ithalat ı n' artt ı rm ış , özellikle 1969' 
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dan sonra bu rakkannlar yükselmi ş , 
ihracat ise oldukça geride kald ığı  
için ticaret aç ığı  büyümü ş tür. 

Nitekim 1969'da 38 milyar 
dinar olan ithalat 1972 de 55 mil-
yara yükselmi ş , ihracat ise ayni 
tarihler aras ı nda 26 milyardan 38 
milyara ç ı km ış t ı r (25). Gerçi iki-
sinin art ış  h ı z ı  aras ı nda pek büyük 
fark yoktur. Ancak, mutlak olarak 
aç ı k fark ı  büyümekte, 1969'da 11.7 
milyar iken 1972 de 16.8'e yüksel-
mi ş  olmaktad ı r. Bununla birlikte 
bu aç ı k 1971'e göre bir dü ş ü ş ü' i-
fade etmektedir. 

Bir önceki 	Be ş  y ı ll ık plana 

göre, ithalatta y ı ll ı k art ış  h ı z ı  ()/0 

17.7, ihracatta ise % 11.7 dolay ı n-
da oldu ğ una göre, aradaki bu 

oran fark ı  Yugoslav yöneti-
cilerini ciddi sorunlarla kar şı  kar-
şı ya getirmi ş , olumsuz etkileri or-
tadan kald ı rabilmek amaciyle 1975' 
te son bulan plan döneminde it-
halatta art ış  h ı z ı n ı  % 10, ihracat ı  
da % 12 olarak sürdürmek hedef 
olarak seçilmi ş tir. Ancak, bu ger-

çekle ş se bile ithalât-ifiracat den-
gesini kurmak mümkün olamiya-

cakt ı r. Nitekim 1970'te ithalat ı n Wo 

59.7 sini (Stat. Pocket Book sh 82 
ye göre % 58'ini) ihracat gelirle 
riyle kar şı larken 1975'te bu oran 

62'ye ç ı kabilecektir (26). Mut-
lak rakkam ve döviz olarak itha-
lât 1975'te 4.4 milyar dolara yük-
selecektir. Bunun için, ticaret aç ı - 

ğı n ı  giderebilmek bak ı m ı ndan gö-
rünmeyen kalemler, bu arada özel-
likle turizm gelirleri önemli ol-
maktad ı r. Bilindi ğ i gibi Yugoslav-
ya, turizm yönünden oldukça bü-
yük bir potansiyele sahiptir ve bu 

olanaklar ı n ı  rasyonal olarak kul-

lanma çabas ı n ı dad ı r. 1972'de ülke-

yi be ş  milyondan fazla turist ziya-
ret etmi ş tir. Turistik kurulu ş larda 
600 bin yatak mevcut olup her y ı l 
buna yenileri eklenmektedir. Bu 
kesimden elde edilen gelirler de 
y ı llara göre baz ı  dalgalanmalara 
ra ğ men 1970'te 814 milyon, 1973' 
te 630 milyon dolar olmuş , 1975' 
te de 1.6 milyar dlara yükselece ğ i 

tahmin lunmu ş tur (27). Yine yurt 
d ışı nda çal ış an Yugoslav i ş çileri-

nin 1970'te elde ettikleri 463 mil-

yon dolar ı n, Avrupa'da i ş sizlik e ği-
limine ra ğ men daha iyi bir organi-
zasyonla 195 te 725 milyon dolar 
olaca ğı  ümit edilmektedir (H). 
Ayr ı ca Yugoslavya'n ı n azgeli şmi ş  
ülkelere çe ş itli tesisler kurma gibi 
hizmetleri vard ı r. Böylece ticaret 
at ığı , de ğ inilen gelirlerle gideril-
meye çali şı lmaktad ı r. 

İ thâlat ı n 	yap ıs ı na 	gelince, 
1972'de % 82' ısini kimyasal mallar, 
makina ve ula şı m araçlar ı , di ğ er 
mamuller ve ilkel maddeler olu ş -
turmakta, ihracat ı n da % 84'ünü 
ayni tür mallar te ş kil etmektedir 
(29) .Besin mallar ı , içki ve tütünün 
pay ı  ithâlatta % 9, ifiracattaise 0/0 
18 dolay ı ndad ı r. Bu oranlara gö- 
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re Yugoslav d ış  ticaretinde (itha-
lat ve ihracatta), s ı nai mallar ve 
yat ı r ı m mallar ı  önemli rol oyna-
maktadir. Sözü edilen 1972 y ı l ı nda 
(ki 191 verileride ayni do ğ rultuda-

d ı r) toplam ithalat ı n % 24.5'i, ih-

racat ı n ı n da % 35'3 ü Avrupa sos-
yalist ülkeleriyle ('Bulgaristan, Çe-
koslavakya Demokratik Almanya, 
Macaristan, Polonya, Romanya ve 
Sovyetler) yap ı lm ış t ı r. Geri kalan 
kapitalist ülkelerle (özelikle Fede-
ral Almanya ve İ talya) olmu ş tur. 
Ayni y ı l Türkiye ile ekonomik ili ş -
kileri ise yüzde ile ifade edilemi-
yecek kadar küçüktür. 

Böylece, Alman fa ş izminden 
kurtulu ş unun otuzuncu y ı ldönümün-
de Yugoslavya, ekonomisini yeni-
den ve yeni ilkelere göre kurarak 
önemli geli ş meler elde etmi ş tir. 
Bugün de 'baz ı  ekonomik sorunlar ı  
var ancak bunlar daha ileri toplum-
larda ortaya ç ı kan sorunlar olmak-
tad ı r. 
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Türkiye Ekonomisinin Dar BO ğ aı ları  ve 
Çözüm Yollar ı  

(Geçen Say ı dan devam) 
Nusret IŞ IKYILDIZ 

ula ş m ış t ı r ve 1970 y ı l ı nda (58-25) 
33 milyon dolar program hedefleri 
geçilmi ş tir. Plân hedefleri (58-47) 
11 milyon dolar geçilmi ş tir. 1967 

den 1970 e kadar olan yükselme 
1970 e kadar olan alçalmadan daha 
'h ı zl ı  ve büyük olmu ş tur. 

1967-71 Döneminde Türkiye'nin d ış  aç ığı  ve d ış  finansman ihtiyac ı  (milyon 
dolar) 

1967 1968 1969 1970 1971 1972 
(a) Gani i ş lemler aç ığı  —114 —222 —214 —171 —109 — 8 
(b) D ış  borç ödemeleri — 79 — 72 — 87 —131 — 91 —230 
(a) 	(b) 	D ış  
finansman gere ğ i —193 —294 —301 —302 —200 —238 

Görüldü ğ ü gibi d ış  finansman 
ihtiyac ı m ı z en yüksek seviyesine 
1967 den itibaren artarak —301 
milyon dolarla 1970 de eri ş mi ş tir. 
Fakat cari i ş lemler aç ığı  en yüksek 
seviyesine 1969 —214 milyon do- 

larla varm ış t ı r. 1970 ddki d ış  fi-
nansman ı  ihtiyac ı n ı n bir sebebide 
d ış  borçlar ı n ödemelerinin sene 
içinde birden —87 milyon dolardan 
—131 milyon dolara ç ı km ış t ı r. 
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Di ş  finansman kaynaklar ı  (Milyon dolar) 

1967 1968 1969 1970 1971 1972 
Özel sermaye hareketleri 

1) Yabanc ı  sermaye 17 13 24 58 45 43 

2) Bedelsiz ithalât 12 22 20 34 277 39 

Kamu sermaye hareketleri 127 174 179 219' 220 

1) 	Proje kredileri 83 
2) 	Program kredileri 162 145 106 133 59 73 

3) Uluslararas ı  Kurumlar 	— 100 

4) 	PL. 480 41 83 55 16 

K ı sa vadeli kredi —21 — — 331 

ezerv hareketleri —25 6 — 236 285 —235 

Net hata ve noksan —14 —17 —37 —24 60 —249 

• 

Yabanc ı  sermaye ak ışı  1970 
den önce çok dü ş ük miktarda ol-
du ğ u halde 1970 de 57 milyon dola-
ra ç ı km ış  daha sonra hafif bir ini ş  
göstererek 1971 de 45 milyon dolar 
1972 de 43 milyon dolar olmu ş tur. 
Di ğ er tesbit edilen bir noktada pro-
çe kredilerinin devaml ı  artmas ı  
(1967= 83 milyon $ 1972 = 220 $) 
ve program kredilerinin ise azalma-
s ı d ı r. (1967=162 $ 1972= 73 $) 
fakat en ilginç olan ı  rezerv hareket-
lerindeki a şı r ı  art ış lard ı r. 1967 de 25 
milyon dolar bir rezerve sahip iken 
1971 de 285 milyon dolar olmu ş tur 
Hepimizin bildi ğ i gibi bunun ba ş l ı -
ca amili i ş çi gelirlerindeki yükseli ş -
lerdir. 

IHRACAT DAR BO Ğ AZ MESE-
LESI V EALINACAK TEDBIRLER 

İ firacat ı m ı zda baz ı  y ı llar ger- 

çekle ş en k ı ymetler tahminleri a ş -

m ış t ı r ama bünyesinde, büyük bir 

de ğ i ş iklik olmam ış t ı r. Yine bir ba ş -

ka noktada ihracat mallar ı m ı za iç 
talebin gittikçe artmas ı  buna kar-

şı l ı k ihtifisalin birden art ı r ı lama-

mas ı  imkânlar müsait oldu ğ u halde 
bir dar bo ğ az te ş kil ediyor. Bu mcv 
zu yaln ı z istihlak mallar ı nda de ğ il 

hammadde ihracat ı nda geçerli olu-
yor. Çünkü sanayi te şvik tedbirleri 
memleketimizdeki hammadde iç 
talebini yükseltiyor. Meselâ neba-
ti ya ğ , tekstil, vs. sanayi kollar ı n ı n 
geli ş mesi ya ğ l ı  totı um ve pamuk 
ihracat ı n] geriletmi ş tir. Bunu önle-
mek için iç talebi k ı sma yerine iç 
ve d ış  talebi kar şı layacak kadar 
istihsâli artt ı rmal ı y ı z. 

İ hracat ı m ı z ı n dar bo ğ azlar ı n-
dan biri de d ış  talebin elastikli ğ inin 
çok dü ş ük olmas ı d ı r. F ı nd ı k, üzüm, 
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incir, meyva vs. gibi mallar ş imdi-
den dü ş ük mallar (interior) haline 
gelmeye ba ş lam ış t ı r. Zira gelir yük-
seldikçe g ı da maddesine olan talep 
artma de ğ il bir durgunluk hatta 
azalma gösteriyor. Bu ise d ış  piya-
salarda pazarl ı k gücümüze menfi 
yönde etki yap ı yor. Ayr ı ca fiyat 
ayarlamalar ı  ve devalijasyon da 
elastiklik dü ş ük oldu ğundan pek i ş e 
yaram ı yor. Bu problemi halletmek 
için yap ı lacak i ş  ihracat ı m ı z ı  talep 
elastikli ğ i yüksek olan mallara yö-
neltmektir. 

İ hracat ı m ı z ı  zorlayan üçüncü 
faktörde ihracat piyasas ı nda reka-
bet ş artlar ı n ı n elveri ş li olmamas ı -
d ı r. Bilhassa Milletleraras ı  tröstle-
rin yurt içi ve yurt d ışı  gösterdi ğ i 
faaliyetler fiyat-miktar ili ş kileri 
üzerinde etkili oluyor. Baz ı  ihraç 
mallar ı n ı n sat ışı nda bir kaç güçlü 
müesseseyle kar şı  kar şı ya kalmak 
olumsuz etki yap ı yor. Bunu önleye-
bilmek için ve oligopson ş artlar ı n ı  
cari k ı lmamak için mallar ı n çe ş it-
lendirilmesi yan ı nda al ı c ı lar ı nda çe-
ş itlendirilmesi laz ı md ı r. ihracatta 
önemli bir eksikli ğ imizd 'e standar-
dizasyon noksanl ığı m ı zd ı r. Ayr ı ca 
kalite kontrollerinin tam yap ı lmay ı -
şı  ve ambalaj sanayiinin iyi geli ş -
memesi de menfi faktörler duru-
mundad ı r. Tedbir olarak ihracat sa-
nayi - vergi yönünden destek olun-
mak ve krediler artt ı r ı lmakt ı r. (ver 
gi iadesi, istihsal vergisi azalt ı l- 

mas ı ) yine ihraç mallar ı  için gerek-
li olan hammadde, makina ve teç-

hizat ı n ithalinde kolayl ı klar getiril-

melidir. ihracat dar bo ğ azlar ı ndan 

birisi de depolama ve saklama ka-
pasitemizin az olmas ı d ı r. Bu sebep-
ten hem arz fazlas ı  ürün ziyan olu-
yor, hem de piyasaya arz edilen 
miktar bir istikrar kazanam ı yor. Son 

olarak personel yeti ş tirilmesi mas-
raflar ı na ,katlan ı lmas ı  ve ihracatç ı  
birliklerinin kurulmas ı  laz ı md ı r. Ala 
ca ğı m ı z tedbirler sektörlere göre 
de ayr ı  ayr ı  da ele al ı nabilir. Me-
sela zirai mallarda da «Türk Stan-
dartlar Enstitüsün»ce standartla ş -
maya gidilmelidir. Son zamanlarda 
bilhassa zeytinya ğı , şarap, konser-
ve, et, tütün, lastik ş arap, pencere 
cam ı , cam e ş ya, porselen, demir 
çelik, çimento ve bak ı r ihracat ı m ı z-
da önemli imkanlar ı m ı z mevcuttur. 
Baz ı  çevrelere göre Türk paras ı  de-
ğ erinin yüksek olmas ı  ihracat ı  kös 
tekledi ğ inden devalüasyon bir ça-
re olarak öne sürülüyor. Uygun bir 
ş ekilde ayarlanm ış  kombiyo kuru 
iinracatç ı y ı  te ş vik edecektir. Fakat 
yap ı lan üç devalüasyon ne yaz ı kki 
müsbet bir netice vermemi ş tir. 
1970 devalüasyonu ihracat ı  uyard ı -
ğı  ,söylenirsede bunun geçici ve k ı -
sa dönemli oldu ğ u ortadad ı r. Gele-
cek dönemler için iki ihtimal mev-
cut; birincisi ihracat ı n bünyesinin 
bir de ğ i ş ikli ğ e u ğ ramamast ve zirai 
mal ihracat ı n ı n yekûn ihracat için-
deki nisbetinin yüksek kalmas ı d ı r. 
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İkinci bir ihtimal ise yine anenevi 
mallar ihracat ı  yekün ihracattaki 
oran ı  yine yüksek olacak fakat s ı -
nai ihraç mallar ı n ı nda nisbi pay ı  
elle tutulur ş ekilde olacakt ı r. Her 
iki ihtimalde tart ışı lmaya de ğ er. İ lk 
görü ş  çok kötümser olup bu ş artlar 
alt ı nda devalüasyon tesiri ihracat 
üzerinde söz konusu olamayacakt ı r. 
Türk sanayii y ı ldan y ı la karakteri 
muhafaza etsede uzun dönemde 
bünyesi de ğ iş mektedir. D ış  ticaret 
aç ığı  selbebi sadece i'hracatç ı y ı  ye-
tersizli ğ i de ğ il, ithalat ı nda fazlaca 
artmas ı d ı r. Fakat i şçi gelirlerinin 
fazIal* cari i ş lemler aç ığı n ı  nisbe-
ten kapatm ış t ı r. 

Ülkeler itibariyle ihracat yüzde I eri 

(1968) 
ürünleri 

Tar ı m 
ürünleri 

Sanayi 
Türkiye (1971 ) 72.6 (%) 27.4 (%) 
Yunanistan 47.5 52.5 
İ spanya 37.5 62.5 
Meksika 50.0 5 ,0.0 
İ talya 8.7 91.3 
Japonya 3.2 9'6.3 
Yugoslavya 20.7 79.3 

«Türkiye ihracat ın ı n yava ş  ge-
liş mesi ve zirai mallara dayanan 
bünyesi yüzünden d ış  ticaret aç ı k-
lar ı n ı n çok uzun bir dönem boyunca 
iktisadi hayatta dar bo ğ azlar mey-
dana getirebilece ğ i aç ı kt ı r. I şçi dö-
vizleri V3 turizm gibi görülmeyen 
i ş lemlerle cari i ş lemler dengesi 

takviye edilse bile bu kalemlere ih-
racat ölçüsünde güvenmek do ğ ru 

de ğ ildir» (3) Cl ıgünoü be ş  y ı ll ı k 

plânda ise dikkate al ı nan husus; 
d ış a ba ğı ml ı l ığı n azalt ı lmas ı  ve sa-

nayile ş menin sa ğ lanmas ı  İba ş  he-

defler olarak gözükü ıyor (3). (D ış  
Ticaret Teorisi S. Darda, E. Alkin.) 

ITARIM 

Türkiyenin 	iktisadi bünyesi 
esasen zirai bir karakterdedir. Ta-

r ı m ı n M. C. de'ki pay ı  % 40 ihra-
cattaki pay ı  ise daha büyük % 80- 

90 civar ı ndad ı r. Fakat buna kar şı -

l ı k tar ı m kesiminin ortalama geli-
ri di ğ er sektördeki ş ahislara kar-

şı l ı k daha küçüktür. Zirai istihsalin 
art ışı  ancak birim ba şı na hatta faz-

la • bir verim sa ğ lamakla kabildir. 

Böylece hem ziraat enstanstifle ş -

mis hemde istihdam imkanlarm ı  
geni ş letmi ş  oluruz. I. B.Y.K.P. da 
ba ş l ı ca iki hedef gözönünde tutul-
muş tur. ilki zirai ürün hem Madde 

ihtiyac ı n ı  (daha çok g ıda sanayi) 
karşı layacak şekilde ayarlanacak, 
t ı r. Bunun yan ı n ıda iktisadi amaçlar 
kadar sosyo - ekonomik aç ı dan 

mevzu'ya bakarak; beslenme, e ğ i-
tim ve istihdam ş artlar ı  müsait 
duruma getirilmeye çal ışı lacakt ı r. 

da Tar ı m kesimi için 
büyüme h ı z ı nda hedef 4.2 oldu ğ u 
halde 3.2Iik bir rakan -ı la gerçekleş -- 
miş tir. da ise hedef 4.1 
gerçekle ş me ise 3.1 olmu ş tur Zi- 
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rai kesimindeki dar bo ğ azlara II. B. 
Y.K.P. da güzel çözümler getiril-
mi ş tir. Ş öyleki, zirai istihsâti iklim 
ş artlar ı na alan ba ğ l ı l ığı  azalt ı larak, 
g ı da maddeleri 'bak ı m ı ndan memle-
keti kendi kendine yeter hâle ge-
tirmek, zirai ürün ihtiyac ı n ı  ço ğ alt-
mak, zirai istihsal metodlar ı n ı  ge-
li ş tirmek, müstahsilin hayat sevi-
yesini yükseltmektir. 

TÜRKIYEDE ZIRA İ  KRED İ LER : 

Türkiyede 	zirai kredi da ğı l ışı nda 
ş u noktalar gözönünde tutulmu ş -
tur. İ lkönce imkânlar ı  daralan 
müstahsillerin kredi ihtiyaçlarf ı n ı n 
giderilmesinde öncelik tan ı nmas ı , 
ziraî ihtiyaçla kredilerin uygunluk 
göstermesi, zirai istifisalde tekno-
lojiye daha çok yer verilmesi, ay-
r ı ca üreticinin ödeme kuvvetiyle 
krediler orant ı l ı  olmal ıd ı r. Türkiye 
de ilâç, tohumluk, akaryak ı t vs, 
Için çevirme kredileri, makine ve 
aletler için verilenlere donatma 
kredileri danmektedir. 1970 deva-
lüasyonuyle zirai ürün üreticisinin 
ihraç kuru düşük olarak tesbit e-
dilmi ş tir. Bundan gaye devaml ı  o-
larak artan dahili talebin kar şı lana-
'bilmesidir. 

Zirai alanda mü ş terek pazar 
ve türkiye aras ı nda ili şkiler ise 
şöyledir. Bilindi ğ i gibi Türkiye 
müş terek pazar'a 1959 da ,müracaat 
etmi ş tir. Burada Türkiyeyi mü ş te- 

rek pazara girmeye iten bir •se-
bepte Yunanistan'la aram ı zda olan 

rekabettir. Ancak bu giri ş te 10 y ı l-

l ı k bir haz ı rl ı k devresi ve 15 y ı l-

l ık bir geçi ş  devresi öngörülmü ş -

tür. Bu rada ş u noktay ı  unutmama- 

l ı d ı rki Yunanistan ı n mü ş terek pa-

zar üyeli ğ i kesinle ş mi şken bizim 

üyeli ğ imiz ancak son dönem neti-
cesinde verece ğ imiz karara ba ğ l ı -

d ı r. Ortak pazar ile ilgili anla ş ma 

1963 de imzalanm ış  ancak 1964 de 
yürürlü ğ e girmi ş tir. Anla ş maya gö-
re 1970 den 1995 e kadar olan bir 
son dönem ön görülmü ş tür. Top-
luluk Türkiye'den ihraç edilen ü-
rünlere ithalât kolayl ı klar ı  sa ğ lana-

cakt ı r. Türkiyeye ortak pazara gir-
meyi zorlayan bir di ğ er sebepde 
ürün ihraçat ı m ı z ı n mü ş terek pa-
zar ülkelerinin, ithalât ı nda fazlaca 
bir paya sahip olma imkan ı d ı r. Yal-
n ı z ş unu unutmamal ı d ı rki Türkiye-
nin iktisadi yap ı s ı  Yunanistana kar-
şı l ı k daha zirai bir karakter arze-
der. İki memleket aras ı nda nüfus 
art ış  h ı z ı  da de ğ iş ik olup Türkiye-
de % 3 Yunanistanda % 1 dir. Bu-
nun neticesi Türkiyede fert ba şı -
na gelir daha dü ş üktür. Türkiye ile 
Yunanistan ı n ihraçat mallar ı  aş a ğı  
yukar ı  ayn ı d ı r. (Tütün, pamuk, in-
cir, zeytinya ğı , kuru üzüm, ş arap 
gibi) ancak Yunanistan bizden ön-
ce mü ş terek pazarla girece ğ inden 
daha avantajl ı  olacakt ı r. 

Türkiyenin zirai bünyesinden 
gelen güçlükler 
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Türkiyede tar ım ı n verimin is-
tikrarl ı  bir ş ekilde seyretmesi is-
tihsal fonksiyonunu da belirsiz bir 
hale getiriyor. Bunun tabii bir ne-
ticesi olarak Türkiyede ortak pazar 
ülkelerine nisbeten i şçi ba şı na 
'hektar ba şı na verim düş üktür. Fa-
kat bunun yan ı nda avantajlar ı m ı z ı  
da sayabiliriz. Bir kere zirai kesim-
de ücretler dü şüktür. Dolay ı siyla 
dış  ülkelere nazaran fiyatlar ı m ı z 
daha a ş a ğı  bir seviyede te şekkül 
ediyor. İkihci bir nokta ise bizde 
yetiş en ürünlerin Avrupa ülkelerin-
de yeti şmemesidir. E ğ er bu ş ekil-
de üstünlük gösterdi ğ imiz zirai 
mahsullerde ihtisasla şmaya gider-
sek ihracat ı m ı z ı n daha artaca ğı  
muhakkakt ı r. Ba ş ka bir hususta fi-
yatlar ı n fazlaca belirsiz olmas ı d ı r. 
Buna kar şı  tedbir olarak mahsulle-
rin çe ş itlendirebilir ve teknolojinin 

daha çok kulan ı lmas ı na sa ğ layabi-
liriz. Sanayiye verilen ahemmiyet 

tar ı mdaki istikrars ı zl ığı  da azalta-
cakt ı r. Mü ş terek pazar Türkiyeye 
üç avantaj sa ğ lad ığı  söylenebilir. 

a) İ stilisal mekanizmas ı n ı n 
modernle ş tirilmesini ve te ş ebbüs 
canl ı l ı l ğı n ı  uyarmak, 

b) Rekabet imkanlar ı n ı 	bol- 
laş t ı rmak, 

c) Büyük pazarlar ı n bize sun-
du ğ u avantajlardan faydalanmak. 

Yaln ı z bu gayelerin tahakkuk 
zar ı n Türkiyeye baz ı  koruyucu te ş - 

vik kararlar ı  almal ı d ı rki; 	Bunlar 

daha uzun müddet bir geçi ş  dev-

resi, mali yard ı mlaşma daha geni ş  
çaplara ula ş t ı r ı lmas ı  ve ithalat ve 

vergilerinin ya kald ı r ı lmas ı  yada 

asgari bir seviyeye indirilmelidir. 

Türkiyede Tar ı m politikas ı  ve 
almacak tedbirler 

Devlet baz ı  zira? mahsullerin 

fiyatlar ı na müdahale ederek müs-
tehlik ve müstahsili koruma gaye-
si güder. Fakat Türkiyede taban fi-
yat tesbitinde iktisadi ş artlar ye-
rine politik sebeplerine büyük ro-

lü olmaktad ı r. Böylece yükselen 
maliyetler ihracat imkanlar ı n ı da 
edece ğ i ş üphelidir. Müş terek pa-
k ı s ı tlamaktad ı r. Bu sebeplerden 
dolay ı  fiyat destekleme politika-

s ı nda baz ı  tedbilrer verdir. Bu ted-
birleri baş l ı ca şöyle s ı ralayabiliriz. 
1 derecede d ış  memleketlerin ta-
lep elastikiyetleri, istihsal ve re-
kabet ş artlar ı n ı  gözönüne almally ız. 

İ kinci derece destekleme fiyatlar ı  
hasat mevsiminde önce ayarlan-
mal ı d ı r. Üçüncü derece devlet bil-
hassa tar ı m - kredi ve pazarlama 
kooperatiflerine mali bak ı mdan 
yard ım etmelidir: Dördüncü dere-
cede iktidarlar meseleyi sadece 
siyasi açidan ele al ı nmal ı  ayn ı  
zamanda verimi artt ır ı c ı  ve mali-
yetleri alçalt ı c ı  tedbirler getiril-
melidir. Ayr ıca d ış  talebin fazla ol-
du ğ u ürünlerin arz ı n ı n artt ı r ı lmas ı  
ş eklinde bir piyasa politikas ı  ta- 
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kip edilmektedir. Bu politika izle- 

nirken O ürünün ticaret hadleri he- 

saplanmal ı  ve 	talep elâstikiyeti 

incelenmelidir. Tar ı m 	kesiminin 

istifilâ ık, sanayi ve ihracat için is-

tifisal etti ğ i miktarlar iyi tayin e-

dilmelidir. Yukar ı daki tar ı m politi-

kas ı  yan ı nda üçüncü bir kategori o-

larak gelir politikas ı n ı  söyleyebili-

riz. Gelir politikas ı n ı n gayesi yük-

sek bir hayat seviyesi getirmek 

ve zirai kesimin gelirleriyle di ğ er 

kesimin gelirldri aras ı ndaki fark ı  
azaltmakt ı r. Ayr ı ca bu suretle adi-

lane bir gelir da ğı l ı m ı  da sa ğ lanm ış  
olacakt ı r. 

Zirai ürün ihracat ı  için al ı na-
cak tedbirler 

1 nci Derecede yurt içi istih-

sâli artt ı rmak, 2 nci derecede ve-

rimi yükseltip aka ı binde maliyetle-

ri dü şürmek, 3 ncü derece i ş  fiyat 
dalgalanmalar ı n ı  azaltmak 4 ncü 

derece rekabet halinde oldu ğ umuz 
müstahsil memleketlerin konjöktü-

rünü takip etmek 5 ni derece is-

tifisalde standartla ş may ı  artt ı rmak 

ve dünya standartlar ı n ı  gözönünde 

tutmak, 6 nc ı  derece kredi ihtiyaç-
lar ı n ı n zaman ı n ı  sa ğ lamak ve öde-

me süresini iyi tesbit etmek, 7 n ıci 

derece ucuz gübre ve kaliteli to-

hum sa ğ lamak 8 nci derece ayr ı ca 
al ı c ı  ülkelerinde fiyat hareketleri-

ni izlemek, 9 ncu derece fiyatlar ı  
dünya fiyat s ı n ı r ı n ı  a ş mamas ı n ı  te-
min etmek lâz ı md ı r. 

TÜRK İ YE HAYVANCILIĞ I VE 
MESELELER İ  

Türkiyede tam olarak kullana-

mad ığı m ı z bir hayvanc ı l ık potansi-

yeli vard ı r. Fakat bu potansiyelin 

i ş lenebilme için yeterli bir hayvan-

c ı l ı k politikas ı  uygulanamam ış t ı r. 
Ba ş l ı ca hayvanc ı l ı k meselelerini 

şöylece s ı ralayabiliriz. 

— Hayvan miktar ı  çok fakat, 

yem istihsali yetersiz ve azd ı r. 

Ortalama 1/3 ni ısbetinde bir 

yem aç ığı  vard ı r. 

— İ slah çal ış malar ı  azd ı r, ya-

p ı lan islah i ş lemleri de neticeleri 

kontrol edilmedi ğ inden büyük ka-

y ı plara sebep olmaktad ı r. 

— Ayr ı ca hayvan yeti ş tirici-

leri e ğ itimden yoksun olup kendi 

aralar ı nda 	te şkilâtlanamam ış lar - 

d ı r. 

— Hayvan hastal ı klariyle mü-

cadele tam olarak ba ş ar ı  kazana-

mam ış t ı r. 

— Gerek proje genkse finans-

man güçlükleri en yüksek safhada, 

ikrediler ise çok yetersizdir. 

— Hayvan ürün ve hayvan 

pazarlamas ı  hakk ı nda müstahsiller 

bir bilgiye sahip de ğ ildirler. 

— So ğ uk hava depolar ı  ihti-

yac ı n alt ı nda, et ve süt endüstrisi 

ise tam geli ş ememi ş tir. 
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— Hayvanc ı likta taban fiyat 
uygulamas ı na yurdun baz ı  kesimle-
rinde bir kaç y ı l önce ba ş lanm ış  
olup, baş ar ıs ı n ı n ne olaca ğı  belir-
sizdir. 

— Bir istihsal planlamas ı  yok-
tur. Türkiyenin toplam zirai 	ge- 
lirlerinde hayvanc ı l ığı n pay ı  070 

33.2 dir. Süt mamüleri ve süt d ı -
şı ndaki bütün ürünleri yeterli de 
recede de ğ ildir. Türkiye bütün ihra-
cat potansiyelini AET.ye  yöneltme 
yine AET.nin ihtiyac ı n ı  kar şı laya-
maz durumdad ı r. Bu çok enterasan 
bir noktad ı r. Mevcut durumda 
Türkiye hayvan ve hayvani ürün-
leri ihra2 etmek mecburiyetinde-
dir. Bu ihracat ı n yap ı lamamas ı  ha-
linde arz aniden k ı s ı tlanamayca-
ğı ndan vade fiyat garantisi olmad ı -
ğı ndan iç piyasada fiyat seviyesi 
çok fazla düş ecek bundanda üreti-
ci zarar görecektir. Maddi zat ı nda 

Orman tar ı m 	Alan ı  (Hek.)  

Türkiyede talebin düşük ve hay-
van istibsalinin yüksek görülmesi 
fertlerin sat ı n alma gücünün dü ş ük 
olmas ı ndand ı r. 

ORMANCILIK 

1972 de memleketimizin 0/0 

23.4 nü toplayan ormanlar ı m ı z 
yakla şı kolarak 18.273.193 Hektar 
olarak tesbit edilmi ş tir. Türkiyede 

orman sahas ı n ı n % 40.49 (8.145. 
025 hektar) normal orman deyimi 
alt ı nda toplanabilir. E ğ er Türkiyeyi 
Ortadoğ u ve Avrupa memlaketle-
riyle mukayese adet -sek oldukça 
zengin bir orman örtüsüne sahip-

tir. İş letme aç ı s ı nda ormanlar ım ı -

z ı n % 54.4 koru % 45.6 s ı  baltal ı k-

t ı r. 

1973 y ı l ı  Türkiye ormanlar ı n ı n 
orman tar ımlar ı na göre da ğı l ışı  

Orman rejimine 
	

Türkiye 
giren alanlar 	 alanı na 

oran ı 	 oran ı  
İ yi koru 6.1n.455 30.60 8.09 
Bozuk koru 4.780.186 23.77 6.29 
Toplam koru 10.395.641 54.37 14.38 
İ yi 	baltal ı k 1.989.578 9.89 2.62 
Bozuk baltal ı k 7.189.900 35.74 9.45 
Toplam ,baltal ı k 9.179.475 45.63 12.07 

Kaynak : T. Z. O. B. Yay ı nlar ı  
• Görüldüğ ü gibi •Baltal ık orman-

lar ı n °/o 35.74 ü bozuk baltal ık ve 
koru ormanlar ı n ı n da % 23.77 de 
bozuk koru ormand ı r. 1972 de or- 

man sahas ı nda istihsal % 21.3 ola-
rak hesaplanm ış t ı r. Orman Bakan-
l ığı n ı n istihsal tertibi ise a ş a ğı daki 
ş  eki !dedi r. 
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İ KT İ SAT 

1973 IYI' Orman Bakanl ığı  istihsal tertibi 

Tomruk 	5.162.313 M 3  (Ekim 1975 sonu üretimi 5.236.853 m 3 ) 

Tel direk 	78.327 M 3  (Ekim 1975 sonu üretimi 	5.845 ■nn') 

Madeni direk 	685.580 M 3  (Ekim 1975 sonu üretimi 685.580 m 3 ) 

Sanayi odunu 	515.566 M 3  (Ekim 1975 sonu üretbmi 457.051 m 3 ) 

Yakacak odun 12.679.395 M 3  (Ekim 1975 sonu üretbmi 4.959.379 m 3 ) 

Kaynak : T.Z.O.B. Zirai ve iktisadi durum raporu, sayfa 897 

	

1974 y ı l ı nda proglamlanan is- 	çok iptidai ve teknoloji de 	çok 

	

tihsal 4.79 milyon lirad ı r. (1973 : 	geridedir. Bu yüzden istihsal s ı ra- 

4.21 milyon TL.) 	1973 de orman 
	

s ı nda çok zayiat verilmektedir. Ya- 

	

sektöründe çal ış an nüfus 8.166.679 
	

p ı lan incelemeler orman isçilerimi- 

	

ki ş idir. Bu bak ı mdan i ş gücü mik- 	zin günlük istihsal  gücü ortalama 

	

tar ı  yeterlidir. Ancak orman i ş çile- 
	2 m 3/gündür. 

rinin kulland ığı  araç ve 	gereçler 

(1971 fiyatlariyle Milyon TL.) 
Orm2nc ı l ı k Sektörü Üretimi 

1972 

Miktarde ğ er 

1977 

miktar 

III. Plön Yüzde 
artış lar 

değ er 	Beş 	Y ı ll ı k-- 

	

y ı ll ı k 	lar 
ort. art ış  

Tomruk 	(Bin m 3 ) (4950) 1.482 (7.800) 2338 57.8 9.6 
Maden dire ğ i 	(Bin m 3 ) ( 525) 117 6.386 

(935) 208 77.8 12.2 
418 768 

Tel dire ğ i 	(Bin m 3 ) (40) 26 170 730 180.8 22.9 
Saanyi odunu 	(Bin m 3 ) (554) 109 (1.119) 219 100.9 14.9 

375 480 
Ka ğı t odunu 	(Bin m 3 ) 1.190 1.860 56.3 9.3 
Yakacak dun 	(Bin ton) 6.500 211 6.000 195 7.6 1.6 
ikmal ürün 103 132 28.2 5.1 
Toplam 2.048 3.165 54.5 9.1 

Kaynak = U. B. Y. K. P. Taib- lo = 173 
Not : Parantez içindeki mik-

tarlara ka ğı t odunu dahil edilme-
di ğ inden ka ğı t odunu sütunundaki  

miktar ve de ğ erler ayr ı ca toplama 

sokulmam ış t ı r. 
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DER G İ  S İ  

iktisat Dergisi Hukuk Postas ı  

Bazı  Hukuki Sorunlarla 
Kararlar ve 

Dünyadaki Hukuk Olaylar ı  
Haz ı rlayan : Av. Ali CANMAN 

BAŞ LANGIÇ 

Dergimizin bu say ı s ı ndan iti-
baren f ı rsat buldukça, say ı n okuyu-
cular ı m ı za toplum hayat ı m ı zdaki 
hukuki sorunlardan ve bunlar hak-
k ı nda yarg ı  yerlerinin verdikleri ka-
rarlardan bahsetmek arzusunday ı z. 
Ancak seçece ğ imiz örneklerin mut-
laka iktisat, maliye ve ticaret ko-
nular ı n ı  ilgilendirmesi beiklennne- 

melidir. Zira bilindi ğ i üzere her 
toplum sosyo-ekonomik hukuksal 
bir bütündür. Ş u halde Türkiye so-
runlar ı na yaln ı z ekonomik aç ı dan 
oldu ğ u kadar sosyal yönden de e-
ğ ilmek zorunda bulunan ayd ı n bir 
ki ş inin, bu pek ,mandut say ı daki 
örneklerle dahi, ya ş ad ığı  toplum 
hakk ı nda bir fikir edinebilece ğ ine 
inan ı yoruz. 
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Ayr ı ca yine f ı rsat buldukça ö-

zetlemeye çal ış aca ğı m ı z dünya 

hukukuyla ilgili haberlerimiz de 

dünya sorunlar ı  itibariyle ayn ı  ama-

ca yönelik olacakt ı r. 

Sayg ı lar ı m ı zIa. 

Sorun : Bay X çal ış t ığı  banka-

da zimmetine yar ı m milyon lira 

para geçirdikten sonra intihar et-

mi ş tir. Mirasç ı lar ı  bu paran ı n ken-

dilerinden istenmemesi için miras ı  
reddetmi ş lerdir. Oysa Bay X ayn ı  
zamanda banka memurlar ı  yard ı m-

la şma adi ortakl ığı n ı n orta ğı  bu-

lunmas ı  sebebiyle ölüm yard ı m ı  
gerekmektedir. Acaba miras ı  red-

deden mirasç ı lara bu ölüm yard ı m ı  
ödenir mi? 

Yarg ı tay Karar ı 	: 	«...Miras 

b ı rakan ı n ortak 'bulundu ğu yard ı m-

la ş ma ortakl ığı  sosyal amaçla ku-

rulmu ş tur. Sosyal yard ı m amac ı y-

la kurulan ve tüzel ki ş ili ğ i bulunan 

ortakl ı kta, ilerde ölüm ko ş uluna 

ba ğ lanan yard ı m, orta ğı n mal var-

l ığı nda bulunan bir de ğ er de ğ il-

dir. Ortak ölünce yard ı m lehdarlar 

için istenebilecek bir duruma girer. 

Bu tutar miras b ı rakan ı n ölümüyle 
onun mal varl ığı ndan mirasç ı lara 

geçen tereke say ı lamaz. Binaena-

leyh (miras ı  reddeden) mirasç ı la-

ra verilmesi gerekir. Banka kendi 

alaca ğı na mahsuben bu paray ı  is-

teyemez». 

(4. Hukuk Dairesi 73/3728 E-

s a s , 74/16536 Karar say ı l ı  ve 4.12. 

1974 günlü karar ı ) 

Sorun : Tacir Bay X ile Y Ban-

kas ı  aras ı ndaki kredi anla ş mas ı  
gere ğ ince X in Bankaya rehnetmi ş  
oldu ğ u ticari senetlerin geri veril-

mi ş  olmas ı  borcun odendi ğ i anla-

m ı na gelir mi? 

Yarg ı tay Karar ı  : «... Taraflar 

aras ı ndaki kredi anla ş mas ı  uyar ı n-

ca bankaca verilecek paralar ı  ve 

câri hesap bakiyesini temin mak-

sadiyle rehin edilen ticari senet-

lerin borçluya geri verilmi ş  olu ş u 

B.K. 87, 88 inci maddeleri hüküm-

lerinin mutlak ş ekilde tatbikini, ya-

ni mahkemenin kabul etti ğ i gibi 

borcun düş nnesini gerektirmez. Zi-

ra, bu senetler borcun men ş ei ve 

dayana ğı  de ğ il, teminat ı d ı r. Temi-

nat senedinin geri verilmi ş  oluş u 

ancak alaca ğı n teminats ı z kalma-

s ı n ı  gerektirebilir.» 

(12. Hukuk Dairesi 3/12290 

Esas, 73/11828 Karar say ı l ı  ve 27. 

12. 1973 günlü karar ı ) 

Sorun : İ potekle temin edilen 

alaca ğı n temliki borçluya bildiril-

mezse ne olur? 

Yarg ı tay Karar ı  : «... Alaca ğı n 

temlik edildi ğ i borçluya bildiril-

mezse, önceki alacakl ıya veya de-

vam eden temlikler yap ı lm ış  ise 
alaca ğı  temellük edenlerden ter- 
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DER G İ S İ  

cihi laz ı m gelen biri var iken di ğ e-
rine iyi niyetle ödemede bulunan 
borçlu borçtan kurtulur. İ potekli a-
laca ğı n temlikine de ayn ı  kural uy-
gulan ı r. 

İ potekle temin edilen alaca ğı n 
ayr ıca senetle ödenmesinin sa ğ -
lan ı p sa ğ lanmad ığı n ı n, ipotek akit 
tablosu incelenerek saptanmas ı  
gerekir.» (14. Hukuk Dairesi 74/ 
378 Esas, 74/359 Karar say ı l ı  ve 

25.2.1974 gönlü karar ı ) 
Sorun : Taraflar aras ı ndaki ki-

ra sözleşmesi otomatikman bir y ı l 

süre ile uzad ığı  taktirde sözle ş me-
ye bilfarz 9 ay sonras ı  için bir tarih 
konarak sözle şmenin o tarihe ka-
dar uzat ı ld ığı  yaz ı l ı rsa geçerli olur 
mu? 

Yarg ı tay Karar ı  : «Kirac ı  tahli-

ye edece ğ ini kiran ı n ibitiminden en 
az 15 gün öncesine kadar yaz ı  ile 
kiralayana bildirmez ise 6570 say ı -
l ı  kanunun 11. maddesi uyar ı nca 
kira sözleş mesi ayn ı  ş artlarla bir 
y ı l uzam ış  say ı l ı r. Ayn ı  kanunun 9. 
maddesi gere ğ ince kira sözle ş me-
lerinde kira bedeli hariç, kirac ı  a-
leyhine değ i ş iklik yap ı lamaz. Bu 
nedenle sözleşmeye süreyi k ı sal-
t ı c ı  mahiyette konan kay ı t geçer-
sizdir. 

(6. Hukuk Dairesi 74/439 E-
sas, 74/451 Karar say ı l ı  ve 7.2.1974 
günlü karar ı ) 

DÜNYA HUKUKUNDAN HA-
BERLER 

Türkiye Barolar Birli ğ ince ya-
p ı lan ,bildirilere göre Dünya Hukuk 
Hareketleri k ı saca şöyledir : 

Yalan ihbar • : 

Belçika'da Ceza Kanununun 
327-330. maddeleri 29 temmuz 
1972 tarihli kanunla de ğ i ş tirilmi ş  
ve suikast, sabotaj hakk ı nda ya-
lan haber yay ı lmas ı  cezalancl ı r ı l-
m ış t ı r. Ki ş ilere, bina ve sair ma-
hallere hayali sabotaj, suikast ve 
benzeri olaylara ili ş kin haberler bu 
suretle yasaklanm ış t ı r. 

Adam Kaç ı rmak : 

Lüksemburg'da adam kaç ı r-
mak ve rehine almak fiilleri hak-
k ı nda bir kanun tasar ı s ı  haz ı rlan-
m ış t ı r. Tasar ı  rehine almak konu-
sunda Frans ı z kanununa benzer 
yenilik getirmektedir. E ğer kaç ı r ı -
lan veya rehine al ı nan ki ş i veya 
çocuk canl ı  olarak ıkurtar ı lm ış  ise 
su ıçluya müebbet hapis, ma ğdur 
belli bir süre içinde kendili ğ inden 
b ı rak ı lm ış  ise 15 den 20 seneye 
kadar a ğı r hapis, öldürülmü ş  ise 
ölüm cezas ı  verilecektir. 

Trafik 

İ sviçre'de 10 temmuz 1972 ta-
rihli bir kararla hükümet kara yol-
lar ı nda azami sürati s ı n ı rlam ış t ı r. 
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Otomobiler için azanni sürat mes-
kün mahaller d ışı nda 100 'kilomet-
redir. Fakat bu s ı n ı rlama sürate 
elveri ş li yap ıdaki yollarda uygulan-
mayacakt ı r. Karar 1975 y ı l ı nda kal-
kacak bir «geçici kanun»dur. 

Tutukluluk : 

Hollanda'da tutukluluk konu-
sunu inceleme ile görevlendirilen 
Meclis Komisyonunun telkini üze-
rine hükümet ş u yeniliklerin geti-
rilmesini kararla ş t ı rm ış t ı r : Soru ş -

turman ı n ba ş lamas ı  ile davan ı n 

ilk celsesi aras ı nda 106 günden 
fazla bir süre geçmeyecektir. Her 
tutukluya -iste ğ i halinde- hiç bir 
ücret ödemeden bir avukat ı n yar-

d ı m ı  sa ğ lanacakt ı r. 

Organ Nakli : 

Norveç'te organ nakli ve otop-

si hakk ı nda haz ı rlanan kanun tasa- 

r ı s ı na göre e ğ er canl ı  bir vericiden 

organ al ı nacak ise naklin me ş ru 
olabilmesi için vericinin r ı zas ı n ı  
yaz ı l ı  bildirmesi ş artt ı r. Kendisinin 

bir doktor taraf ı ndan uyar ı lmas ı  ve 
ayd ı nlat ı lmas ı  gerekir. Ancak on 
sekiz ya şı n ı  dolduranlar organ ve-
rebilirler. Verici ölü ise hayatta i-
ken yaz ı  veya sözle r ızas ı n ı  izhar 

etmi ş  olmal ıd ı r. Hastanede ölenle-
rin r ı zas ı  aranmaz. Fakat ölenin 
yak ı nlar ı  itiraz ederse veya ölenin 
bilinen fikir ve kanaatlar ı  organ 

nakline karşı  ise nakli yap ı lmaz. 

Tasar ı  «ölüm an ı »n ı  tesbit ko-
nusunda da baz ı  yenilikler getir-
mektedir. En az iki doktor ölümü 
tayin etmelidir. Bunlar organ nak-
lini yapacak doktor veya doktorla-
r ı n d ışı nda olmal ıd ı r. Ölüyü son 
hastal ığı nda tedavi eden doktor 
organ nakli yapamaz. 
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TUÖLA-K İ REM İ T ve ASMOLEN FABRIKALAR! 

KADIKÖY SATIŞ  BÜROSU 

Mühürdar Fuat Bey Sokak Talas İş  Hani kat 1 
Kad ı köy-Istanbul Te1.361342- 36 48 98 

İ STANBUL SATIŞ  BÜROSU 

Meclisi Mebusan Cad. Arhan Sal ıpazar ı -Istanbul 

Tel. 455000 ,  

Harbiyedeki YAPI ENDÜSTRI MERKEZ İ 'nde bulunan stand ı m ı z ı n görülmesini rica ederiz. 
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Sanayide 
I ve nsaatta, 

Borusan sizinle! 
Bütün te ş ebbüslerinizin güvenilir bir des-
tege ihtiyac ı  vard ı r. İş te istifadenize sun- . 
dug'umuz Borusan çe ş itleri size bu imkan ı  
getirmektedir. Hem de teknik 
yönden kusursuz bir 
imalatla. 

Ba ş l ı ca çe ş itlerimiz : 
• Su ve gaz borular ı  
• Sanayi borular ı  (Mobilya ve ekzoz borusu) 
• Profil borular 
• Kal ı n etli profiller 
• Pencere profilleri 
• Paslanmaz çelik borular 
• Ambalaj çemberi 
• DKP bant 

BORUSAN 
Teknikte gerçek a ş ama 

„<sokliori• 
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"evalimisiniz? 
Güzel dekore edilmi ş , sizi mesut eden, 	Üstelik birbirinden cana yak ı n renkleriyle 
sıcak bir eve mi sahipsiniz ? 	 evinizin d ış  görünü ş üne göz al ı cı  
O halde, evinizi k ışı n karı ndan, ilkbahann bir güzellik getirir. 
rüzgârından, yaz ın güne ş ind en, 	 ÇBS dev Alman Kimya kompleksi BASF 
sbnbahann yağmurundan, koruyunuz. 	(Badische Anilin'und Soda Fabrik A.G.) ı n 
Bu koruma i ş ini ÇBS Akrolit D ış  Cephe 	özel formülleriyle Türkiye'de 
Kaplama Boyas ı  en mükemmel ş ekilde 	ÇBS Boya-Kimya 
yerine getirecektir. ÇBS Akrolit Saf Akrilik fabrikalar ı nda imal olunmaktad ı r. 
Dış  Cephe Kaplama Boyas ı . ,--:5,59%,v 	Evinizi ÇBS Akrolit sars ın. 

evinizin d ış  cephesini 	 Eviniz kara, yağ murai  
bir zırh gibi sar ı p 	 güne ş e, rüzgâra 
dış  tesirlerden 	 • karşı  yı llarca 

korur.; 	 korunsun. 

Akeolı( ÇBS BOYA-KIMYA SANAYII ve TICARETI A.S. 
dış  cephe kaplama boyası  Karaköy Karde ş im Sok. 44/3 Istanbul Tel: 49 67 10 
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paramz ı n... istikbalinizin emniyeti 
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klima cihaz ı  alacaksınız... 

montaj ım kim yapacak? 
Klima cihaz ı  montaj ı nda uyulmas ı  şart olan hususlar vard ır. 
Herkes bunu uygulamaz. Montaj hatal ı  olutsa, 
cihaz ı n ı z size huzur yerine dert verir. 
Arçelik klima cihaz ı  burada avantajl ı d ı r. 
Çünkü Arçelik'in ehliyetli teknisyenleri taraf ı ndan tak ı l ı r. 

mevcut tesisatta çal ış abiliyor mu? 
Baz ı  klima cihazlar ı  trifaze cereyanla çal ışı r. 
Bu, her binada yoktur. İ lâve tesisat yapt ı rmak ilk yat ı r ı m 
masraflann ı z ı n artmas ı na neden olur. I ş letme masraflar ı  
yükselir. Oysa Arçelik'te böyle bir sorun yoktur. 
Normal cereyanla çal ışı r, ekonomiktir. 

fiyat ı  uygun mu? 
Piyasadaki klima cihazlar ı na ş öyle bir bak ı n, 
fiyatlar ı n Arçelik'e nazaran ne kadar yüksek oldu'dtint2 
göreceksiniz. Arçelik, hem ucuzdur, 
hem de ödeme yönünden son derece avantajl ı d ı r: 

seMsi,garantisi var m ı? 
Bir klima cihaz ı n ı n belirli zamanlarda bak ı mdan geçmesi gerekir. 
Eğ er bak ı m servisi yoksa, rahat ı n ı z da olmayacak demektir. 
Arçelik klima cihaz ı  bu yönden de avantajl ı chr. 
5 y ı ll ı k garantisiyle size sunulan bu cikı az ı n bak ı m ı n ı  
- gerekirse onar ı m ı n ı  - güçlü Arçelik servisi gerçekle ş tirir. 
Sizi ortada b ı rakmaz. 

Bizden, hat ırlatmast... 

=EM 

"RCEILIK — klima cihazı  

2 

3 

11/11LYONLUK TECRÜBE 
(Yeni Ajans : 1415) 
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