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DER G İ Si 

Sanayile şme 
Dönemeci 

Metin SÜDEN 

Dünya ekonomisinde ön plan-
da gelen, sanayilerini tamamlam ış  
ülkeler, «sanayi sonras ı » devrinin 
haz ı rl ı klar ı n ı  yapmaktad ı rlar. Yir-
mibirinci asr ı  içine alan çal ış malar 
gelecek nesillerin izleyecekleri 
yolu ş imdiden ayd ı nlatmaktad ı r. 
Gerçekten, ekonomik kalk ı nma ve 
geli ş me, bu konuda ileri merhale-
leri kazanm ış  olanlar ı n bugünkü 
durumuna eri ş me de ğ il, eri ş ebile-
cekleri tahmin edilenler do ğ rultu-
sunda devaml ı  hamleler yapmak-
t ı r. Kademe kademe durmak, yeni-
den yeti.,9; -ne çabalar ı na giri ş mek 
mevcut ekonomik durum oran ı n!, 
ancak, muhafaza edebilir. 

Bugün geli ş mi ş  ve dünya eko-
nomisinde söz sahibi olarak nite-
lendirilen ülkelerin sanayideki o- 

lumlu durumlar ı  asr ı m ı zda «eko-
nomi»nin kudretini sanayiden al-
d ığı  gerçe ğ ini doğ rulamaktad ı r. Sa-

nayide, ürünlerin mükemmelli ğ i 

nis'betinde sa ğ lanacak ticaretlten, 

sat ış tan sebebini bulmaktad ı r. İ le-

ri teknik, ileri i ş çilik, pazarlamada 
ustal ı k, bilgiyle, bilinçle ticaretin 
inceliklerini tatbik sanayii te ş vik 

etmektedir. 
Ham madde üreticisi olup, 

bunlar ı  ihraç ederken sanayiin 
yard ı m ı yla ek katk ı da bulunulmas ı  
ve «ek katk ı » oran ı n ı n artt ı r ı lma-
s ı , giderek mamul ihrac ı  geli ş me 
yolunda bulunan ve kalk ı nma ama-
c ı  güden ülkeler için emin bir 
ba ş lang ı ç niteli ğ indedir. Do ğ a ham 
maddeyi verdikten sonra, geriye 

be ş erin gayreti kalmaktad ı r. İ hra- 

— 3 — 

pe
cy

a



İ  K T IS A T 

cat i ş lenmek üzere sanayici yeri-
ne do ğ rudan müstehlike iletecek 
ithalatç ı lara yap ı ld ığı nda, sat ı lan 
ham maddeyi bir çekirdek gibi ör-
ten olgun meyva olmaktad ı r. Mey-
van ı n etli k ı sm ı , mâliyete eklenen 
hizmetler, tali masraflar gibi kay-
na ğı  sonsuz itibâr edilebilecek gö-

rünen veya görünmeyen k ı ymetle-
r' kapsamaktad ı r. İ leri sanayici ül-
kelerin tatbik etmekte olduklar ı  
bu göz kama ş t ı r ı c ı  durum, ekono-
mik kalk ı nmay ı  sanayide gören ül-
keleri hakl ı  gösterecek nitelikte-
dir. 

Yeni bulu ş lardan yararlana-
rak, sanayi'e, bunlar ı  üretme yo-
lunda yön vermek, bir dereceye ka-
dar rakipler kar şı s ı nda olumlu bir 
ortam yaratabilir. K ı sa sürede ge-
çici fakat çarp ı c ı  ba ş ar ı lar yerine, 
bilinçli güven ve sab ı rla uzun va-
dede fayda sa ğ layacak programlar 
tanzimi ve ciddiyetle tatbiki eko-
nomik geli ş mehi ray' ı na oturtabi-
lir. Esâsen, aranan da budur. Eko-
nomik kalk ı nma, gerilerde kal ı nd ı -
ğı  farkedilerek ileri at ı lma yerine 
doğ al seyrini izleyen geli ş meye 
dönü ş tü ğ ünde belli belirsiz ger-
çekle ş ir, çevreyi zorlamayacak bir 
organizma büyümesi devaml ı l ı k 
kazan ı r. 

Sanayile ş meyle beraber ba ş -
gösteren konjonktürel buhranlar ı n 
kolayl ı kla atlat ı lmas ı , bünyenin ya-

ratt ığı  problemlerdir. Bunlar ı n çö- 

zümü geçmi ş teki tecrübelerden 

yararlan ı larak, y ı llar öncesinden 

al ı nmak bâsireti gösterilecek ted-
birlerle gerçekle ş tirilmektedir. «Re-

fah» olarak tan ı mlanan konjonk-
türün en elveri ş li dönemi büyük 
karlar ı n çekicili ğ iyle rekabeti h ı z-
land ı rmakta, büyük yat ı r ı mlar so-
nucu fazla istihsal, sürüm mahreç-
!erinin tamamiyle doymas ı  sebe-
biyle, büyük stok fazlalar ı na sebep 
olmakta, istihsal-sürüm vetiresi 

aras ı nda denge lbozuldu ğ undan 

«ak ı m» t ı kan ı kl ığı  meydana gel-
mektedir. Ekonomik Metin önlen- . 

 mesi veya sarsı nt ı s ı z atlat ı lmas ı n-
da isabetli tedbirlerin zaman ı nda 
al ı nmas ı n ı n rolü büyüktür. 

«Konu»nun isabetli seçilmesi 
sanayile ş menin ilerideki ba ş ar ı s ı -
n ı  garantilemektedir. Ürünlerin iç 

ve d ış  piyasalardaki durumu ve ge-

lece ğ i enine boyuna incelenir. Ya-
t ı r ı mlar verimlili ğ in süresine, di-

ğ er bir deyimle amorti alabilme 
imkanlar ı na göre az veya çok ola-
bilir. Büyük ekonomilerin sanayi-
lerini taklid yoluna girip, birden 

s ı çramlar yaparak en a ğı r sanayi 

dallar ı nda çal ış mak ço ğ u kez hüs-

rana u ğ ratmaktad ı r. Sanayile ş me, 

ülkenin iç ihtiyaçlar ı na dönük ol-

duğ unda, koruyucu gümrük tedbir-

leriyle, yap ı lan te ş vik, i ş  sahalar ı -
n ı n aç ı lmas ı na, ithalata ödenen 
dövizden tasarrufa imkan verir. 
Tekni ğ in günden güne ilerlemesi, 
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DER G İ Si 

ihtiyaçlar ı n artmas ı , sanayile ş me-

nin günün ş artlar ı na de ğ il, görüle-

bilen, tahmin edilebilen gelece ğ in-

kilere uymas ı  zorunlu ğ unu do ğ ur-

maktad ı r. Gerçekten, statik bir e-

konomi düzenini hedef kabul et-

mek mümkün de ğ ildir. T ı pk ı , ara-
c ı n farlar ı  ne kadar uza ğı  ayd ı nla-

tabilirse, sürücünün yararlanabi-
lece ğ i sürat ve seyir emniyeti o 
kadar gerçekle ş ir, ayn ı  do ğ rultuda-
ki rakiplerini gerilerde b ı rak ı r ge-
çer, gider. 

Ekonomi alan ı ndaki 	geli ş im- 
ler, önceden yap ı lm ış  haz ı rl ı klara 

göre az veya çok zorlu tedbirleri, 

müdahaleleri sürükledi ğ inden, on-
y ı llar ötesini tahmin etmek, eko-
nomik hayat ı n, normal yatakta ak ı -
şı n ı , çok öncelerden yoluna koy-
mak bilim aç ı s ı ndan gelece ğ e ba-
kan bir uzmanl ı k kolu olmu ş tur. 
Bu konuda derinle ş mi ş , inceleme-
ler yapan uzmanlar ı n ileri sürdük-

leri fikirler «kehanet»ten çok ileri 
bir te ş hisin ciddiyetini ta şı makta-
d ı r. 

Günümüzde, ileri say ı lan ül-
keler «sanayilerini» tamamlamakla 
bu niteii ğ e eri ş mi ş lerdir. Elveri ş li 
durumlar ı , gelecek y ı llarda tasar ı -
lar ı n ı  gerçekle ş tirmek, seviyeleri-
ni muhafaza etmek imkan ı n ı  bah-
ş etmektedir. 

Ekonomik İş birli ğ i ve Kalk ı n-

ma Örgütüne dahil ülkelerin ço ğ u  

1970 lerde ve daha sonraki y ı llar-

da geli ş tirecekleri muhakkak olan 

«Endüstri sonras ı » devrine girmi ş  
bulunmaktad ı r. Devletleraras ı  ili ş -

kiler, dünya sosyal gayr ı sâfi has ı -

las ı n ı n yüzde seksen ila doksan ı n ı  
gerçekle ş tiren dünya nüfusunun 

yar ı s ı n ı n kapsad ığı  bir ekonomik 

alanda geli ş mektedir. Uluslararas ı  
ticaret hareketleri gittikçe daha 

çetin bir rekabet havas ı  içinde çok 

tarafl ı  olmas ı na ra ğ men kar şı l ı kl ı  
birbirine ba ğ l ı , yo ğ un bir görünü ş -

te olmaktad ı r. 

1970 de üçbindörtyüz milyar 

olan Birle ş ik Amerikan ı n Dünya 

gay ı'.safi sosyal has ı las ı ndaki pa-

y ı n ı n 1980 de ,be ş binalt ı yüz milyar 

dolara ula ş aca ğı  tahmin edilmek-

tedir. Bu oran ayn ı  örgütün di ğ er 

üyelerine dü ş en toplam paylar ı n 

yüzde 36 s ı na ula ş maktad ı r. Yine 

1970 de üçyüz milyar dolar olarak 

kabul edilen uluslararas ı  ticaretin 

1980 de bir kat artaca ğı  toplam ih-

racat ı n dörtte birinin Amerika Bir-

le ş ik Devletleri ve Japonya ara-

s ı nda payla şı laca ğı  yap ı lan tahmin-

ler aras ı nda yer almaktad ı r. 

Ekonomik güç olarak, Birle ş ik 

Amerikan ı n yan ı nda Japonyan ı n 

gittikçe önem kazand ığı  görülmek-

tedir Bir çok devletler ve sanayi 

merkezleri gelece ğ in dünyas ı na bu 

yönden de haz ı rlanmaktad ı r. Birle-

ş ik Amerikadan, Avrupaya ve As-

yaya uzanan ekonomik geli ş me 
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«yarat ı c ı  bir y ı k ı m» veya Japonya-

y ı  telmih ederek «s ı f ı rdan ba ş la-

mak» olarak tan ı mlanmaktad ı r. Ja-

ponyaya rakip olan veya olacak ül-

keler ucuz Japon mallar ı n ı n ak ı n ı -
n ı  durdurmak için, elbette koruyu-

cu gümrük engelleri gibi ş iddetli 
tedbirleri almakta gecikmeyecek-

lerdir. Ancak, bütün mukavemetler 

Japonlar ı n teknikte ve hizmette 

yaratacaklar ı  yeniliklerden yarar-
lanmalar ı  sayesinde çok eski bir 

geçmi ş e sahip sanayi kurulu ş lar ı -
n ı  saf d ışı  b ı rakabilecektir. 

Al ışı lagelmi ş  usuller, adet ve 
ananelerin ba ş layan «Endüstri son-
ras ı » devrinin gerekleri u ğ runa fe-

da edilmesi, «öncü»lere ,katlan ı l-
mas ı  gereken bir büyük fedakârl ı k 
olmakla beraber, kar şı l ı ks ı z de ğ il-
dir.» «Ba ş ar ı , öncü'ye» gülecektir. 
Do ğ acak, yeni geli ş mi ş  toplumun 
hangi de ğ erler do ğ rultusunda ola-
ca ğı  önemli bir mesele olarak gö-
rünmektedir. E ğ itim, din, e ğ lence 
ve çal ış ma hayat ı n ı n birinin di ğ e-
rine oranla önem ve üstünlük ka-

zanaca ğı  pek dü ş ünülmemektedir. 
Bütün e ğ ilimlerin toplumun daha 
e ğ itilmi ş  ve daha h ı zl ı  çal ış ma 

temposunda olaca ğı  noktas ı nda 
birle ş ilmektedir. 

Ya ş ant ı s ı n ı , bilimin ışığı 	al- 

t ı nda bilinçli bir çal ış ma düzeyine 

oturtmu ş , devaml ı  ara ş t ı rmaya, 

yenilikler yaratmaya yönelmi ş  bir 
toplum «varolmak» için mücadele 

duygusunun bütün ihti ş am ı yla dai-

ma ileriye, daha iyiye, daha güze-

le bakacak, bunlar ı  aramay ı  amaç 

edinecektir. Geçmi ş teki olaylardan 

edinilen izlenimler yerini fen ve 

teknikteki yeni bulu ş lar ı n sa ğ l ı ya-

ca ğı  imkânlarla »gelecek»leri, ke-

sintisiz, önceden haz ı rlayacak, ku-

racakt ı r. 

Endüstri sonras ı  dönemine ge-

çi ş te, her zaman oldu ğ u gibi, yeni 

düzenin mukavemetle kar şı la ş ma-

s ı  muhtemeldir. Ancak, yenilik, 

gerçekle ş mesinin ş art ı  olarak, es-

kiyi yenmekte gecikmeyecek, kök-

lerin ananele ş mi ş  bir geçmi ş ten 

alan inançlar, usuller ve bu arada 

piyasa ekonomisi bilimsel davra-

n ış lar ı n etki alan ı na girecektir. 

Be ş eriyet, özellikle ekonomik 

ve endüstriyel yönden ileri merha-

lelere ko ş ar ad ı mlarla ilerlemekte 

ve h ı z ı  gittikçe artmaktad ı r. Kal-

k ı nma için yap ı lan veya yap ı lacak 

plânlar programlar sürelerini a ş an 

gelecekleri kapsamak zorundad ı r. 
Örne ğ in, uzun y ı llarda tamamlana-

cak bir ansiklopedi, tamamland ı -
ğı ndan son harflerin toplad ığı  keli-

meler yenilikleri aç ı klad ı klar ı  hal-

de, ba ş takiler ço ğ u demode olmu ş , 

bilgileri gösterirler. Ta şı t yollar ı da 

ayr ı  bir somut örnektir. Günün ih-

tiyaçlar ı n ı  kar şı lamak üzere yap ı -
m ı na ba ş lananlar bittiklerinde, 

ba ş lang ı ç ihtiyaç oran ı n ı n tümünü 

kar şı layamazlar. Zira geçen süre- 
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DER GIS İ  

de araçlar artm ış , ulusal ta şı t sa-
nayii ürünlerini verme ğ e ba ş la-
m ış , yol yap ı m ı nda yeni görü ş ler 
tatbik sahas ı na konulmu ş tur. 

İ nsan ı n tam anlamda hür ha-
yata kavu ş tu ğ u ve sereserpe dav-
ran ış lar ı n ı  s ı n ı rs ı z ortamda geli ş -
tirdi ğ i nisbette geçmi ş te korkunç, 
ürpertici olaylara sahne olmu ş  
harpler, sefalet ve hastal ı klarla, 
« ş eytan-insan» ı n bo ş alacak ihti- 

raslar ı  gelece ğ in toplumuna umul-
mad ı k felaketler ya ğ d ı rabilir. Gü-
nümüzde «müreffeh» bir hayat ya-
ş ayan mes'ud insan, olaylara ken-
nini kapt ı rma yerine, olaylar ı  
kontrol alt ı na alabilme yetene ğ ini 
tabiat ı n ı n bir parças ı  yapt ı kça ve 
bu bütün insanl ığ a yay ı ld ı kça «se-
falet-saadet» kelimeleri bugün-
künden çok de ğ i ş ik anlamlarda 
kullan ı labilir. 
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T İ S A T 

Fiat Hareketleri 

Yazan : Ercan DÜLGERO Ğ LU 
Bursa Ticaret ve Sanayi 
Odas ı  Araş t ı rma Uzman ı  

Piyasada mallar ı n arz ı nda ve 

talebinde meydana gelen çe ş itli 

de ğ i ş meler, bunlar ı n sebepleri ve 

çareleri, fiyat hareketleri ve ger-

çek sebepleri ile yönelimleri, stok 

hareketleri; mallar ı n ve hizmetle-

rin üreticilerini, bunlar ı  tüketicile-

re intikal ettiren piyasan ı n ekono-

mik birimlerine ve en sonunda bu 

mal ve hizmetleri istihlâk eden va-

tanda şı  yak ı ndan alâkadar etmek-

tedir. 

Ana konumuz olan fiyat hare-

ketleri hakk ı nda yapabilece ğ imiz 

aç ı klamalar ı  ş öyle s ı ralayabiliriz : 

Her ş eyden önce fiyat hareketle-
rinden kasdetti ğ imiz manâ art ış  
yönünde olan de ğ i ş melerdir. Tür- 

kiye'nin ekonomik bünyesi ş imdi-

ye kadar gösterdi ğ i geli ş melerde 

devaml ı  olarak fiyat art ış lar ı  ile 

karşı  kar şı ya kalm ış t ı r. Yani Eko-

nomimiz enflâsyonist bask ı  alt ı n-

dad ı r. Bunu ortaya koyabilecek ra-

kamlar elimizde mevcuttur. İ stan-

bul Ticaret Odas ı n ı n haz ı rlamakta 

oldu ğ u toptan e ş ya fiyatlar ı  göz-

önünde tutulacak olursa; 1963 = 

100 kabul edilerek 1970 y ı l ı  genel 

indeksinin 144,8'e yükseldi ğ i gö-

rülmektedir. Bu durum 1971 y ı l ı -
n ı n onbir ayl ı k ortalamas ı  olan ge-

nel indeks de gözönüne al ı n ı rsa 

daha da önem kazanmaktad ı r. Bah-

sedilen ortalama 165,1 dir ve on-

bir ayl ı k art ışı n ortalama olarak 
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1970 y ı l ı  ortalamas ı na nisbetle 

20,3 artm ış  oldu ğ u görülmekte-

dir. Mes'elenin üzerinde durulma-

s ı , gerçek sebeplerinin neler oldu-

ğ unun ara ş t ı r ı lmas ı  ve buna kar şı  
al ı nmas ı  gerekli tedbirlerin sap-

tanmas ı  kaç ı n ı lmaz olmaktad ı r. 

Fiyat art ış lar ı n ı n bu ş ekilde 

aç ı k olarak ortaya ç ı kmas ı  elbette 

ki bir tak ı m sebeplere dayanmak , 
 tadı r. Bu sebepler gerçekten dik-

katle incelenecek olursa daha eni , 

 ekonomik nedenlere dayandığı  gö-

rülür. Bu sebepleri genel bir çat 

çeve içinde incelemek ve dolay ı -
siyla ortaya ç ı kan duruma çareler 

getirmek mümkündür. S ı ralanacak 

olursa bu sebepler : 

1 — Devlet iharcamalar ı ndaki 
a şı r ı  art ış lar; 

Bilindi ğ i gibi genel ve katma 

bütçe gelirleri 1971 mali y ı l ı  için 
2R322 milyar TL. olarak tahmin 
edilmi ş ti. Buna mukabil 1971'in ilk 
9 ay ı nda harcamalar için yeniden 

yeniye gelen ödeneklerle Devlet 

harcamalar ı nda ortaya ç ı kan bir 
art ış  göze çarpmaktad ı r. Harca-
malar 46,6 Milyar TL. na  bali ğ  ol-
mu ş tur. 1971 y ı l ı  sonuna kadar it-
halât, fiyat ve di ğ er baz ı  art ış lar 
dolay ı siyla Devletin gelirlerinin 41 

Milyar TL. s ı n ı  bulaca ğı  tahmin 

edilirse 1971 bütçesinin a ş a ğı  yu-
kar ı  5 Milyar TL, s ı na ula ş an bir 
aç ı kla kar şı laş mas ı n ı n beklenmesi  

normaldir. Bu suretle toplam talep 

bir art ış  ile ekonomide dengesizli-

ğ e sebep olmu ş tur. 

2 — Yat ı r ı mlar konusu : 

1971 y ı l ı nda Devletin yapaca-

ğı  yat ı r ı m harcamalar ı  7,6 milyar 

olarak programa al ı nm ış t ı . iktisadi 

Devlet Te ş ekküllerinin zarar etme-

leri ve rasyonel çal ış mamalar ı  yü-

zünden (ayni zamanda sosyal si-

gorta fonlar ı ndaki azalma ve büt-

çedeki transferlerin gecikmesi ile) 

plânlanandan daha dü ş ük seviyede 

gerçekle ş ecektir. Özel sektörde 

yap ı lacak olan yat ı r ı mlar ı n durak-

lama göstermi ş  olmas ı n ı n sebep-

leri de 1971 y ı l ı nda uygulanmas ı -
na ba ş lanan yeni D ış  Ticaret Reji-

mi, te şvik tedbirlerinin tatbikat ı n-

da aksamalar olarak meydana gel-

mi ş tir. Bu arada iktisadi Devlet Te-

ş ekküllerinin üretti ğ i mallara ya-

p ı lan zamlar s ı nal maliyetlerin art-

mas ı na sebep olurken ayni zaman-

da özel sektörün yapaca ğı  yat ı r ı m-

lar ı  engeller bir durum göstermi ş -

tir. Ayr ı ca yat ı r ı m harcamalar ı n ı n 

toplam arz ı  artt ı r ı c ı  yönde etkisi 

hemen olmayaca ğı  dü ş ünülürse bu 

durumunda ekonomik dengeyi 

menfi yönde etkileyece ğ i görülebi-

lir. 

3 — Destekleme al ı mlar ı  : 

1971 y ı l ı  iklim ş artlar ı n ı n mü-

sait olmas ı  yüzünden tar ı msal ü-

rünlerin daha fazla elde edilmesi- 
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ni sa ğ l ı yan bir y ı l olmu ş tur. Üste-
lik Hükümet Tar ı m ürünleri des-
tekleme al ı mlar ı nda fiyatlara ö-
nemli oranlarda zam yapmas ı , Top-
rak Mahsulleri Ofisi, Ş eker Ş irke-
ti, Tar ı m Sat ış  Kooperatifleri gibi 
Kurumlar ı n Merkez Bankas ı  kredi-
lerine çok büyük oranlarda ba ş vur-
malar ı na sebep olmu ş tur. 

4 — Devalüâsyon : 

Geçen 1970 y ı l ı n ı n en önemli 
Ekonomik olay ı  olan bu operasyon, 
fiyat art ış lar ı n ı n bu denli ortaya 
ç ı kmas ı nda mühim bir etken ol-
mu ş tur. Bir hayli yüksek oranl ı  o-
lan bu de ğ er dü ş me i ş lemi, 1971 
y ı l ı nda ortaya ç ı kan maliyet enflâs-
yonuna ithal mallar ı n ı n fiyatlar ı nda 
meydana getirdi ğ i art ış larla sebep 
olmuş tur. Yat ı r ı mlar ı n da yap ı la-
mamas ı nda önemli rolü olan bu 
durum ekonomide bir durgunlu ğ un 
ba ş lamas ı na ve devam etmesine 
sebep olmu ş tur. 

5 — Banknot Art ış lar ı  : 

1961 y ı l ı ndan itibaren Hazine-
ye ve özellikle Tar ı m Sat ış  Koope-
ratiflerine verilen Merkez Bankas ı  
kredileri, Banknot art ış lar ı n ı n or-
taya ç ı kmas ı na sebep olmu ş tur. 
1970-1971 ve 1971'in son aylar ı nda 
ise bu art ışı n ortalama % 27 ilâ 
Wo 28 oran ı nda olmas ı  (son durum 
17,3 Milyar TL) durumu daha da 
etkili hale getirmektedir. Bu h ı zl ı  
art ışı n en önemli sebeplerinden  

biri ve yenisi net döviz ihtiyaçlar ı -
m ı zdaki art ış t ı r. Yani Avrupadaki 

i ş çilerimiz döviz getirerek veya 
yollayarak Merkez Bankas ı ndan 

kar şı l ığı nda Türk Liras ı  almaktad ı r. 

6 — Ücret Art ış lar ı  : 

1970 y ı l ı nda mali hükümleri-

nin yürürlü ğ e girmesi ile Personel 
Kanunu bir taraftan Sosyal adaleti 

sağ lama amac ı n ı  gütmü ş , di ğ er ta-

raftan Bütçeye getirdi ğ i a ğı r mal ı  
külfet ise cari harcamalarda ol-
dukça mühim bir art ış a sebep ol-

mu ş tur. Kamu sektörünün yat ı r ı m-

lar ı nda dü ş melere sebep olan bu 
durum pisikolojik olarak özel sek-
tördeki ücretleri ve piyasadaki fi-
yatlar ı n yükselmesine yol açm ış -
t ı r. Maliyetlerinde gerçek art ış lar 
olmad ığı  halde, bu durumu f ı rsat 
bilenler pahall ı l ığı  temel ittihaz e-
derek fiyat art ış lar ı nda zincirleme 
bir gidi ş e sebep olmu ş lard ı r. 

İş letme Vergisi de dolayl ı  ola-

rak sat ış  i ş lemlerinde etkili olmu ş  
ve fiyatlar yükselmi ş , sat ış  konu-

sunda tedirginlikler ve durgunluk 
vuku bulmu ş tur. Hükümetin fiyat-
lar ı  ve zamlar ı  tesbit için stratejisi 
etken de ğ ildir. Bunun en büyük de-
lili iktisadi Devlet Te ş ekküllerinin 
mamullerine yap ı lan zamlar ve yi-
ne Devletin Kanun yoluyla özel 
sektördeki maliyet art ış lar ı ndan 

do ğ an fiyat art ı r ı mlarma kar şı  koy-

mas ı d ı r. 
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Özetlersek; bütün bu s ı rala-
d ığı m ı z hususlar toplam olarak fi-
yatlarda ve para arz ı nda gerçek 
art ış lara yol açm ış t ı r. Bu denge-
sizlik toplam harcamalar ı n (Yani 
toplam talebin) artmas ı na mukabil, 

toplam arz ı n yurtiçi üretim ve it-
halât ı n bu art ış a ayak uydurama-

mas ı ndan meydana gelmi ş tir. Ge-
nellikle fiyat art ış lar ı , harcama ar-
t ış lar ı ndan ileri gelmektedir. 

Fiyatlar genel seviyesine yük-

selmesinde pisikolojik etkenlerin 

veya arac ı lar ı n çoklu ğ u gibi Eko-

nomik olmayan nedenlerin hiç bir 

ili ş i ğ i yoktur. Bahsedilen nedenler 

ekonomiktir ve çözümleri de eko-

nomik kurallarla olmal ı d ı r. Zorla-

malar, Hukuki aç ı dan polisiye ted-

birlerle yap ı lacak olursa bu fiyat 

art ış lar ı n ı n önlenmesine yard ı mc ı  
olam ı yaca ğı  gibi piyasada hüsnü-

niyetsizlikten do ğ an bir tak ı m sa-

k ı ncalar meydana gelebilecektir. 

Bu durum kar şı s ı nda al ı nacak 

olan tedbirler, kanaatimizce ş öyle 

s ı ralanabilir : 

1 — Mal arz ı 	artt ı r ı lmal ı d ı r. 
Toplam üretimin artmas ı  için ge-

rekli bütün tedbirler al ı nmal ı d ı r. 
Tar ı msal üretimdeki verimlilik art-
t ı r ı lmal ı  ve s ı nali yat ı r ı mlar te ş vik 
edilmelidir. 

2 — Kamu cari harcamalar ı  
mümkün oldu ğ u kadar k ı s ı lmal ı d ı r. 

Kamu maliyesinin aç ı klar ı n ı n ka-

pat ı lmas ı  çareleri aranmal ı d ı r. ik-

tisadi Devlet Te ş ekküllerinin ran-

tabl çal ışı r hale getirilmesi gerek-

mektedir. 

3 — Para arz ı  plânlanmal ı d ı r. 
Hiç olmazsa orta vadeli plânlara 

göre yap ı lacak i ş lemler Hüküme-

tin politikas ı nda enflasyon gidi ş i 

önleyici olmal ı d ı r. 

4 — Kalk ı nma h ı z ı n ı n artt ıı rl-

mas ı  için ihracata dönük sanayiin 

te ş vik edilmesi gerekmektedir. 

5— Vergi Reformlar ı  derhal 

yap ı lmal ı  ve Sosyal Adaleti sa ğ la-

mak amac ı  ile birlikte harcamalar ı  
k ı sma konusunda etkinlik getiril-

melidir. 

6 — D ış  Ticaret Rejimi yeni-

den ele al ı narak formalite neden-

leri ile geciken ithalat ve ihracat 

i ş lemleri çabukla ş t ı r ı lmal ı d ı r. it-
halâtta meydana gelmesi zorunlu 

olan art ış lar sa ğ lanmal ı , ihracata 

dönük sanayiin te şvik tedbirleri 

uygulamas ı n ı n daha geni ş  bir kap-

sam içine al ı nmas ı  ile toplam arzi 

artt ı racak tedbirler getirilmelidir. 

7 — Üretilen mallar ı n ve hiz-

metlerin ve tüketicilerin intikalin-

de yeni kolayl ı klar getirilmelidir. 

Depolama hizmetleri, ula ş t ı rma 

hizmetleri, so ğ uk koruma hizmet-

leri, borsalarda yap ı lan sat ış a arz 

hizmetleri, yeni bir organizasyon 

içinde mütalaa edilmelidir. 
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Bütün bu söyledi ğ imiz tedbir- 	refah bir hayat seviyesine ula ş ma- 

	

ler kalk ı nma hedefleri de gözünü- 	s ı n ı  sa ğ lamak amac ı na yöneltilme- 

	

ne al ı narak üretimi artt ı r ı c ı  yönde 	lidir. 
olup vatanda şı n ödeme gücü ile 

	O 

— 12 — 

pe
cy

a



DER GIS İ  

Konserve İhracat ı mı z 
ve Geli ş tirilmesi 

S. Nihat GÜVENAL 

	

Tar ı msal 	ürünlerimizin 	kly- 
metlendirilmesi yönünden konser-

ve ihracat ı m ı z çok önemlidir. Ha-
len ço ğ unlukla serbest döviz böl-
gesine ihraç edilmekte olan kon- 
servelerimiz, gereken tedbirler 
al ı nd ığı  takdirde döviz gelirlerimi-
zin büyük ölçü artmas ı n ı  sa ğ laya-
cakt ı r. 

I — İ HRAÇ EDILEN KONSERVE 
TÜRLER İ M İ Z 

Halen ihraç edilmekte olan 
konservelerimiz ş unlard ı r : 

Haz ı r yemekler, sebzeler, ba-
l ı klar, kompostolar, reçel ve mar-
melatlar, tahin, pekmez ve tahin 
helvas ı , 

Bunlara ilâveten, salyangoz, 

mantar, sivri biber konservelerinin 

de ihrac ı na yak ı nda ba ş lanacakt ı r. 

il — MEMLEKET İ T İ BAR İ YLE 
KONSERVE İ HRACATIMIZ : 

Konserve ihracat ı m ı z ı  AET içi 

ve AET d ışı  olarak iki bölümde ele 
almak gerekir. 

A — AET'ye ,konserve ihracat ı  

1 — Sebze ,konserveleri 

AET ülkeleri sebze konserve-
leri için büyük bir pazard ı r. Ancak, 
tipe, kaliteye ve ambalâja önem 
verilen bu pazar bizim sebze kon-
servelerimizin ihrac ı  çok güçtür. 

Sebze konservelerimizin kali-
tesi istenilen seviyede olmad ığı  
gibi fiatlar ı m ı z da yüksektir. Ayr ı - 
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ca büyük hacimde ihracat ı  sa ğ la-

yabilecek miktarda iyi kaliteli seb-

ze üretimimiz yoktur. 

Mantar ve Ku ş konmaz AET ül-

kelerinde çok tüketilmektedir. 

AET ülkelerinin tüketim al ış -
kanl ı klar ı na uygun sebze konser-

velerinin haz ı rlanmas ı  gerekmekte-

dir. 

2 — Domates Salças ı  : 

AET ülkeleri % 28-30 kon-

santrasyonda domates salças ı n ı  5 

kg. l ı k teneke kutularda ithal et-

mektedirler. 

Salça konservemiz gümrük in-

diriminden faydalanan maddeler 

listesinde olmamakla beraber AET 

ülkelerine ihraç olunabilecek nite-

liktedir . 

3 — Haz ı r Yemek Konserve- 

leri : 

Haz ı r yemek konservelerimiz 

esas itibariyle Bat ı  Almanya'ya ve 

Türk i ş çilerinin bulundu ğ u Hollan-
da, Belçika ve Fransa gibi di ğ er ül-
kelere ihraç olunmakta ve k ı smen 
mahalli halk taraf ı ndan da tüketil-

mektedir. 

Baz ı  haz ı r yemek türlerimizin 

mahalli tüketicilerin zevklerine 

göre haz ı rlanmas ı  imkânlar ı  ara ş -

t ı r ı lmal ı d ı r. 
4 — Meyve Konserveleri : 

Fiat ve kalite yönünden uy- 

gun oldu ğ u takdirde, özellikle ş ef-

tali, [kay ı s ı , çilek ve ahududu 'kon-

servelerimizin B. Almanya, Hollan-

da ve Belçika'ya ihrac ı  mümkün 

görünmektedir. 

5 — Reçel ve Marmelat : 

Halen reçel ve marmelat ih-

racat ı m ı z yaln ı z Türk i ş çilerinin ta-

leplerini kar şı lamaktad ı r. Reçel 

ve marmelatlar ı m ı z bugün için Av-

rupal ı n ı n ihtiyac ı na cevap vere-

cek nitelikte de ğ ildir. 

AET ülkelerinin tüketim özel-

likleri incelenerek bu önemli pa-

zara uygun reçel ve marmelat ima-

li cihetine gidilmelidir. 

B — AET D ışı  Konserve İ h-

racat ı  ı z 

İ sviçre'ye domates, salças ı  
ve bal ı k konservesi, 

İ ngiltere'ye domates salças ı , 

sebze ve meyva konserveleri, 

A.B.D. ye domates salças ı , 

haz ı r yemek, sebze, meyva kon-

serveleri ve reçel ihracat ı m ı z ge-

li ş tirmek mümkündür. 

Bunlara ilâveten, Kuveyt'e ba-

l ı k, meyva ve sebze konserveleri; 

B.A.C. ne [bal ı k ve et konser-

veleri; 

İ skandinavya 	ülkelerine 	de 

reçel ve komposta ihraç olunabi-

lir. 
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III — RAKIP MEMLEKETLER : 

Demirperde ülkeleri, Bulga-
ristan, Romanya baz ı  haz ı r yemek 
türlerinde; Yugoslavya ise bal ı k 
ve tur ş u konservelerinde B. Al-
manya, Hollanda, Belçika, Avus-
turya ve Arap ülkelerinde rakibi-
mizdirler. 

Demirperde ülkelerinde mali-
yet faktörünün önemi olmad ığı n-
dan bizden ucuza konserve satabil-
mektedirler. Ancak kaliteleri bizim 
mamullerimizinkinden a ş a ğı d ı r. 

Yunanistan bizim haz ı r yemek 
çe ş itlerimizi taklit etmekte ve 
Türk mal ı  intiba ı n ı  verecek ş ekilde 
Türkçe isim ve Türkçe yaz ı larla, ay 
y ı ld ı zl ı  kutularda piyasaya sür-
mektedir. 

Yunanistan, B. Almanya, A-
vusturya, Hollanda, Lübnan, Irak 
ve Kuveyt'e konserve ihrac etmek-
tedir. 

Fransa özellikle domates sal-
ças ı  konusunda Avrupa ülkelerin-
de rakibimizdir. 

İ talya, çok çe ş itli sebze ve 
meyva konservesi ile salça ihraç 
edebilmektedir. 

AET ülkeleri Italyan konser-
velerine al ış m ış lard ı r. 

İ spanya bal ı k, sebze ve meyva 
konservelerini özellikle İ ngiltere  

ile Kuzey Avrupa ve Afrika ülkele-
rine ihraç etmektedir. 

Çin Halk Cumhuriyeti son za-

manlarda İ ngiltere, Isveç ve di ğ er 

ş imal ülkelerine sebze ve meyva 
konserveleri ihraç etmeye ba ş la-

m ış t ı r. Çin fiatlar ı  benzerlerinden 

dü ş ük oldu ğ u için, kalitenin vasa-

t ı  geçmemesine ra ğ men tüketici 

taraf ı ndan al ı nmaktad ı r. 

IV — DI Ş  PAZARLARDA TE-
MASLAR VE SATIŞ  GELİŞ A-

TI 

Konserve ihracat ı m ı z ı n geli ş -

tirilmesi için d ış  pazarlarda muhte-

mel al ı c ı larla yap ı lmas ı  zorunlu te-

maslar ile tan ı tma faaliyetlerinin 
yürütülmesinde Ticaret mü ş avirlik-
lerimiz ile Ticaret Ate ş eliklerimiz-
den faydalan ı labilmesi daha olum-
lu sonuçlar sa ğ layabilir. 

Yurt d ışı nda konservelerimi-
zin tan ı t ı lmas ı  ve reklöm ı  için ilgili 
ihracatc ı  firmalar ı n yapmas ı  gere-
ken hususlar ş öyle s ı ralanabilir: 

* Baş l ı ca uluslararas ı  g ı da fu-
arlar ı na kat ı lmak ve bol numune 
da ğı tmak, 

(Bilhassa sat ış  yap ı lan fuarlar 
daha etkili olmaktad ı r) 

* Türk haftalar ı  tertiplemek, 

(D ış  temsilciliklerimizle i ş bir-
li ğ i halinde) 
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* Numune göndermek, 

* Büyük ma ğ azalarda te ş hir 
yapmak, 

* Ba ş l ı ca al ı c ı  memleketlere 
giderek ilgili ithalatç ı lar ı  ziyaret et-
mek ve numuneler vermek, 

* Büyük 	ithalatç ı 	firmalar ı  
Türkiye'ye davet etmek, 

V — TENEKE : 

Konservelerimizde genellikle 
kok teneke kullan ı lmaktad ı r. Kon-
serve yap ı lan g ı da maddelerinin ni-
teliklerine göre tenekede a şı nma, 
benekleme ve paslanma oldu ğ un-
dan, imal edecek konserve tipine 
uygun bir ş ekilde kullan ı lacak te-
nekenin laklanmas ı  gerekmekte-
dir. 

Yerli teneke fiatlar ı  dünya fi-
atlar ı ndan yüksek olmas ı na ra ğ -
men, piyasada bazen gövdelik, ba-
zen de kapakl ı k teneke s ı k ı nt ı s ı  
olmaktad ı r. 

Ere ğ li Demir ve Çelik Fab. 
A. Ş . nin konservelik teneke istih-
salindeki dengesizlikten do ğ an bu 
durumun islah ı  gerekmektedir. 

Y ı ll ı k ihtiyac ı na göre 	Ere ğ li 
Demir Çelik Fabrikalar ı  A.Ş . ne 
12 ila % 20 aras ı nda bir deposit 
yat ı ran konserve imalcisi 9-10 ay 
beklemek zorunda kalmaktad ı r. 

Rakip memleketlere nazaran 

konserve maliyetinde ambalaj ı n 

hissesi en yüksek olan ülke Tür-

kiyedir. Di ğ er ülkelerde ambalaj ı n 

hissesi % 15 ile % 27 aras ı nda de-

ğ i ş irken bizde % 36 d ı r. Konserve 

ihracatc ı s ı na, bu sak ı ncay ı  gidere-

cek ş ekilde teneke sa ğ lanmal ı  ve-

ya vergi iade oran ı  ayarlanmal ı d ı r. 

VI — NAKLIYAT 

Trenle konserve nakli rizikolu 
görünmekte ve baz ı  memleketler-

de vagonlar ı n ayr ı l ı p bekletilmesin-

den endi ş e edilmektedir. 

Türk kamyonlar ı yla 	sevkiyat 

yapmak zorunlulu ğ undan dolay ı  
bazen kamyon temininde güçlük 

çekilmektedir. Ayr ı ca Türk kam-
yonlar ı n ı n ekserisinin uzun yol-
lar ı n gerektirdi ğ i asgari evsaftan 
yoksun oldu ğ undan ş ikayet edil-

mektedir. 

Denizyolu ile bilhassa İ ngilte-

re, Fransa ve A. B. D. ne ihracat 
yap ı lmaktad ı r. 

Bu hatlarda genellikle gemi 
bulmak kolay olmaktad ı r. 

VII — KREDI İ HT İ YACI : 

Ciro h ı z ı n ı n 	1'i geçmedi ğ i 
konserve sanayimizin i ş letme ser-
mayesi kifayetsizdir. Bundan dola-
y ı  düş ük faizli i ş letme kredisine ih-
tiyaç vard ı r. 

DPT ca tasvip olunan ihracat 
projeleriyle 	ilgili olarak 	verilen 
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kredilerin faiz oran ı  °/0 9 oldu ğ u 
halde, banka masraf ve komisyon-
lar ı  sebebiyle, bazen kredinin fir-
maya intikalinde % 20 ye kadar 
yükselmektedir. 

VIII — İ Ç TÜKET İ M İ N ARTMASI : 

Üretimin artmas ı  ve daha uy-
gun ş artlarda ihracat yap ı labilmesi 
için Türkiye'deki konserve tüketi-
minin artmas ı  gerekmektedir. 

A.B.D. de nüfus ba şı na y ı ll ı k 
konserve sebze ve meyva tüketimi 
65 kg. oldu ğ u halde, Türkiye'de bu 
rakam 300 gr. d ı r. 

Yurt içi salça tüketiminin tak-
riben 25-30.000 Ton kadar oldu ğ u 
tahmin edilmektedir. Bunun yaln ı z 
5000 tonunu fabrikalarda imal olu-
nan salçalar te ş kil etmektedir. 

Geri kalan k ı sm ı  ev, torba ve 
ve ocak salças ı d ı r. Ekserisi gayri 
s ı hhi ş artlarda yap ı lm ış  bulunan O-
cak ve torba salçalar ı n ı n sat ışı n ı n 
yasaklanmas ı , fabrikasyon salça is-
tihsalinin artmas ı n ı  sa ğ layacak ve 
salça ihracat ı m ı z ı n geli ş mesinde 
olumlu etkiler yapacakt ı r. 

IX — VERG İ  İ ADES İ  : 

Genellikle konservelere uygu- 

lanan vergi iadesi oran ı  yeterlidir. 

Ancak teneke d ışı ndaki kaplarda 

yap ı lan ihracat için vergi iadesi ve-
rilmemektedir. 

Özellikle, cam kavanozda re-

çel ve turş u gibi maddeler için yurt 

d ışı ndan talepler gelmekte oldu-

ğ undan, cam kavanozda ihraç edi-

lecek reçel v.s. konserve g ı da mad-

delerinin de vergi iadesi kapsam ı -

na al ı nmas ı  gerekmektedir. 

X — TEKN İ K KONSERVE BELGES İ : 

ihraç olunacak konservelerin 
teknik anlamda konserve oldu ğ u 
hususunun tevsiki için Et Bal ı k Ku-
rumundan bir belge al ı nmas ı  icap 
etmektedir. 

Her parti sevkiyattaki konser-
ve çe ş itlerinden al ı nacak numune-
lerin her biri için 50 TL. ücret öden-
mesi suretiyle yap ı lan bu belge 
verme i ş lemi basitle ş tirilmeli ve 
belgeler nominal bir ücret kar şı l ı -
ğı  verilmelidir. 

Yukar ı da belirtilen tavsiyelere 
uyulur ve ilâveten konservelerimiz 
tekrar konsinye ihraç listesine ko-
nulursa konserve ihracat ı m ı z bü-

yük ölçüde artacakt ı r. 
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Kaybeffiğ imiz De ğ erleri 

Kazanmak... 

Zerrin GÜÇ 

Kaybedilmi ş  de ğ erler deyimi, 
genellikle maddi kay ı plar' arama-
m ı za sebeb olacak. 

Ş öyleki, i ş çimizin döviz yerine 
yabanc ı  e ş ya getirmesi, belirlen-
mi ş  bir kay ı pd ı r da, bizzat en de-
ğ erli üretim eleman ı  olan i ş  gücü 
(Eme ğ in) d ış ar ı ya gitmesi, daha 
az önemsenir. 

Vas ı fs ı z emek, ülkemizde de 
üretime fazla bir katk ı da bulunma-
yan gizli i ş sizli ğ i art ı ran birer un-
sur olduklar ı  için, yokluklar ı , sevgi 
ve aile ba ğ lar ı na ı zd ı rap vermekten 

öte bir etki yapmad ı  çevrede. 

Ba ş lang ı çta vas ı fs ı z eme ğ in, 
muhacereti ile ba ş l ı yan bu i ş çi ha-

reketleri, vas ı fl ı  i ş çiyi de etkiledi. 

Az çok bir geçim imkan ı  oldu ğ u 
için, yeni bir hayat düzenine at ı l-

may ı  göze alam ı yan vas ı fl ı  i ş çi, d ı -

ş arr giden vas ı fs ı z i ş çilerin geli ş -

melerinde bizzat ispat ettikleri hal-
leri ile d ış  imkanlar ı  tan ı t ı rlar. 

Vas ı fl ı  i ş çinin çok oldu ğ u za-
manlarda, muhaceretleri fazla ö-
nemsemedik. Ancak, bu muhace-
retler artt ı kça, kalifiye eleman a-
zalmakta, endüstride geli ş im kay-
detmekte olan memleketimizde ise 
vas ı fl ı  emek ihtiyac ı  artmaktad ı r. 
Durum henüz devletin dikkatini çe-
kecek safhaya gelmedi. 

Demografi (nüfus) ilminde, 
muhaceret konusu incelenirken, ça-
l ış mak için d ış ar ı  giden insan mik-
tar ı , kan veren bir bünyenin, verdi- 
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ğ i kan miktar ı na benzetilir. Az ı  za-

rars ı z, fazlas ı  ise çok kötü sonuçlar 

verebilir. 

Biz vas ı fl ı  elemanlar ı m ı z ı  d ış a-
r ı  kaç ı rmakta devam edersek, kor-
kar ı m k ı sa bir süre sonra, gidenle-

rin kazand ı klar ı ndan çok daha fazla 
ücretler ödeyerek, d ış ar ı dan i ş çi 
ithâl edece ğ iz. Gerçi, bütün geri 
kalm ış  ülkeler gibi, büyük devlet-
leri taklit etmekle, büyüyece ğ imizi 
zannederek, i ş çi ithâlide gururumu-
zu okş arsa, belki kay ı plar ı m ı zdan 
ş ikayetçi olm ı yaca ğı z. 

Halen 500.000 i ş çimizin d ış ar ı -
da oldu ğ unu söylüyoruz. Yaz ı k ki, 

bu konuda kesin ve do ğ ru bilgi e-
dinmek mümkün de ğ il. Çünkü biz-
deki i ş çi muhacereti a ş a ğı dan yu-
kar ı ya bir gidi ş atla olu ş an, bat ı n ı n 
demokrasi anlay ışı , i ş çi haklar ı n ı n 
geli ş mesi gibi, ihtiyaçlar ı n yönetti-
ğ i bir davran ış t ı r. ()kış  ş ekli yönün-
den, çok arzulanan bir geli ş medir, 
ihtiyaç nedeni ile halk ı n uyanmas ı , 
yönelmesi, davranmas ı  v.s. Ancak 
bu hareketlerin zaman ı nda idrak e-

dilip yönetilmesi gerekliydi. Toplu 
davran ış lar ı n yönetime ihtiyac ı  o-
lur, do ğ al ba ş lam ış  olsa bile. 

Bizde toplum davran ış lar ı  ge-
nellikle yukar ı dan a ş a ğı ya bir gidi-
ş at takip etmi ş tir. 

İş çi haklar ı n ı , i ş çi istemeden, 

devlet kabul etmi ş , i ş çilere bu hak-
k ı  verdik demi ş tir. i ş çi temsilcile- 

ri ve sendikalar, i ş çilere, sahip ol-

duklar ı  haklar ı , rolünü iyi ez ıberli-

yememi ş  bir figüran gibi bir çok 

süflörlerin yard ı m ı  ile güçlükle an-

latmaktad ı rlar. 

i ş çi kabul etmedi ğ imiz 	i ş siz 

veya i ş inden ho ş nut olm ı yan vatan-

da ş lar ı m ı z ı n muhacereti devleti 

fazla ilgilendirmemi ş tir ba ş ta. 

Bir çok ki ş iler, ş ebeke ş eklin-

de çal ış an, doland ı r ı c ı lar ı n istisma-

r ı na u ğ ram ış lar, d ış ar ı da i ş  buldum 

diye gidip, sefil olmu ş lar, bir k ı sm ı  
turist olarak gitmi ş  ve i ş  bulup ko-

vuluncaya veya izin al ı ncaya ka-

dar çal ış m ış lard ı r. Bizi ilk önce ilgi-

lendiren Almanya'daki i ş çiler ol-

mu ş tur. Çünkü Alman hükümeti ve 

Say ı n Prof. Otto Neuloh gibi bilim 

adamlar ı , yabanc ı  i ş çileri tan ı mak 

için kendileri gayret göstermi ş ler, 

Türk i ş çilerinin döviz i ş lerinden, 

sigorta haklar ı na, aile münasebet-

lerine hatta din hocas ı  ihtiyaçlar ı -
na, çocuklar ı n okul problemlerine 

kadar, bir çok noktalarda onlar bizi 

uyarm ış lard ı r. 

Almanya'da Türkiye'den gider 

i ş çiler, Yugoslavya'dan gelen i ş çi-

lerden sonra ikinci kalabal ı k grubu 

te ş kil etmektedirler. 

Biz yaln ı z Almanya'ya i ş çi gön-

dermiyoruz. Belçika, Hollanda, Ka-

nada, Avusturalya, A.B.D., İ sviçre 

i ş çi gönderdi ğ imiz ülkeler aras ı n-

da yer almaktad ı rlar. 
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Üzülerek ş u noktaya temas et-
meliyiz ki, i ş çi hareketlerimizi etüt 
etmiyoruz. Sadece İş  ve i ş çi Bulma 
Kurumu'nun kay ı tlar ı  ile iktifa et-
mek zorunday ı z. Giden i ş çi vas ı fl ı  
m ı ? Vas ı fs ı z m ı ? Nereye gidiyor. 
Yer de ğ i ş tiren, i ş  de ğ i ş tiren i ş çi-
lerle ilgilenen hiç bir organ yoktur. 
Gitti ğ i yerde ne gibi ş artlarla kar-
şı la ş m ış t ı r? Problemleri aile sorun-
lar ı  nas ı l halledilmi ş  ve edilmekte-
dir v.s. Bunlar ı n ara ş t ı rmalar ı n ı  ya-
pan, i ş çi problem ve hareketlerini 
merkezden kontrol eden, takip e-
den bir te ş kilât yoktur. 

Ş imdi hükümeti 	ilgilendiren 
bir nokta var, Alman Bankalar ı nda 
250 Milyon Mark Türk i ş çisinin pa-
ras ı  yatmakta. Türk i ş çisinin pa-
ras ı n ı  vatan ı na göndermesi dileni-
yor. 

Almanya'da İ spanyol i ş çilerin-
den ba ş ka İ talyan, Yugoslav ve Yu-
nan i ş çiler paralar ı n ı  memleketle-
rine gönderiyorlar. 

Bizim her bir i ş çimiz bu 250 
milyon Mark'dan daha k ı ymetlidir. 
Ne yaz ı k ki fakirlik onlar ı  muhacir 
yapm ış  ve gittikleri yerlerde pek 
çok i ş çilerden daha çok çal ış t ı r ı l ı p, 
daha az kazanarak her ş eye gö ğ üs 
germek zorunda kalm ış lard ı r. 

Mahallin Türk resmi organlar ı  
ş ahsi vicdanlar ı  nisbetinde ilgilen-
mi ş  veya onlara kar şı  tamamen il-
gisiz kalm ış lard ı r. 

Gecikilmi ş  bir tedbir olmakla 
beraber, devlet i ş çinin gelirini Tür-
kiyeye çekmeye çal ışı yor. Her ş ey-
den evvel hükümet, d ış ar ı da çal ı -
ş an i ş çinin veya az gelirli bir çok 
vatanda şı n al ı n terleri para ile kur-
duklar ı  HASTAŞ ' ı  iflastan ve keyfi 
te ş ebbüslerden kurtarmal ı . Asri 
doland ı ric ı l ı k müessesesi denilen 
bu müessese iflas etti ğ i an yeni 
canlanmaya ba ş l ı yan sermaye pi-

yasam ı z için büyük bir darbe, iti-

mats ı zl ı k ve yüz karas ı  olacakt ı r. 
Bu devlet prestijidir. Yaln ı z bir i ş  
yeri i ş i de ğ il. 

Devlet i ş çiye i ş  ortakl ığı  vade-
derken bunu bir örnekle gösterme-
lidir. 

Kimse al ı n terini tehlikeye at-

mak istemez. İş çide bizim kadar 

hesap bilir. 

Kârl ı  i ş  amma ne? 

Kâr amma ne kadar? 

Bu gün rakkamlar, grafikler 
devri, her te ş ebbüs durumunu rak-
kamlarla kârl ı  oldu ğ unu ifade ede-
cek hale geldikten sonra taraftar 
bulur. Biz i ş çiye Mark ı n bu günkü 
her gün de ğ er kazanan k ı ymetin-
den daha büyük ve emin gelirler 

göstermek zorunday ı z. 

İ stanbul Üniversitesi İ çtimai-
yat Enstitüsünde bir süre misafir 
profosör olarak bulunan, Prof. Otto 
Neuloh'un bir konferans ı n ı  hat ı rl ı - 
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yorum. Almanya'ya gelen i ş çiler 
konusunda yap ı lan bu konferansta: 

Almanya'ya 1. cihan harbinden 
evvel Isveç ve Norveç gibi kuzey 
memleket insanlar ı  i ş çi olarak gel-
mi ş ler, bilâhare memleketlerine 
dönü ş lerinde teknik geli ş imde, bu 
i ş çilerin bilgi ve tecrübe yönünden 
çok faydalar ı  olmu ş . Bunlar genel-
likle a ğı r sanayinin bulundu ğ u yer-
lerde çal ış m ış lar, bu konularda k ı s-
men ihtisasla ş m ış lar. 

2. cihan harbine yak ı n İ sviçre 
ve di ğ er Avrupa devletlerinden de 
i ş çi alm ış lar fakat İ talya, i ş çilerini 
bir anla ş ma dahilinde gönderiyor-
mu ş . 4 çal ış ma konusu seçmi ş , oto 
sanayi, a ğı r sanayi, turizm endüs-
trisi, harp endüstrisi. 

	

İ talya i ş çisinin vas ı fs ı z 	i ş çi 
olarak gitmesini kabul etmemi ş  ve 
bütün i ş çileri için Almanyadaki fir-
malar taraf ı ndan 6 ayl ı k bir kursa 
tabi tutulmalar ı n ı  ş art ko ş mu ş . 

I ş çilere de gitmeden, gelince 
gittikleri i ş  konular ı nda çal ış acak-
lar ı n ı  ve d ış ar ı da kazand ı klar ı  para-
y ı  memleketlerine gönderip, çal ış a-
caklar' ise yat ı rd ı klar ı  takdirde, bu 
i ş lerde paylar ı  nisbetinde hissedar 
olacaklar ı n ı  gerekli plân ve te ş eb- 
büsleri yaparak anlatm ış lar. i ş çi 

kendine i ş i olarak ö ğ rendi ğ ini bile-
rek ö ğ renmi ş  ve biriktirmi ş . 

2. cihan harbi Mussolini İ tal- 

ya's ı na bir çok ş eyler kaybettirdi. 

Fakat plân ve programla yap ı lm ış  
bir i ş çi münasebeti; İ talya'ya bu 
günkü endüstrisini ve turistik ge-

li ş imi ıni sa ğ lad ı  v.s. 

Bütün bunlar gösteriyorki, i ş -

çi ihrac ı  s ı ras ı nda, iyi bir organi-
zasyonla üretim için çok gerekli o-
lan, e ğ itilmi ş  i ş  gücü, vas ı fl ı  ve 
tecrübeli emek kazanmak. 

Kapital temin etmek ve mem-
leketin malî portresinde çok önem-
li yer tutacak olan, döviz temin et-
mek mümkün. 

Çal ış mak için giden ki ş iler 
dönmelerini temin edecek bir idea-
le ba ğ lanm ış  olurlarsa, i ş  gücü ge-
ri döner, gelir geri döner, aile so-
rumsuzluklar ı  artarak bir çok aile 
ve yaln ı z çocuk problemi do ğ maz, 
kendi yerine kendinden sonraki bir 
vatanda şı na i ş ini terk etmek imkâ-
n ı  ile de, bir türlü devri e ğ itim ve 
tecrübe staj ı  kazan ı lm ış  olacakt ı r. 

Her ne türlü olursa olsun, i ş -
çimizin d ış ar ı da i ş  bulmas ı na se-
vinmi ş  olmam ı za ra ğ men onun ve 
çal ış mas ı n ı n yak ı ndan izlenmesi 
gerekti ğ ini zaman bize ö ğ retti. 

Zaman, bu ba şı boş , bal ı k ihraç 
eder gibi insan ihraç etmenin mah-
surlar ı n ı da, bize ö ğ retmeden, biz 
b uproblemleri görmeye çal ış mal ı -
y ı z. 

D ış ar ı daki Türklerin daha bir 
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çok problemleri var, okuldan, talk ı n 

verecek hocaya kadar. Bundan son-

ra anketlerle bu ihtiyaçlar ı  tesbit 
etmeliyiz. İş çiye bana gelirini getir 

demek yetmez. Bizim önce onlara 

gitmemiz lâz ı m. 

Uzun y ı llar, bir aristokratik im-

tiyaz gibi, maddi imkânlar ı  müsait 
ailelerin d ış  ülkelerde çok az ı  bir 
ş eyler ö ğ renerek okuyan bir çok 

tüketici çocuklar ı ndan, fakir halk 
tabakas ı na inen, d ış ar ı y ı  görme im-
kanlar ı  memleketin geli ş iminde 
çok önemli rol oyn ı yacakt ı r, onlar ı  
yurda döndürmek için devlet sos-

yal meskenler gibi konut problemi-
n:de ele almal ı  birkaç doland ı r ı c ı -
n ı n eline dü ş mü ş  i ş çileri, istismar 
edilmeden konut sahibi yapmal ı d ı r. 
Bir kaç ki ş iyi milyoner yapmak için 

: ş ç:lerimizi ürkütmiyelim, i ş çiyi 

her yönü ile dü ş ünerek yurda ça-

ğı rmal ı y ı z. 

26. Ekim. 1971 Köy saatinde 
radyo (Eski ş ehirin A ğ ap ı nar kö-
yünde Köyü Kalk ı nd ı rma Koopera-
tif:nin, baz ı  üyelerini çal ış mak için 
d ış ar: gönderdi ğ ini, bu üyelerin 
traktör ve tar ı m levaz ı mat ı  gibi kö-
yün ihtiyaçlar ı n ı  temin edecekleri-

ni) bildiriyor. 

Örnek bir davran ış , Köyü Kal-
k ı nd ı rma Kooperatifi, amaca yönel-

terek i ş çi gönderme problemini ele 

alm ış . 

Göktepe Sert Plâstik Boru Sa- 

nayii köylünün sulama i ş lerine pro-

jeler haz ı rlay ı p bunu köy saatinde 

de ğ erlendiriyor. 

Toprak-Su te ş kilât ı da köylüyle 

elele vererek güzel çal ış malar ya-

p ı yor. 

D ış  ülkelerde çal ış an i ş çileri-

mizi ve birikimlerini vatana kazan-

d ı rmak için de, böyle köylü ile dev-

letin el ele verip çal ış acaklar! bir 

te ş kilat kurmal ı y ı z. 

Giden nüfusun önemli bir mik-

tar ı  köylüdür. Türk köylüsü sa ğ  du-

yu sahibidir. Emin bir i ş i, sa ğ lam 

bir geliri olursa vatan ı na döner. 

Konut kredisi tan ı nd ı , bu hak- 

kullanmak isteyenlerin, kârl ı l ı k 

pe ş inde ko ş an in ş aat ş irketlerine 

es - r olmadan, kooperatif i ş lerini 

takip edecek, sosyal sigorta i ş  bir-

: ğ i ile çal ış acak bir te ş kilat ı n ku-

rulmas ı  gerekir. 

Bir yanda ziraat ve hayvanc ı l ı k, 

meyvecilik sorunlar ı  ve bu i ş lerde 

;al ış ma ğ a can atan bilgili merak!! 
insanlar, uygun tabii ş artlar mev-

it durur, biz köylünün kendi kendi-
sine te ş kilâtlar kurmas ı n ı  bekleriz. 

Bu tip te ş kilâtlar ı  kurmak için yar-

d ı mc ı  olacak mahalli toprak alt ı  ve 
toprak üstü etütleri en k ı sa zaman-
da yap ı p de ğ erlendirebilecek, ekip-
ler halinde çal ış acak kurulu ş lara 
ihtiyaç var. 

Sanayi Bankas ı ndan kredi bek- 
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liyen bir çok güzel projeler mev-
cut. Küçük kapitâllerle, geri dönü ş  
süresi çabuk olan i ş lerden, a ğı r sa-
nayie kadar. Yeni bulu ş lardan, d ış  
ülkelerce istenen patentlere kadar. 
Sermaye ar ı yor bu te ş ebbüsler... 
Sanayi Odas ı  banka ve devletin 
mü ş tereken kuracaklar ı  bir te ş ki-
lâtla kontrol veya idare edecekleri 
bir te ş ebbüse, d ış  kredi yerine, 
kendi i ş çimizin yabanc ı  bankalar-
daki birikimleri istekle akar. 

D ış  bankalardaki Türk i ş çisi 
birikimi sadece 250.000.000 Mark 
de ğ ildir. Bu yaln ı zca Bat ı  Almanya'-  

daki Türk i ş çisinin birikimi. İ sviç-
re, Hollanda, Belçika, Kanada, A-
vustralya hatta son zamanlarda İ s-

veç, Norveç'e bile giden i ş çilerimiz 
vard ı r. 

Emek ihrac ı m ı z ı n, bir kayb ı n 
geliri olarak, birikimlerini memle-
ketimize göndermelerini istiyorsak, 
Devlet Plânlaman ı n iyi etütlerle 

plânlay ı p, aktif bir organizasyonla 
her konuda halkla, i ş çiyle temas 
ve i ş birli ğ i yapacak bir te ş kilâta 
çok acele ihtiyac ı  var bu davan ı n. 

Dü ş ünüyor ve ümid ediyoruz. 
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Cemiyekili ğ'in Anlam ı  

«Mevlüna haftas ı  münase-
betiyle» 

Zeki ERG İ NSU 

   

Di ğ er sosyal ilimlerde oldu ğ u 
gibi iktisat ilmininde ünitesi insan-
d ı r Artmakda bulunan be ş eri ihti-
yaçlarla, iktisadi vas ı talar ı n istih- 
sali aras ı nda bir ahenk kurmak ik-
tisat ilminin ba ş l ı ca gayesidir. Bu 
itibarla insan, hem istihlâk hem de 
istihsal faktörüdür. Fakat insan, 
yaln ı z et ve kemikden ibaret de ğ il-
dir. Manevi bak ı mdan techiz edil-
memi ş , özgür ve e ş it olmayan in-
san mutsuzdur. Mutsuz bir toplum-
da, mutlu olmak imkâns ı zd ı r. Top-
lumda, her davran ışı n nedeni mut-
lu olmak iste ğ idir. Ya ş aman ı n ga-
yesi ise hazd ı r. 

Aristippos'a göre: insan ı 	in- 
san eden duygudur. Çevremizi dol- 
duran e ş yan ı n asl ı nda ne olduklar ı - 

n ı  bilemeyiz. Onlar, bizim için an-
cak bize göründükleri gibidir. Ya-
ş amakdan alabildi ğ imiz kadar zevk 
alal ı m. Ak ı l, duyular ı n sonsuz is-
teklerine kar şı  koymad ı r. Erdem, 
haz almakda ölçülü olmakd ıı  Ger-
çek haz sürekli oland ı r. Ona da bil-
gelikle var ı labilir. 

Mal edinme mücadelesi, ilk 
ça ğ da Kabil'in Habil'i öldürmesiyle 
ba ş lar. İ nsandaki sahip olmak arzu-
su, imkânlarlyla ters dü ş ünce bu-
nal ı mlar artm ış d ı r. Özgürlük, e ş itli-
ğ in doğ urdu ğ u bir kavramd ı r. İ n-
sanlar, e ş itlik içinde, özgür olduk-

lar ı n ı  dü ş ünmeden özgürdürler. İ n-
sanlar tarih boyunca özgürlük ad ı  
alt ı nda e ş itliklerini aram ış lard ı r. 

Ekonomide zenginli ğ in, Bürok- 
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raside mevkiin vesair imtiyaz!' du-
rumun verdi ğ i şı mar ı kl ı k neticesin-
de insan karde ş lerine ac ı  çektiren 
bu a ş a ğı l ı klar ı n, azalmas ı n ı  istiyor-
sak ho ş görürlük duygusunun top-
lumda yay ı lmas ı na yard ı mc ı  olma-
l ı y ı z. 

İ nsanlar ı n mutsuzlu ğ unu gö-
ren, büyük dü ş ünür Mevlâna ho ş -
görür olman ı n insan ı  mutlulu ğ a 
götürecek yol oldu ğ una inanm ış d ı . 
Me ş hur beyti, onu halk gözünde 
ulula ş t ı rm ış d ı r. 

Gene gel, gene 
Ne otursan ol, 
İ ster kâfir ol, ister ate ş e tap, 

ister puta, 
İ ster yüz kere tövbe etmi ş  ol, 
İ ster yüz kere bozmu ş  ol 

tövbeni 
Umutsuzluk ,kap ı s ı  değ il bu 

kap ı ; 
Nas ı lsan öyle gel. 

ilkel ya ş ay ış da, insanlar ı 	bir 
araya toplayan ve dayan ış maya 
sevk eden sebep istilâlar ve tabi? 
afetlerdi. İ nsan o ğ lu ça ğı m ı zda, ta-
biat kuvvetlerini kontrol alt ı na al-
may ı  ba ş ar ı nca, Toplum baz ı  özel-
liklerini kaybetmi ş dir. Örne ğ in: 
Ça ğı m ı z ı n insan ı , eskiye nisbeten 
daha çok özgür olmu ş dur. Fakat 
özgürlü ğ ünü kazanan insan toplum 

içinde yaln ı zl ığı n ezgisine u ğ ra-
m ış d ı r. Bu itibarla teknolojinin ge-
li ş di ğ i memleketlerde mutsuz ki- 

ş ilerin adedide artmaktad ı r. Bu tip 
insanlar, her ş eyi ö ğ renip bitirmi ş  
ve art ı k dünyada ya ş ama ğ a de ğ er 
hiçbirş ey kalmad ığı  kan ı s ı na var-
m ış  olanlard ı r. Bunlar, toplumdaki 
çirkinlikleri unutmak ve kendi 
mutsuzluklarmdan uzakla ş mak i-
çin toplumun d ışı nda ya ş amak is- 
terler. İ nsandaki ruhi 	dengesizli- 
ğ in nedenlerini ara ş t ı ran 	Vianal ı  
Dr. Sigesnund Freud (1856 - 1939) 
ş öyle diyor: insan ı  üç önemli iç-
güdü yönetmektedir. 

1 — Korunma içgüdüsü 
2 — Toplumculuk içgüdüsü 
3 — Cinsiyet içgüdüsü 

insanl ığı n bugün eri ş ti ğ i uy-
garl ı k sayesinde korunma ve top-
lumculuk içgüdüsü önemini kay-
betmi ş dir. Fakat, cinsellik içgüdü-
sü önemini hâlâ muhafaza etmek-
tedir. Çünkü bu içgüdü yeni do ğ -

mu ş  bir çocukda bile belirmekte-

dir. Örne ğ in: Parma ğı n ı  emen be-

bek bir ho ş lanma duyar. Cinsellik 
içgüdüsünü töresel yani ahlâld 

bask ı lar alt ı nda tutan toplumda, 
insan birçok hastal ı klara mâruz ka-

l ı r. Psikanaliz yöntemi ile, bu hap-
sedilmi ş  heyecanlar ı  birer birer 

bulup meydana ç ı kararak terbiye 

edip düzene koymak lâz ı md ı r. 
Böylece mutlulu ğ a eri ş mek 

imkân ı  has ı l olur. Mutlulu ğ a eri ş -

menin bir di ğ er yolunu «Egzistan-
siyalizm» öğ retisi ortaya atm ış d ı r. 
Türkçesi «Varolu ş çuluk» IBu ö ğ re- 
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tiye göre: Evrende kendi varl ığı n ı  
kendisi yaratan tek varl ı k, insan-
d ı r. 

insandan ba ş ka bütün varl ı k-
lar, var olu ş lar ı ndan önce yap ı l-
m ış lard ı r. Örne ğ in: A ğ aç a ğ açl ığı n ı  
kendisi yapamaz. Ama insan in-
safl ığı n ı  yapabilir. insan de ğ erle-
rini kendi yarat ı r, yolunu kendi se-

çer. Hayata anlam veren insand ı r. 
insana yol gösterecek, yeryüzün-
de kendisinden ba ş ka hiç bir ş ey 
yoktur. Bu itibarla insan, kendi 
kendini yaratt ığı  için özgür ve so-
rumlu olmak zorundad ı r. 

Ça ğ da şı m ı z Bertrand Russell 
(1872 - 1969), mutlulu ğ un ele ge-
çirilmesi adl ı  yap ı t ı nda, mutsuzlu-
ğ un ve mutlulu ğ un nedenlerini 
ş öyle inceliyor. 

1 — Mutsuzlu ğ un nedenlerin-
den biri, içe kapan ı kl ı kd ı r. Kendini 
günah i ş lemi ş  sayanlar, kendi ken-
dine tutkunlar, megalomanyaklar, 
kendi içlerine gömülmü ş lerdir. 
Bunlar için mutlulu ğ a kavu ş man ı n 
tek yolu, d ış  dünya ile ilgilenmek-
dir. 

2 — Baz ı  insanlar, her ş eyi 
öğ renip bitirmi ş  ve art ı k dünyada 
ya ş amaya de ğ er hiç bir ş eyin kal-
mad ığı n ı  zannederler. Buna «By-
ron mutsuzlu ğ u» denir. Bunlarda 
noksan olan, her ş eyi kolay elde 
etmekden do ğ an bir gayret nok- 

sanl ığı d ı r. Bu mutsuzlukdan kur-
tulmak için, içe kapan ı klar gibi, d ış  
dünyaya aç ı lmakd ı r. 

3 — Baz ı  insanlar ya ş amak i-
çin de ğ il, kcm ş ular ı ndan daha üs-
tün bir hayata eri ş mek için kavga 
etmektedir. 

Ba ş ar ı , mutlulu ğ un gerekle-
rinden biridir, ama bütün di ğ er ge-
reklerin harcanmas ı  pahas ı na elde 

edilmi ş se, çok pahal ı ya mal olmu ş  
demekdir. Buda mücadeleye de ğ -
mez. Gaye, en yüksek tepeye ç ı k-

mak de ğ il huzur içinde ya ş ayabil-
mekdir. As ı l dert, ça ğı m ı zda, ge-

reksiz yer ş i ş irilmi ş  bir rekabet 
felsefesiflin benimsenmi ş  olmas ı -
d ı r. Bu mücadelenin sonunda in-
san yorulur ve çal ış ma stoku tüke-
nir. Rekabet hastal ığı ndan kurtul-
mak için; insan, kom ş usunu çat-

latmakla de ğ il, yar ı nki kahvalt ı s ı n ı  
bulabilmekle mutlu olmal ı d ı r. 

Mutlu ya ş ama. daha çok sakin 
bir ortamda ye ş erir. 

4 — A şı r ı  yorgunluklar, insan ı  
tüketir. Örne ğ in: Büyük ş ehirler-
deki gürültü, yabanc ı larla s ı k s ı k 
kar şı la ş mak, i ş e yeti ş mek tela şı , 
i ş ini yitirme korkusu, karars ı zl ı k, 
duygusal tedirginlik, heyecan dü ş -
künlü ğ ü, v.s. 

Bu tür dertlerden kurtulmak i-
çin, her f ı rsatta k ı rlara ç ı kmak, yü-
rüyü ş ler yapmak, asüde yerleri 
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tercih etmelidir. Ak ı ll ı  insan dert-
teri üstünde oldu ğ u zaman dü ş ü-
nür, ba ş ka hallerde ba ş ka ş eyler 
dü ş ünür, geceleri ise hiçbir ş ey 
dü ş ünmez. 

5 — Haset yahut kibirli insan-

lar mutlu olamaz. Bu duyguyu, 
hayranl ı k duygusu etkisiz k ı lar-
iyiyi ve güzeli k ı skanmak yerine 
hayranl ı k duymak insan ı  mutlu ya-

par. 

6 — Günah duygusu, insan ı  
mutlu olmakdan uzakla ş t ı r ı r. Bir 
insan, marKA ğ a uygun olarak nele-
re inanaca ğı n ı  iyice ,kararla,,,3t ı rma-
l ı . Ne kadar küçük olursa olsun, 
mant ığ a uymayan inançlarla (kan ı -
tarla) sava ş ma'', onlar ı n etkisin-
den kurtulmal ı d ı r. Bütün bunlar ı n 
kayna ğı  çocuklukda al ı nan töresel 
ö ğ retimdir. Günah korkusunda, 
a ş a ğı l ı k bir ş ey, bir kendi kendine 
sayg ı  noksanl ığı  vard ı r. 

7 — Herkes taraf ı ndan hor-
!anmak, tekmelenmek korkusuda 
insan ı , mutsuz k ı lar. Bu tip insan-
lar, her yerde nankörlük, sertlik ve 
hainlikle kar şı la ş t ı klar ı n ı  yak ı n ı r-
lar. Oysa, olas ı l ı k yasas ı na göre, 
belli bir toplumda ya ş ayan kimse-
ler a ş a ğı  yukar ı  e ş it say ı da kötü 
davran ış la kar ş la ş abilirler. Bu 
hastal ığı n kökü, kendi de ğ erimizi 
oldu ğ undan büyük görmemizdir. 

Rusell'a göre mutlulu ğ umuz 

elimizdedir. Bunu sa ğ lamak 	için 

kendimizle u ğ ra ş mam ı z ve kendi-

mizi onarmam ı z gerekir. Fakat in-
san kendindeki hastal ığ a ço ğ u kez 

te ş his koymakdan yoksundur. Ken-

di içine gömülmü ş  insan ı n, d ış  
dünya ile ilgisi adeta kesilmi ş dir. 

Kibirli ve haset insan ı n yüksek-

den bak ışı  kendi ba şı na kald ı kça 

hiçbir zaman gözünün seviyesine 
inmiyecekdir. 

Netice : Psikolojik deprasyona 
girmi ş  insanlar ı n nispeti toplum-

da artt ı kça huzursuzluk yayg ı n hal 

alacakd ı r. Bunun di ğ er bir etkeni-
de ekonomik ve hukukidir. Örne-
ğ in: Milli gelirin ink ı sam ı nda sos-

yal adalet prensiplerine riayet e-
dilmiyorsa, fertlerin birbirleriyle 
münasebetierinde ve devletle olan 
ili ş kilerinde adalet ilkesi gözetil-
miyorsa o toplum has'Iad ı r. 

Huzursuz insanlar ı n, mutlulu-
lulu ğ una hizmet edecek yegâne te-
ş ekküller cemiyetlerdir. Bu itibar-
la cemiyetler faaliyetlerinde e ğ iti-

ci ve ö ğ retici bir program tatbik 
etmelidir. Muayyen bir e ğ itimden 
sonra meslek sahibi olan ki ş ilere, 

konferanslar ve di ğ er araçlar vas ı -
tas ı yla evrensel bilgiler vermek, 
geziler tertip edip yurd içini ve d ı -
şı n ı  tan ı mak imkânlar ı n ı  sa ğ lamak 
cemiyetler aras ı  münasebetleri 
geli ş tirerek karde ş lik sevgisini yo-
ğ unlaş t ı r ı p insâni duygular ı n yer- 
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le ş mesini sa ğ lamak gaye olmal ı -
d ı r. 

Cemiyetler, hernekadar ken-
dilerini toplumdan tecrit etmi ş  gi-
bi görünürlersede, cemiyetlerin 
artmas ı  asl ı nda bir toplumun ör-
gütlenmesidir. Yaln ı z, yöneticiler 
ve üyeler evrensel bir görü ş e sa-
hip de ğ ilse, erdem duygusundan  

yoksun ise i ş te o zaman toplum-
dan kcpma ba ş lam ış d ı r. Çünkü bir 

insan için övülmeye de ğ er yegâne 
ş ey erdemdir. Ondan ba ş ka bütün 

iyiler övülmeye de ğ il, be ğ enilme-
ğ e de ğ er. Bu itibarla erdemlik ve 
mutluluk temelleri üstüne kurulan 
cemiyetlerden te ş ekkül edecek 
toplum çok daha güçlü olacakd ı r. 
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KISIM : lia 

Küçük Milletlerce, Geri Kalm ış  veya Sanayile şmiş  
olmalar ı na göre, Takip edilen farkl ı  ticari 

Politika imkanlar ı  
(Geçen say ı dan devam) 

Mü ş terek Pazar fikri demir 
perde gerisi memleketlerin de dik-
katini çekmi ş  ve (COMECOM) un 
kurulu ş una zemin haz ı lam ış t ı r. 

2. Serbest Mübadele Bölgesi : 
Serbest mübadele bölgesi, mü ş te-

rek pazara nisbetle birbirlerine 
daha az kapal ı  bir mahiyet ta şı -
maktad ı r. Bir nevi basitle ş tirilmi ş  
bir gümrük birli ğ i karakterini ar-

zetmektedir. Üye olmayan mem-
leketlere kar şı  gümrük otonomi-
lerini muhafaza eden iki veya çok 
say ı da devletlerin aralar ı nda imza-
lad ı klar ı  bir anla ş maya istinat eden 
bu birlik; üye milletlerin men ş e 
memleketler ithalât ı  üzerinde ge-
rek miktar yönünden konulan teh-
ditleri, gerekse gümrük rejimlerini 
kald ı rmay ı  istihdaf etmektedir. 

ingilterenin yan ı nda Avrupa 

K ı t'as ı n ı n alt ı  küçük milletinin de 

i ş tirâk etti ğ i Avrupa Serbest Mü-

badele Bölgesi; üye memleketler 
için geni ş letilmi ş  bir piyasay ı  tem-

sil etmektedir. Meselâ İ sviçre için, 

müstehlik say ı s ı , böylece 10 mil-
yondan 100 milyona yükselmekte-
dir. AELE dahil devletlerin co ğ rafi 
da ğı l ış lar ı n ı n bu bölgenin müessi-
riyetini azaltt ığı n ı  da kabul etmek 
gerekmektedir. Yazar burada, bir 
bölgenin üye devletlerini birbirin-

den ay ı ran ekonomik mesafe (ya-
ni co ğ rafi mesafenin nakliye mas-
raflariyle çarp ı m ı ) ne kadar küçük-
se, bu bölgenin okadar daha avan-
tajl ı  olaca ğı na dikkati çekmektedir. 

3. Beynelmilel mahiyette çok 
tarafl ı  anlaş malar ı : Baz ı lar ı , üze-

rinde ençok durulan formülün, co ğ -
rafi yönden çok geni ş  bir tarzda 
ticari mübadelelerin serbestle ş ti- 

— 29 — 

pe
cy

a



IK T i S Al 

rilmesi (liberalizasyonu) oldu ğ u ve 
bunun da, hemen hemen bütün 
dünya devletlerinin aralar ı nda ya-
pacaklar ı  bir anla ş ma ile elde edi-
lebilece ğ i, fikrindedirler. Ezcümle 
GATT bu fikre uygun bir anla ş ma-
d ı r. 

Sanayile ş mi ş  küçük milletler, 
en ziyade müsaadeye mazhar mil-
let kayd ı  klozunun cihan ş umul tat-
bikinden has ı l olan gümrük vergi-
lerindeki indirimlerden istifade et-
mektedirler. Bu küçük milletlerin 
Kennedy Round müzakerelerinin 
asgari tanditlerle neticelenmesin-
de de menfaatleri bulunmaktad ı r. 
Ayr ı ca cihan ş umul çözüm yollar ı -
n ı n bulunmas ı nda, bölgesel diski-
riminasyonlara mani olma yönün-
den, fayda nı elhuzdur. İ sviçre, 
Kennedy Roundun tavsiye etti ğ i 
gümrük vergilerinde % 50 nisbe-
tinde bir indirimin istihdaf etti ğ i 
gayeyi tam olarak desteklemekte-
dir; kaza AELE'nin di ğ er devletleri 
de buna benzer bir durumu benim-
semi ş lerdir. 

Mü ş terek bir pazara veya ser-
best bir mübadele bölgesine dahil 
bulunma ile GATT'a i ş tirak etme, 
haddizat ı nda telif edilemiyecek 
hususlar de ğ illerdir. Çok tarafl ı  
cihan ş umul anla ş malara taraftar o-
lanlar, bölgesel gurupla ş malar ı  op-
timum alt ı  çareler olarak görmek - 
tedirler. Yani, elde edilmesi ve  

devam ettirilmesi çok güç olan 
beynelmilel serbestinin tam olarak 

i ş liyememesi halinde bölgesel gu-
rupla ş malar istifade edilmesi müm-
kün iyi bir formül olarak mütalaa 
edilmektedir. 

B — Çok geni ş  bir ekonomik 
çevrede küçük milletlerin menfaat-
lerinin himayesi; Çok geni ş  bir pi-

yasaya i ş tirak eden sanayile ş mi ş  
küçük bir millet, bundan bir men-

faat elde ediyorsa da ş üphesiz tec- 

rit edilmi ş  halde 	kalm ış  olsayd ı  
kar şı la ş m ı yaca ğı  tehlikelere 	mu- 

hatap kalacakt ı r. Bu tehlikeler ne-
ticede iki noktada toplanabilir. 

— Ekonomik tehlike : Toplu-
la ş ma temayülü ; 

— Siyasi tehlike : Bölge için-
de hakimiyet. 

1 — Toplulaama temayülü 

Her ekonomik çevrede, fiili 
ve mukadder kalk ı nmada imtiyaz!' 

noktalar vard ı r. 

François Perrcux bu noktalar ı  
ş öyle s ı ralamaktad ı r : 

— Ağı r sanayi istihsal mer-
kezleri; 

— Trafik kav ş aklar ı  ve büyük 

limanlar; 

— Mali finansman kaynaklar ı . 

Bu merkezler, ba ş ka yerlerde 
elde edilemiyen avantajlardan is- 
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engeller kald ı r ı l ı rsa, bu merkezler 
tabiatiyle di ğ er bölgelere nisbetle 
daha çabuk geli ş ecektir. Ancak, 
Kurt Rotechild'in de i ş aret etti ğ i 
üzere, bu temerküz merkezleri u-
mumiyetle büyük memleketlerde 
bulunmaktad ı r. Mü ş terek bölge 

içinde küçük milletler; bilhassa 
kritik bir pozisyonda bulunuyorsa, 
sermaye ve fertlerin serbestçe ha-
rekat ı  temin edilmi ş se ve bölgesel 
kalk ı nma politikas ı  yeni ş ekliyle 

ayn ı  anda öngörülmemi ş se, daha 

ziyade bir dayan ış ma bölgesi ol-
maktan ileri gidemiyeceklerdir. 

2 — Bölge içinde hökimiyet 

Bir bölge içinde, büyük dev-
letler, mü ş terek kararlar ı n al ı n ışı n-

da küçük milletlere hakim olmaya 
çal ış maktad ı rlar. Bu durumda, bir 
plan üzerinde elde edilen küçük 
bir hakimiyet, di ğ er bir sahada 
daha büyük hakimiyetlere sebebi-
yet vermiyecek midir? 

Bu tehlike, hususiyle, enteg-
rasyonun kuvvetli oldu ğ u devirler 
de daha bariz olacakt ı r. Ancak ka-
rarlar ittifakla al ı nd ığı  müddetçe, 
ortakl ı kla ilgili hususlarda hiçbir 
ihtilaf olm ı yacakt ı r. Fakat, oylama 
ekseriyet usulüne göre yap ı ld ığı  
takdirde, mü ş terek kararlarda kü-
çük milletlerin bask ı s ı , tabiatiyle, 
çok zay ı flayacakt ı r. Mesela, Avru-
pa Mü ş terek Pazar' ı n ı n geçici dev-
resinden sonra Lüksemburg, ekse- 

riyet kararlar ı nda, 17 rey'den an-
cak 1 rey'e sahip olacakt ı r. Bu du-
rumda Lüksemburg, Benelüx ittifa-
k ı na dayanarak, noktai nazar ı n' da-
ha iyi müdafaa etme yolunu seçe-
cektir. Ancak entegre bir bölgenin 
bütün üyeleri böyle bir imkana 
ba şvuracak durumda de ğ ildirler. 

C —Mübadeleler üzerindeki 
neticeleri: Sanayile ş mi ş  küçük 
milletlerin ticaret politikalar ı  ş üp-
hesiz mübadeleleri üzerindeki et-
kilerini gösterecektir. Fakat neti-
celeri, tedbirin bölgesel bir anla ş -
ma veya cihan ş umül bir liberali-
zasyon imkan ı  içinde al ı nm ış  olma-

s ı na göre de ğ i ş ecektir. 

1 — Beynelmilel çevre içinde 

Gümrük tanditleri ve konten-
janlar, beynelmilel bir anla ş maya 

müsteniden azalt ı ld ığı  takdirde, 

mübadeleler, ayn ı  ş ekilde, bütün 
devletler için de te ş vik edilmi ş  gö-

rünecektir. Ancak burada, iki husu-
su dikkate almak gerekmektedir : 

a) K ı ymetlerine nisbetle mal-
lar ı n ağı rl ığı  

Yükte hafif pahada a ğı r mallar 
uzun mesafeli nakillere di ğ erlerine 

nazaran daha müsaittir. Gümrük 
resimlerinde yap ı lacak umumi bir 
indirim halinde, nisbeten yükte 
hafif pahada a ğı r mallar ı n bilhassa 
ihracatç ı s ı  olan sanayile ş mi ş  kü-
çük milletler; ihraç imkanlar ı n ı n 
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müsait bir hale geldi ğ ini, buna 
mukabil a ğı r mallara müteallik it-
halat ı n ı n ise nisbeten ayn ı  kald ığı -
n ı  göreceklerdir. 

b) K ı ymet tarifesi değ iş ikliğ i 

Kennedy müzakerelerinde he-
nüz bir neticeye ba ğ lanam ı yan bu 
husus bir disparite meselesidir. 
Bir tarife üzerinden yap ı lacak 0/0 
50 nisbetinde bir indirim; U. S. A. 
da oldu ğ u gibi yüksek veya birçok 
küçük milletlerde uygulanan düş ük 
gümrük resimlerine tatbik edilecek 
olursa neticeler tabiatiyle farkl ı  
olacakt ı r. Bu vergiler, birinciler 
için himayeci halbuki ikinciler için 
ise ancak sembolik mahiyettedir. 
Küçük milletler ancak, rakip büyük 
milletlerin gümrük tarifeleri k ı ymet 
olarak, hakikaten dü ş ük olursa, ti-
caretin liberalizasyonundan istifa-
de edebilirler. 

2 	Bölge içinde 

Küçük bir milletin bir bölgeye 
giri ş i halinde; Jacob Viner'in güm-
rük birli ğ i nazariyesinde tarif etti-
ğ i üzere, mübadeleler yarat ı c ı  ve 
yön de ğ i ş tirici olarak iki neticeye 
sebebiyet verecektir. 

— Yarat ı c ı  netice; dahili da-
hili gümrük vergilerinin ilgas ı  so-
nucu bölgeye dahil üyeler aras ı nda 
teessüs edecek munzam mübede -
!erin do ğ uş udur. 

— Yön de ğ i ş tirici netice ise; 

di ğ er dünya milletleriyle olan mü-
badeleler yerine bölgeler aras ı  
mübadelelerin ikannesidir. 

1964 aral ı k ay ı nda, gümrük 
vergileri, AELE bünyesinde % 60 
nisbetinde indirilmi ş ti. Bu duru-
mun İ sviçre'nin ticareti üzerindeki 
neticelerini incelemek enteresan 
olacakt ı r. 

— Yarat ı c ı  netice : Avrupa 
serbest mübadele bölgesi dahilin-
de 1959-1964 devresinde, İ sviçre 

ithalat ı n ı n hissesi, yekün ithalat ı -
n ı n % 12,9 dan % 15 e ula ş m ış , 

ihracat ı  ise nisbet olarak % 16,5 
den % 19,50 ye yükselmi ş tir. 

— Yön de ğ i ş tirici netice : Bu 
hususun, bütünüyle, Mü ş terek pa-
zar ile İ sviçre aras ı ndaki münase-
betlere etkisi olmam ış t ı r. Fakat ve 
bilhassa deniz a şı r ı  ülkelerle olan 
münasebetlerde kendini hissettir-

nni ş  ve i ş tirak hissesi ithalâtta 
26,9 dan % 23 e, ihracatta ise 0/0 

43,6 dan % 40 a dü ş mü ş tür. 

Hadiselerin daha aç ı kl ı kla de-
ğ erlendirilebilmesi için ş üphesiz, 

1959-1964 devresinde, İ sviçre tica-

retini etkileyen di ğ er faktörlerin 

de tefrik edilebilmesi laz ı m gel-

mektedir. Tabiatiyle, bu devre zar-
f ı nda takriben İ sviçre'nin ithalat ı -
n ı n °A 90 ve ihracat ı n ı n da % 60 
nisbetinde artm ış  olmas ı  hususu- 
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nu, münhas ı ran A.E.L.E. ye üye ol-
man ı n sebebiyet verdi ğ i iddia edi-
lemez. 

il — Geli ş mekte olan küçük 
milletlerin ticaret politikas ı  

Geli ş mekte olan memleketler, 
ticaret politikalariyle s ı k ı  ili ş i ğ i 
bulunan ödeme bilânçolar ı nda vuku 
bulan muvazenesizliklerden endi ş e 
duymaktad ı rlar. 

A — Ödeme bilançosu muva-
zenesizli ğ i 

Geri kalm ış  devletlerin ticaret 
bilançosu pasiftir; zira ithalâtlar ı -
n ı n da ğı l ı m ı  imkans ı z, ihracatlar ı  
ise ucuzdur. 

1 — Tevzii, da ğı l ı m ı  mümkün 
olmayan ithalat 

Geli ş mekte olan milletler it-
halatlar ı n ı , geli ş mi ş  devletler ka-
dar rahatl ı kla azaltamazlar. istikrar-
l ı  bir ekonomiye sahip olmayan mil-
letler için bütün ithalat tanditleri 
esasl ı  mahrumiyetlere sebebiyet 
verdi ğ i halde; her ş eye sahip istik-
rarl ı  devletler için, bir miktar zec-
rili ğ in hiçbir etkisi hissedilmemek-
tedir. Geli ş mekte olan memleket-
ler; halen çok dü ş ük bir hayat se-
viyesine sahip olduklar ı  cihetle, 
ne istihlak mallar ı  mübayaalar ı n ı ,  

ne de milli ekonominin geli ş imine 

ve dolay ı siyle istikbalde istihlak 

mallar ı  mübayaas ı n ı n azalt ı lmas ı na 

imkan verecek istihsal vas ı talar ı  
ithalât ı n ı  k ı s ı tlayacak güçte 

dirler. 

Bu vaziyette, geli ş mekte olan 

küçük milletlerin durumu, geri kal-

m ış  büyük devletlere nisbetle da-
ha da kötüdür. Bu konuda Rena 
Gendarme ve Karl Schiller ş u hu 

suslara de ğ inmektedir : 

— Hindistan ve Pakistan gibi 

geli ş mekte olan büyük memleket-
ler istihsal vas ı talar ı  ithal etmek - 
tedirler. Bu memleketler, e ğ itici 

himayecili ğ i geli ş tirmek gayesiyle 

istihlak mallar ı  milli endüstrisini 

karmaya çal ış maktad ı rlar. Zira pi-

yasa geni ş  oldu ğ undan seri istitı -
selle ilgili maliyette fiat dü ş ü ş ü 
tam manasiyle gerçekle ş mektedir. 
Böylece istihsal edilen mallar ı n it-

halat ı  tedrican azalmakta ve hatta 
ihracata geçilecek gün yakla ş mak-

tad ı r. 

— Seylan gibi geli ş mekte o-
lan küçük milletler ise, ayn ı  avan-
tajlara sahip bulunmamaktad ı r. Mil-
li piyasalar ı n ı n küçüklü ğ ü sebebiy-
le bu milletler, seri istihsal ş artla-
r ı ndan istifade ederek, gümrük ba-
rikatlar ı  arkas ı nda istihlak malla-
r ı  istihsalini geli ş tirememektedir-
ler. Bu sebeplerle de daha ziyade 
serbest mübadeleye kaymakta ve 
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birkaç bran ş ta, bilhassa zirai istih-
salde, ihtisasla ş maktad ı rlar. 

Böylece, geli ş mekte olan kü-
çük milletler çok nazik bir pozis-
yonda bulunmaktad ı rlar. Zira eko-
nomileri nisbeten daha basit oldu-
ğ undan, geri kalm ış  büyük devlet-
lere nisbetle daha çok itharet yap-
mak mecburiyetindedirler. 

2 — Ucuz fiatla ihracat 

Geli ş mekte olan memleketler 
ham madde ihracatç ı s ı d ı r. Herkes, 
asgari 1952 denberi, ham madde 
fiatlar ı n ı n mamül madde fiatlar ı na 
nisbetle, bütün dünyada, aleyhte 
oldu ğ unda ittifak etmektedir. Mü-
badele terimi geli ş mekte olan bu 
memleketler için, her geçen gün, 
gayri müsait bir deyim halini al-
maktad ı r. Bu memleketler, belli 
miktarda mamül maddeyi elde ede-
bilmeleri için daima ş u veya bu 
tarzda çok daha büyük miktarlarda 
ham madde satmaya mecburdurlar. 

Geli ş mekte olan küçük millet-
ler için aleyhte durum, bilhassa 
geri kalm ış  büyük devletlere nis-
betle daha aç ı k bir ş ekilde görül-
mektedir. Büyük devletlerinki - 
ne nisbetle daha iptidal bir 
mahiyet arzetmekte ve bu mil-
letler ticari mübadelelerin sar-
s ı nt ı lar ı ndan daha ziyade ,mütees-
sir olmaktad ı r. 

Hakikaten, geli ş mekte olan 
küçük milletler münhas ı ran ham 
madde ihracatç ı s ı d ı rlar. 	Halbu- 
ki geri kalm ış  büyük 	devlet- 
ler bunun yan ı nda az çok mamül 
madde satabilmektedirler. Hint Bir-
li ğ i, meselâ % 40 nisbetinde ham 
madde ihraç etmektedir. ihraç etti-
ğ i mamül mallar aras ı nda bilhassa 
tekstil, daha az bir nisbetle olmak-
la beraber elektrikli vantilatörler, 
diki ş  makineleri ve bisiklet gibi 
mallar yer almaktad ı r. 

B — Geli ş mekte olan küçük 
milletlerin ticari politika imkünlar ı  

Ödeme bilânçolar ı ndaki denge-
sizliklere çareler bulmak için, ge-
li ş mekte olan küçük milletler, üç 
avantaj sa ğ layabilerek bölgecili ğ i 
dahi dü ş ünmektedirler. Ş öyle ki; 

1 — Bu husus sanayile ş me 

yolunu açacakt ı r. Böylece, Laos, 
Cambodge, Viet-Nam ve Tailande; 
Rene Gendarme'n ı n dedi ğ i gibi, 
kendi aralar ı nda grupla şı rsa, sanayi 

daha kolayl ı kla yerle ş ip geli ş ebile-

cekti r. 

2 — Alt yap ı  yat ı r ı mlar ı n ı n 

rantabilitesi düzelecektir. Dakar-
Niger demiryolu ile Dakar lima-
n ı ndan, Mali ile Senegal aras ı nda 
vuku bulan bölünmeden dolay ı  kâ-
fi derece istifade edilemedi ğ inden 
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bu tesisler çok pahal ı ya mal olmak-

tad ı r. 

3 — Gerek kaynaklar ı n kulla-

n ı lmas ı nda olsun, gerekse çok az 
de ğ i ş mekle beraber nüfusun bes-
lenmesi konusunda olsun, tali i ş -
letmelerin teessüsüne imkanlar ha-
z ı rl ı yacakt ı r. Fakat baz ı  hususlar, 
geri kalm ış  bu devletlerin bölgeler 

halinde te ş kilatlanmas ı n ı  güçle ş tir-

mektedir. Bu hususlar ikidir : 

1. Ekonomik olanlar; 	sanayi- 
le ş mi ş  devletlerde oldu ğ u gibi, nü-
fusun ençok geli ş mi ş  bölgelerde 
toplanmas ı  korkusu. 

2. Siyasi olanlar; genç millet-
lerde a şı r ı  milliyetçilik 	duygusu. 
Çok rasyonel baz ı  sanayi tesisleri-
nin, bölge içinde kom ş u bir devlet-
te kurulu ş una di ğ er devlet, birçok 
hallerde kolayl ı kla r ı za gösterme-
mektedir. 

Bölgeler tesisindeki imkans ı z-
l ı klar kar şı s ı nda, geli ş mekte olan 
küçük milletler bu kere, ithalat 
vergileri ve ihracat kurlar ı  üzerin-
de oynamak suretiyle ödeme bilân-
çolar ı ndaki muvazenesizli ğ i gider-
meye çal ış maktad ı rlar. 

1 — ithalat vergileri 	üzerin- 
deki i ş lemler : 

Miktar yönünden herhangi bir 

tehdide gi ,tmeksizin, iki husus ge-

li ş mekte olan küçük milletlerin it-
halat yüklerin' azaltabilmektedir. 

Bu iki husus, paras ı z istihlak ve 

teçhizat kredisidir. 

a — Paras ı z istihlak : 

Geli ş mi ş  memleketler geli ş -

mekte olan bir k ı s ı m memleketlere 

istihlak mallar ı n ı  bedava temin e-

debilmektedirler. Mesela, ikinci 
dünya harbinden sonra, Amerikan 

Birle ş ik Levletlerinin, dünyan ı n di-

ğ er fakir milletlerinin yard ı m ı na ko-

ş abilmek için, birçok defalar, hu-

bubat fazlal ı klar ı n ı  sat ı n ald ığı  bi-

linmektedir. Ba ğış  ekonomisi, gü-
nümüzün beynelmilel münasebet-
lerinde ciddi bir mevki alm ış  bu-

lunmaktad ı r. İ ktisatç ı  Pierre Mou-
ssa, Amerikan ı n bu tarz yard ı mlar ı -
n ı n senelik 1 milyar dolar ı n, Bat ı  
Avrupa memleketlerininkinin ise 
500 milyon dolar ı n üstünde oldu ğ u-
nu tahmin etmektedir. 

b — Teçhizat kredisi : 

Senede, geli ş mekte olan mem-
leketlere yap ı lmakta olan yat ı r ı m-
lar asgari 30 milyar dolar olarak 
değ erlendirilmektedir. Ş üphesiz 
mahalli tasarruflar, geri kalm ış  
memleketlerde, gelirin dü ş ük ol-
mas ı  sebebiyle zay ı ft ı r. 

Bundan da yabanc ı  teçhizat 
kredilerinin zaruri oldu ğ u ~as' 
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ç ı kmaktad ı r. Bu ödünçler, faiz ve 
amortismanlar ı n ı n, tasfiye için, 
ileride ticari bilânçoya intikali se-
bebiyle, ba ğış a nisbetle birtak ı m 
mahzurlar tevlit etmektedir. Bu-
nunla beraber, gerek bat ı l ı  ülkeler-
de, gerekse Sovyetler blokundaki 
tecrübeler, bugün için, umumiyet-
le daha iyi kullan ı lm ış  ödünçlerin 
ba ğış a tercih edilmesi, yönünde 
geli ş mektedir. U.S.A. bat ı  Avrupa 
devletleri ve Rusya d ışı nda Dünya 
Bankas ı  taraf ı ndan ve Birle ş mi ş  
Milletler özel fonundan da mühim 
ikrazlarda bulunulmu ş tur. 

2 — ihracat kurlar ı  üzerinde 
i ş lemler : 

Ham madde fiatlar ı ndaki dü ş -
meler, geli ş mekte olan memleket-
lerin ödenme kapasitelerini ciddi 
surette tehlikeye sokmaktad ı r. 
Kaynaklar ı n ı n % 90 n ı  tropikal 
mahsul ihracat ı ndan ne ş et eden 
CAMEROUN misali mânal ı d ı r. Bu 
memleket, 1959 da 8,1 milyar CFA 
frank k ı ymetinde 53.000 ton kakao 
ihraç etmi ş tir. Halbuki 1960 da 

10 fazlasiyle 59.000 ton kakao 
satt ığı  halde ancak, % 12 noksa-
niyle, 7,1 milyar CFA frank elde 
edebilmi ş tir. Bu dü ş me temayülü-
ne kar şı  koymak için geri kalm ış  
ülkeler iki imkândan faydalanmak-
tad ı rlar. 

a — ihracat Kontenjanlar ı  : 
Ham madde fiatlar ı nda bir 

dü ş me varsa, dünya piyasas ı nda 
bu mallar ı n arz ı  talepten fazlad ı r 
demektir. Bu durumda fiatlar ı  tu-
tabilmek için geri kalm ış  devletle-

rin ba ş vuraca ğı  çare, arz ı  azalt-

maktad ı r. 

Bu maksatla bu ğ day, ş eker, 

kahve ve kalayda oldu ğ u gibi ham 
maddelerle ilgili beynelmilel ant-

la ş malar düzeni içinde, her ihra-

catç ı ya bir kontenjan tefrik olun-
makta ve böylece müsbet baz ı  so-
nuçlar elde edilmektedir. Bununla 
beraber ve hususiyle ş u üç nokta-
da çok ciddi tehlikeler do ğ makta-

d ı r. 

1. Müstahsil devletlerin i ş ti-

râki çok yüksek bir kontenjan ta-

vizi bahas ı na temin edilmi ş se; 

2. Politik güçlükler i ş birli ğ ini 

durdurmu ş sa (Küba ve U.S.A. ara-
s ı ndaki ş eker anla ş mas ı  gibi); 

3. İ thalâtç ı 	ve 	ihracatç ı lar, 

tesbit edilen fiat meselesinde an-

la ş amam ış larsa (1953-1959 tarih-

leri aras ı nda ingilterenin bu ğ day 

anla ş mas ı  d ışı nda kalmas ı ). 

Böylece ana ham maddeler 
üzerindeki anla ş malar yolunun bir 
tak ı m oyunlardan uzak olmad ığı  
görülmektedir. Bu itibarla geri kal-
m ış  devletler, ihracat fiatlar ı nda 
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istikrar temin için daha emin bir 
yol takibe mecburdurlar. 

b — istikrar fonu 

Ana maddelerde fiat istikra-
r ı n' temin fonu fikri, ilk defa, 1964 
y ı l ı nda, Cenevre'de Dünya Ticaret 
ve Kalk ı nma Konferans ı nda müda-
faa edildi. 1945 den 1964 e kadar 
Birle ş mi ş  Milletlerde, geri kalm ış  
devletlerin üye say ı s ı  31 den 77 e 
yükselmi ş tir. Birle ş mi ş  Milletler 
üye tam say ı s ı n ı n % 70 ne sahip 
ve fakat bütçesinin ancak % 15 
ine i ş tirak eden milletler, fiat dü-
ş ü ş lerine bir son verilmesi husu-
sunda arzular ı n ı  kesinlikle ifade 
etmi ş ler ve bu maksatla da a ş a ğı -
daki hususlar öngörülmü ş tür. 

1. Bahis konusu mallar ı n ve 
i ş tirak edecek devletlerin say ı s ı n ı  
art ı racak yönden ana maddeler ü-
zerinde mevcut ba ğ lant ı lar ı n göz-
den geçirilmesi. Hatta Cenevre 
konferans ı nda al ı nan bir kararda 
ana maddelere müteallik ba ğ lant ı -
larla ilgili genel bir antla ş man ı n 
haz ı rlanmas ı  da söz konusu olmu ş -
tur. 

2. Geli ş mekte olan ülkelerin 
ihracat gelirlerindeki dalgalanma-
lar ı n telafisine hizmet edecek bey-
nelmilel bir istikrar fonunun te ş -
kil edilmesi, 

ilerlemi ş  her memleket milli 

gelirinin net asgari % 1 ne ula ş an 

mali kaynaklar ı n ı  geli ş mekte olan 

devletlerinin emrine tahsis etmek-
te geyret gösterecektir. 

Bir müddet önce Andre Marc-
hal, ana madde fiatlar ı n ı n istikrar ı  
konusunda tereddütlerini ifade et-

mi ş tir. Sanayile ş mi ş  milletlerin, 

ilk istihsal safhas ı nda bulunan 

memleketlerden iptidai madde te-
darikinde gittikçe azalan bir tema-
yül mevcudiyetini hissetmi ş tir. Bu 

temayül ye geli ş imin sebebini, ta-
bii ham maddeler yan ı nda, yeni 
sentetik iptidai maddelerin do ğ u-

ş una imkân haz ı rlayan teknik te-
rakkiye ba ğ lamaktad ı r. İ mdi mü-
kemmel bir organizasyon ile, ana 
maddelerin fiatlar ı  istikrarl ı  ve 
yüksek bir seviyede tutuldu ğ u tak-

dirde tabii maddelerin yerine, sen-
tetiklerinin ikamesi keyfiyeti daha 
da çabukla ş t ı r ı lm ış  olacakt ı r. Bu 
durumda geri kalm ış  memleketler, 
mevcut piyasalar ı n ı n gittikçe azal-
d ığı n ı  görecklerdir. Elbetteki uy-
gun fiatlarla satacaklard ı r. Fakat 
gittikçe daha az satacaklard ı r. Ne-
tice olarak, Andr Marchal, iki 
noktada bir tefrikin yap ı lmas ı  ve 
bu iki hususun da birbirlerinden 
farkl ı  muamele görmesi laz ı m gel-
di ğ i teklifinde bulunmu ş tur. 

— İ kâmesi olmayan istihlak 
maddeleri; 
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— Bir de ğ i ş ikli ğ e müsait ip-

tidai maddeler. 

İ stihlâk maddelerinin 	fiatlar ı  
stabilize edilebilir. Fakat iptidai 

maddeler için ise ba ş ka bir ted-

birin al ı nmas ı  lâz ı md ı r. Bu da ge-

li ş mekte olan memleketlerin ken-

di bünyelerinde yapacaklar ı  de ğ i-
ş iklikle mümkündür. Geri kalm ış  
devletlerin ham maddeler için en 

iyi piyasa geri kalm ış  devletlerin 
bizzat kendileridir. 

İ stihlâk maddeleri 	d ışı ndaki 
sat ış lardan elde edilecek gelirler 
ve d ış  yard ı mlar sayesinde de ge-
ri kalm ış  milletler, böylece sana-
yileş me yolundaki gayretlerini 

gerçekle ş tirebilme imkânlar ı na sa-

hip olabileceklerdir. 

NET İ CE 

Küçük milletler uygulayacak-
lar ı  ticaret politikalariyle di ğ er 
devletlerin, iktisaden hâkimiyetle-

ri alt ı na almaya matuf tehdit ve 
tehlikelerine kar şı  koymakta dire-

neceklerdir. Ancak bu milletlerin 
tutumlar ı , ait olduklar ı  sanayi ve-
ya geri kalm ış  memleketler grup-
lar ı na göre, tabiatiyle de ğ i ş ecek-
tir. 

— Beynelmilel mübadele ser-

bestisinin tesisindeki 	im- 

kâns ı zl ı klar sebebiyle, sa- 

nayile ş mi ş 	memleketler 

grubuna 	dahil 	birinciler, 

bölgeler 	halinde, 	kendi 

aralar ı nda grupla ş acaklar-

d ı r. 

— İ kinciler, yani geri kalm ış  
memleketler ise, her ana 

ham madde için anla ş ma-

lar akti yolunu denedikten 

sonra beynelmilel kurulu ş -

lardan, ihracat 	gelirlerin- 

deki dalgalanmalar için, 

mali yard ı m talep edecek-

lerdir. 

Bu tutumlar ı n ı n, bat ı l ı  mem-

leketlerin iç bünyelerinde meyda-

na gelen geli ş me ve münasebet-

lerle bir benzerlik arzetmesi husu-

suna ş a ş mamal ı d ı r. Ezcümle : 

— Bir bölge içinde grupla ş -

m ış  ileri küçük milletlerin 

durumu, milli sanayi kar-

teline tekabül etmektedir. 

— Geli ş mekte olan küçük 

milletlerin beynelmilel te-

ş ekküllerden mali yard ı m 

talebi ise, Bat ı 'da çiftçinin 

hükümetlerine rnüracaatla 

himaye ve yard ı m talep 

etmesi hususuna benze-

mektedir. 

Her seviyede, kuvvetli ve za-

y ı f olan milletlerle 'kar şı la şı lmak- 

- 38 — 

pe
cy

a



DER G I S I 

«Revue Economique et Sociale» 
nin Temmuz 1966 nüshas ı nda yer-
alan «La politique commerciale 
des petites nations» ba ş l ı kl ı  konu-
dan Türkçeye çevrilmi ş tir. 

ta ve her yerde küçükler durumla-

r ı n ı  nnüdafaaya çal ı smaktad ı rlar. 

Bu, küçük milletlerin hakk ı d ı r ve 

onlar ı n bu haklar ı na sayg ı  göste-
rilmesi de büyüklerin vazifesidir. 

Çeviren : Ayhan AGUN 

O 
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Devlet Memurlar ı  
Yardımlaşma Kurumu 

Hüsamettin TUNCAY 

657 say ı l ı  Devlet Memurlar ı  
Kanununun 1327 say ı l ı  Kanunla 
de ğ i ş ik 190. maddesinde; 

«Devlet memurlar ı n ı n ek sos-
yal sigorta, konut, dinlenme kamp-
lar ı  ve di ğ er ihtiyaçlar ı n ı  karşı la-
makta yard ı mc ı  olmak, tasarrufla-
r ı n ı  yurd kalk ı nmas ı na yararl ı  ola-
cak verimli sahalarda de ğ erlendir-
mek üzere en geç bir y ı l içinde 
ç ı kar ı lacak özel bir kanunla - Dev-
let Memurlar ı  Yard ı mla ş ma Kuru-
mu - kurulmas ı  ve bu Kurum'a, Or-
du Yard ı mla ş ma Kurumu üyeleri 
d ışı ndaki bütün Devlet memurlar ı -
n ı n dahil olmas ı » öngörülmü ş tür. 

Kanunda belirtilen bir y ı ll ı k 
sürenin dolmas ı na fazla bir zaman  

kalmam ış  oldu ğ u gözönüne getiri-

lirse, an ı lan Kurum'un kurulu ş unun 

gecikece ğ ine muhakkak nazariyle 

bak ı  I maktad ı r. 

31.7.1970 gün ve 1327 say ı l ı  
Kanunun gerekçesinde «Memur 
Yard ı mla ş ma Kurum»unun vücuda 
getirilmesinden beklenen fayda-
lar, a ş a ğı da gösterildi ğ i ş ekilde 

aç ı klanmaktad ı r 

« İ yi bir 	personel 	rejiminin 
Devlet memurunun sosyal sigorta 
ihtiyaçlar ı n ı  ve gelece ğ i ile ilgili 
güvenlik unsurlar ı n ı  da bünyesinde 
ta şı mas ı  gerekti ğ i dikkate al ı na-
rak, bütün Devlet memurlar ı  için 
bir yard ı mlaş ma kurumu kurulma-
s ı , personel reformu kapsam ı  için- 
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de ve bu reformun bir unsuru ola-
rak ele al ı nm ış t ı r. Tasar ı  ile gerek 
memurlar ve gerek yurt ekonomisi 
için ş u yararlar ı n sağ lanaca ğı  dü-
ş ünülmektedir 

a) Kurum'un kamu personeli 
yönünden sa ğ layaca ğı  yararlar. 

Sosyal sigorta uygulamas ı n ı n 
yetersiz oldu ğ u ülkemizde böyle 
bir kurumun sa ğ layaca ğı  ek sosyal 
sigorta olanaklar ı  memurlar ı n ge-
leceklerine güvenle (bakmalar ı nda 
olumlu bir rol oynayacakt ı r. Kabul 
etmek gerekir ki, personel rejimi-
nin memur kütlesi yönünden ta şı -
d ığı  önem sadece ücret meselesi 

olarak ortaya ç ı kmamakta, emekli-
lik rejimi ve di ğ er haklar, memurun 
gelece ğ ini güvenlik alt ı na alan bir 
sosyal sigorta niteli ğ ini ta şı mak-

tad ı r. 

Memur Yard ı mlaş ma Kurumu, 
kamu personelinin mali teminat ı na 
olumlu katk ı da bulunacak ve Dev-
let memuriyetine ilgi ve güveni 
artt ı  racakt ı  r. 

b) Kurum'un yurd ekonomisi 
ve ekonomik kalk ı nma plân ı nda 
öngörülen amaçlar yönünden sa ğ -
layacağı  yararlar. 

Ülkemizde özel tasarruflar ı n 
oran ı  yat ı r ım amaçlar ı n ı  gerçek-
le ş tirebilecek seviyede olmaktan 
uzakt ı r. Özel tasarruflar ı  artt ı rmak 
için her türlü çareye ba ş vurmak  

zorunlu olup bu meyanda cebri ta-

sarruflara gidilmesi kaç ı n ı lmaz ol-

maktad ı r. 657 say ı l ı  Devlet Me-

murlar ı  Kanunu ile getirilecek ma-

a ş  art ış lar ı n ı n özel kesinti tüketim 

e ğ ilimini artt ı rmas ı  ve toplam ta-

lepteki art ış  nedeniyle fiat art ış la-

r ı na yol açmas ı  muhtemel bulun-

du ğ undan maa ş  art ış lar ı n ı n bir k ı s-

m ı n ı n Kurum fonlar ı na aktar ı lma-

s ı  milli ekonomi için yararl ı  bir 

anestezi fiskal sa ğ layabilecektir. 

Ayr ı ca Türkiye'de ana yat ı r ı m 

sektörlerini finanse edecek•fonlar ı  
henüz yeteri kadar mevcut de ğ il-

dir. Devlet Memurlar ı  Yard ı mla ş -
ma Kurumu'nun kurulmas ı  ile Kal-
k ı nma Plan ı n ı n amaçlara uygun ya-
t ı r ı mlar ı na yöneltilebilecek önem-
li bir fon sa ğ lanm ış  olacakt ı r. Fo-
nun y ı ll ı k gelirinin 500 milyon lira-
n ı n üstünde olaca ğı  dü ş ünülmek-
tedir. 

Görüldüğü üzere, Devlet Me-
murlar ı  Yard ı mla ş ma Kurumu ka-
nEliyle memur kitlesinin mecburi 
tasarrufa zorlanmas ı  bir yandan 
Türkiye'nin ekonomik kalk ı nmas ı n-
da en önemli iki sorun olan «Milli 
gelirde tasarruf pay ı n ı n artt ı r ı lma-
s ı » ve «Kaynaklar ı n verimli sektör-
lere yöneltilmesi» hedeflerine bü-
yük ölçüde yard ı mc ı  olurken bir 
yandan da memurlara büyük ya-
rarlar sa ğ layacakt ı r.» 

Hakikaten emsal bir kurulu ş  
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olarak 3. 1. 1961 gün ve 205 say ı l ı  
Kanunla kurulan «Ordu Yard ı mla ş -
ma Kurumu»nun son 10 y ı ll ı k hiz-
metlerinden sadece üyeleri de ğ il, 
yurd ekonomisi yönünden de bü-
yük yararlar sa ğ lanm ış t ı r. Ve bu 
yararlar, herkesin gözü önünde a-
ç ı k ve seçik durumdad ı r. 

Kanunla ayl ı klar ı n % 5 i ola-
rak tesbit olunan kesenekler, 1. 3. 

1970 tarihinden itibaren kesilme-
ğ e ba ş lanm ış  ve yine Personel Ka-
nununun ek geçici 20. maddesine 
istinaden bu kesenekler T. C. Mer-
kez Bankas ı nda aç ı lm ış  bulunan 
hesapta toplanmakta bulunmu ş tur. 

An ı lan Kurum'un kapsam ı na 
gelince, bu Kurum'a sadece Devlet 
memurlar ı  m ı  üye olacakt ı r? Di ğ er 
kamu personelinin ayni konuda or-

ganize edilmeleri ,kendi özel ka-
nunlar ı na m ı  b ı rak ı lmal ı d ı r? 

Kanaatimizce, ayr ı  kurumlar ı n 
kurulmas ı , fonlar ı n da ğı lmas ı n ı  ve 
yat ı r ı mlar ı n müessiriyetinin azal- 

mas ı n ı  intaç edecektir. Bütün ka-

mu personelini kapsayan tek bir 
Kurum'un vücudu halinde, hedefe 

daha k ı sa sürede ve olumlu bir ş e-

kilde ula şı lmas ı  ve ilkelerde ve 

uygulamada istikrar sa ğ lanmas ı  o-

lana ğı  daha a ğı r basamaktad ı r. 

Kurum'un 800.000 ni a ş an bü-

tün kamu personelini kapsam ı na 

ald ığı  takdirde, senelik kesenek 

gelirinin 800 milyon liray ı  a ş aca ğı  
tahmin olunmaktad ı r. 

Bu ş ekilde önemli bir mali 

porte ile Kurum'un gerek üyelere 
karşı  ve gerek memleket ekonomi-
si yönünden daha büyük yararlar 

sağ layaca ğı  kan ı s ı nday ı z. 

Personel reformunun unsurla-
r ı ndan biri olarak kabul edilen bu 
Kurum'un bir an önce kurulmasiy-
le hem reformun bir safhas ı  tahak-

kuk etmi ş  ve hem de çok yetersiz 
durumda bulunan Türk sermaye pi-
yasas ı  güçlü bir mali kurulu ş  ka-
zanm ış  olacakt ı r. 
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eşsiz kalite 
eşsiz güzellik • 
İş te Çanakkale Seramik Fayanslar ı na 
dünya çap ı nda ün kazand ı ran iki özellik. 

KE 
CAtadzimfe SerA ınift fr£ril2r..1r rı  4 Y. 

Karaköy, Tersane Caddesi, Hediye Sokak No. 4 - 6 
Tel. : 49 19 90 - 49 74 76 

Baş lıca Mamulleri : 

FAYANS 
KAROSERAM İ K 
KAROMOZA İ K 
'Z0E:ATM 
ELEKTROPORSELEN 
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üstün kalite 
uygun Fiat 
devamlı  servis 

(Yeni Ajans : 237) 
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1971 de 6 yabanc ı  
ülkede bütün Avrupa 
mamulleri ile 
boy ölçü ş tük ve 
baş ar ı  kazand ı k 

BORU SANAY İİ  ANON İ M S İ RKET İ  
İ STANBUL 

1958 
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yüzlerce boya... 
yüzlerce isim var... 
fakat en iyisi, 

CIBS boyalar ı d ır. 
Evet, ÇBS Boya Sanayii modern 

tesislerinde, mütehass ı s kimya 
mühendisleri ve personel 

kadrosunun Idaresinde her 
çeş it boya ve yard ımc ı  
rt ı addelerini sizler Için 
imal etmektedir. 

Iş te ispati... 
ÇBS plastik boyalar ı  her zevke 
uyan cazip renkleri ve 
üstün kalitesiyib 
evinize: büronuza has ı l ı  
bulunduğ unuz,çal ış tığı n ız her. 
yere canl ı l ık kazsed ı rı r. 

BELCO sellülozik boya 
çeş itleri dünya sellülozik 

boya saneyline 
yepyeni bir sistem, yepyeni 

bir kalite getirmiş tir. Bütün Bat ı  ülkelerinde olduğ u 
gibi yurdumuzda de tercihle 

tatbik edlirnektedir. 

DAHA, IY1s1 YOKTUR 

ÇAVU$OĞLU BOYA SANAYII — ISTANBUL 
KARAKOY, FERMENECILER NO. 5e-58 TEL: 48 8710 (DÖRT HAT) 
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(Bas ı n: 60704-21476) 
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